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Foto: Gustav Kaiser.

Mdssorna viktigare
dn nagonsin

Vélkommen till ett nytt ar! Tufft men med hopp om framtiden!

2023 KALLADES AV manga for ett “skitar”.
Det kan nog stamma. Under 2023 sag vi
en 6kad oro 1 omvirlden, lag aktivitet 1
marknaden och en allmént ddimpad kon-
sumtionslust.

2024, da? Hur blir det? Jag tror att det
blir tufft, men det finns
hopp. Inflationen borjar
na rimliga nivéer igen,
rantenivaerna forvantas

vi hoppas att konsum-
tionen tar fart. Den
6kade konsumtionen
hinner dock inte komma igang ordentligt
innan var bransch beh6ver bérja med
inf6rsaljning och leverans fére sommaren.

Jag tror att varens inomhusmassor
darfor har ett extra stort symboliskt véirde
1ar. Storre dn pa lange. Sjalvklart paver-
kas dven arrang6rerna av batmassor av
omvirlden och sjalvklart kommer antalet
utstéllare vara férre dn pé flera ar - kon-
stigt vore annars. Varfor skulle var bransch
se annorlunda ut? Men bara det faktum
att massorna blir av och att det kommer
visas en massa batar (varav en hel del
nyheter) och att hallarna kommer fyllas av
tiotusentals batélskande bes6kare visar att
vi fortfarande star starka.

Batbranschen ar att rdkna med och
att lita p4, dven 1 tuffa tider. Det visar
varmassorna. Detta kommer gilla dven for
sensommarens flytande batméssor.

Mats Eriksson,
vd Sweboat

BATBRANSCHEN

"Batbranschen ar
att rékna med och
sunkaochdirmedkan  gtt lita pd, dven i
tuffa tider.”

Lat oss ga man ur huse for delta i dessa
professionella och attraktiva evenemang
under aret for att befésta styrkan vi har
batbranschen!

Positiva hdndelser som den traditionel-
la sdsongsstarten som inomhusméssorna
sparkar i gang ger en
positiv spiral som vi
har glédje av en bra bit
inisdsongen och for att
forse vara medlems-
foretag med nya
kunder kommer vi pa
Sweboat att géra en
omstart pa kampanjen Upplev Batlivet!

Vikommer att f6rs6ka synas pa olika
evenemang, bli mer synliga i sociala ka-
naler och genom alla medlemmars egna
kanaler kan vi far en enorm sprangkraft ut
mot marknaden.

Det forpliktigar for oss som bransch-
forbund att forse er med bra, lattillgingligt
material som ar ldtt for er att fa utiera

kanaler. Stay tuned, vi aterkommer med
enplan. ®

+ justnu

Att mdssorna nérmar sig och
att vinterdvalan snart &r dver.
Mdénga arrangerar egna éppna
hus eller visniningshelger.
Toppen. Ju mer vi visar pd
aktivitet och sjalvfortroende,
desto bdttre. | orostider tende-
rar vi manniskor att vilja kura
ihop oss tillsammans. Trygghet
och lugn och ro ar viktigt och
det kan verkligen bétlivet
erbjuda. Det finns alltsé skal att
hoppas att ménga vdljer att
stanna hemma och semestra i
Sverige i sommair.

= justnu

Drivmedlens Moment 22! Allt
pekar pd att den existerande
bdétflottan i vérlden mdste f&
tillgéing till fossilfria bréinslen
(och batagarna maste dd
anamma dessal) fér att bét-
livets klimatavtryck pd allvar
ska bérja minska.
Men — det finns

juiprincip inga

fossilfria brénslen. D
Jo, det finns HVO

100 och hdar uppe

i Norden d&r det ett

bra brénsle. Pusha

foér detl | dvrigt

mdste vi p&verka

beslutsfattare att

uppmuntra forsk-

ning och framtagning

av en fossilfri bensin.
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ELVSTROM SAILS har flyttat sitt loft frdn
Hendn till Ringdn | Goteborg. Detta for
att géra det lattare fér kunderna att
gora service pd segel och traffa en
segelmakare. Elvstréoms nya loft pd& Ring-
6n kommer &ven att goéra det enklare
att genomféra hogkvalitativ segel-
service och méta kunniga segelmakare.

Fler Avator
elutombordare

MERCURY MARINE utdkar sin serie med
elektriska utombordsmotorer for bétar. P&
elektronikmdssan CES 2024 i Las Vegas i
bdrjan av januari visades tvé nya Avator-
motorer: Avator 75e och 110e.

Avator 75e och 110e kompletterar Mer-
curys fem modeller med elektriska motorer.
P& forra drets CES lanserades Avator 7.5e,
som i &r beldnades med CES 2024 Inno-
vation Award.

Avator 75e och 110e kan anvandas till en
mangd olika bé&tar och omréden. Allt fréin
fritidsbétar till kommersiellt. 75e producerar
7,5 kW (7 500 W) framdrivningseffekt vid
propellern och 110e producerar 11 kW
(1000 W) framdrivningseffekt vid pro-
pellern. Vid full effekt ger 75e och 110e
ungefdr en timmes kortid och vid 75 pro-
cent gaspddrag har de cirka 2-3 timmars
kortid. Drifttiden kan férldngas genom att
l&gga till extra batterier.

Ytterligare detaljer inklusive priser
kommer att sléppas vid produktlansering i
mitten av 2024.

Svedea belonar handlare
och verksté'lde

SVEDEA HAR UTNAMNT Motala B&tvarv och
Marinkompaniet i Karlshamn till Arets marin-
verkstad respektive Arets marinhandlare
2023. De b&da bolagen har fatt bdst betyg
av kunderna vad gdller bemétande, service
och kvalitet i respektive kategori.

- B&thandeln spelar en central roll i
svenskt batliv och forser oss entusiaster
med ett brett utbud av bétar och tilloehor.
Tillsammans med verkstaderna, som bidrar
med ovdrderlig service och underhdll,
uppratthélls en stark och héllbar bétkultur.
Ett vitalt bétliv vill Svedea uppmdarksamma
genom att varje Ar utse de bdsta handlar-
na och verkstéderna, séiger Henrik Eurén,
Svedea.

— Utan marinhandlarna och verksté-
derna hade vi inte haft négot bdtliv alls. De
har inte haft det l&tt de senaste dren, med
bdade pandemi och I&gkonjunktur att brot-
tas med. Men trots dessa utmaningar visar
véra nominerade imponerande resultat
ndr kunderna fér séga sitt.

— Vi ér valdigt glada och stolta éver véra
marina partners éver lag och drets insatser
ar riktigt grymmma. Det gdller i synnerhet
vara toppkandidater, Marinkompaniet och
Motala Batvary, som bd&da visat fantastiska
resultat vad gdller kundnoéjdhet och
problemldsning, séiger Henrik Eurén.

ARETS MARINHANDLARE 2023

1. Marinkompaniet i Syd AB i Karlshamn.
2. MMG Marine AB i Karlshamn.

3. Borgs Motor AB i Kumla.

ARETS MARINVERKSTAD 2023
1. AB Motala Batvarv i Motala.
2. 5j6 & Landservice JPL AB i Stockholm.
3. Outboard Service i Stockholm AB

Sd gdr bedémningen till
Efter varje kdp av bat eller vattenskoter och
verkstadsbesok f@r kunden besvara ett an-

tal frdgor som rér bemétande, service och
kvalitet. Darefter utser en jury vilka vinnarna
ar baserat pd kundernas omdoémen.

"Vara gemensamma tankar och idéer pa hur vi till-
sammans kan utveckla det nordiska batlivet i allt
fran generell batupplevelse till 6kad trygghet for

alla batagare ar en central del i vart samarbete.”

JAN JOSEPHSON, VD SJIOASSISTANS

If tecknar tredrigt avtal med Sjéassistans

FORSAKRINGSBOLAGET IF har 3,9 miljoner
kunder i Norden. Som en del i sitt mal med
att f& branschen néjdaste kunder har If
tecknat avtal med Sjdassistans med start 1
januari 2024 och tre
ar framét.

- If fortsatter
att férbdttra sin
batforsakring till
Sveriges béatéagare.
Att vi kan ge vara
forsakringskunder
ett fullvardigt och
brett skydd som inkluderar tjéinster nar
man dr ute pd sjén ér en stor trygghet for
vara bdtkunder. Aven Sjoassistans instdll-
ning och arbete med en hdllbar levande
kust och skargdrd dr viktig for oss, séiger

Arvid Bo6hm pé If.

- Vara kunder finns runt hela Sveriges
kust och stora sjoar och nér problem till
sjoss uppstdr ar det viktigt for oss att vara
forsakringstagare fér bésta
ténkbara upplevelse och ser-
vice. Darfér ar detta samar-
bete med Sjdassistans viktigt
for oss.

Avtalet mellan bolagen
gdller 3 &r med start 1 januari
2024 och inkluderar assistans,
bdrgning och skadehantering
for alla Ifs kunder med bdtforsdakring.

— Att vi f&r detta fortroende fréin If éir
ett fantastiskt betyg for oss och vart stora
ndtverk av lokala assistansskeppare, sager
Jan Josephson, vd Sjdassistans.



Bygger nytt huvudkontor

SNABBVAXANDE Saxdor Yachts, grundad av
Sakari Mattila, har flyttat till ett nytt huvud-
kontor vid havet i Helsingfors. Kontoret ska
daven vara basen for Saxdors omorganise-
rade inhemska bétférsaljning.

Sedan bérjan av december har den
finldndska béttillverkaren Saxdor Yachts
sdljteam éven ansvarat for Saxdors de-
taljhandelsférsdljning i Finland. Samtidigt
har det tidigare gdllande dterforsdljarav-
talet med VG Boats i Abo och huvudstads-
regionen upphort. For att kunna erbjuda
hoégkvalitativa eftermarknadstjanster
till kunderna har Saxdor darfér
ingdtt ett nytt samarbetsavtal
med partners i Helsingfors och
Abo.

- Vivill testa en ny afférs-
modell dér béttillverkaren ser-
var kunder direkt i forsaljningen.
Detta tillvégagdngssatt gor
att vi i Finland kommer
ndrmare slutan-
vandarna och ger
en hogkvalitativ
kundupplevelse.
Vi har dven nya
kontor i Ruoholahti
i Helsingfors dér

Saxdors nya hégkvarter.

marinan ligger bara 20 meter fran entrén,
séger Erna Rusi, vd for Saxdor Yachts.
Med den strategiska férandringen
av konsumentférsdljningskanalen ar
Saxdors mal att f& ett starkt fotfaste,
sarskilt i storleksklassen 32-40 fot, dér
Saxdor siktar pd att sdlja 10-20 bdtar
arligen i Finland.
— Vi ser fram emot att traffa kunder
pd& hemmamarknaden och mojlighe-
ten att erbjuda individuell och
forstklassig kundservice. Vi
valkomnar alla nya med-
lernmair till Saxdor-famil-
jen, séger Saxdor Yachts
forsaljnings-
chef Jon
\ =, Hautamdaki.
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YANMAR POWER TECHNOLOGY (YPT) ut-
vecklar en ny fyrtakts, hdghastighets
marinmotor som kan drivas med vétgas.
Yanmar siktar pd att paborja verifierings-
tester av denna sexcylindriga motor sena-
re i &r med madlet att genomféra verifiering
till 2026. Senast 2030 siktar foretaget pd att
uppnd nollutsléipp for kustfartyg genom
inforandet av vétgasbaserade framdriv-
ningssystem.

Zero-Emission Ship Project, som leds av
Nippon Foundation, prioriterar utveckling-
en av vatgasdrivna fartyg for att uppnd
koldioxidneutralitet inom den kommer-
siella fartygsbranschen till 2050. Det dr i
det sammanhanget som YPT vill vara en
pionjdr inom utvecklingen.

Féretaget har ocksé tillkéinnagett att de
arbetar med en hybridelektrisk framdriv-
ningsplattform som kombinerar vatgas-
drivna generatorer med batterier.

Elton John up

MOT DEN MAGNIFIKA bakgrunden av Gran
Teatro La Fenice i Venedig gav Elton John
19 december en exklusiv forestallining for
gasterna hos Ferretti Group.

Elton John, vars internationella turné-
karriar nyligen tog slut med sin Farewell
Tour, framtrédde infér dver
900 Ferretti Group-gdster
med sina storsta hits.

— Det d&r lite roligt att
vara med som s&dant hér
i Venedig, dar underbara saker kan handa.
Vi ville erbjuda vdra vénner ett evenemang
i samma klass som véra bétar efter ett
starkt 2023, séger Ferretti Groups vd
Alberto Galassi.

ptréidde hos Ferretti

Konserten var éven till som stéd fér Save
Venice, en ideell organisation fér att bevara
Venedigs konstndrliga arv och Teatro La
Fenice Foundation, som Ferretti Group
stottar.

Under kvdllen hedrade Ferretti Group
aven David Beckham och UNICEF Fund.

De presenterade forsdljningen av en Riva
Anniversario som auktionerades ut infor
Rivas 180-drsjubileum och dér intdkterna
donerades for att hjéglpa barn i El Salvador.

Efter konserten tog sig Ferretti Groups
gaster till den trestjé@rniga restaurangen
Michelin Osteria Francescana. Gésterna
pd& evenemanget fick ocksd se nya
wallywhyl100 for férsta gédngen pd vattnet.
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Hjertmansgruppen véxer i Norden

HJERTMANSGRUPPEN OKADE sin omsdttning
kraftigt under pandemin.

— De senaste tio dren har tillbehdrs-
marknaden gatt frén att vara en frag-
menterad marknad med mé&nga mindre
aktorer till en marknad med f& men storre
aktorer. Vi gick sammman i en gemensam
bolagsgrupp i slutet av 2018 och réknar
2019 som starten for var nya grupp, séger
Joakim Berner.

Hjertmansgruppen bestdr idag av Hjert-
mans, SeasSea & Byggplast i Sverige. Mari-
tim, NMS och Seatronic i Norge. Hjertmans
Danmark samt Marinekauppa i Finland.

2019 hade Hjertmans 590 Mkr i omsatt-
ning. Ddrefter har gruppen haft
kraftig tillvéixt under pandemin
med som mest drygt 800 Mkr i
omsdttning 2021. Lbnsamheten
har hela tiden varit god.

Antalet egendgda butiker
i Hiertmansgruppen har géitt fréin 25 vid
sammanslagningen till 34 i slutet av 2023.
Siffrorna &r dock inte helt jamférbara
eftersom gruppen utdver externa férvéry
aven expanderat och képt upp franchise-
butiker. Med kedjekonceptsbutikerna in-
raknat har Hjertmans idag éver 50 butiker

- Vdr langsiktiga
ambition dr att ha
lika mdnga butiker i
Finland som i Norge,
séiger JoakimBerner.  del av sortimentet. Marinekauppa

totalt i Hjertmansgruppen.

- Vi har de senaste &ren satsat pd
grossistforsdljning i butik till proffskunder. Det
gdller bade varvskunder och alla service-
arbetare som handlar hos oss till egna
villkor. Forsdljningen i butik till konsument &r
I&tt negativ 2023. Det som sticker ut positivt
&r att vi har ékning pé alla proffskunder,
séger Joakim Berner.

Hjertmans satsar mer pd& den nordiska
marknaden och kopte 1 oktober 2023
Marinekauppa, féretaget som verkar i Mari-
tims fére detta butikslokaler i Helsingfors.

— Det &r vért férsta kliv in i Finland. Vér
grupp Vill expandera genom att bygga
Marinekauppa till Finlands stérsta
bdttillbehdrskedjo med upp
emot ett tiotal butiker. Maritim &r
fortfarande leverantér till en stor

kommer att inviga sin renoverade
flagship butik p& 1000 m? i samband med
batmdssan i Helsingfors.

Inom né&rmaste fem dren réknar Joakim
Berner med att Hjertmansgruppen ndr en
omsdttning pd cirka en miljard kronor. Till-
véixten sker inte med I&nade pengar utan
med &terinvestering av starka resultat.

"2022 noterade vi 702 Mkr och vi ser ut
att oka lite till under 2023.”

JOAKIM BERNER, VD FOR BYGGPLAST & BATPRYLAR SVERIGE AB SAMT STYRELSELEDAMOT

I ALLA BOLAG SOM INGAR I HJERTMANSKONCERNEN.

HALLAERG-RASSY 0L
BOATHYEAR
CILISING
RN B

‘ﬂ.

HALLBERG-RASSY 40C HAR VUNNIT Boat of
the Year Award 2024 i klassen Best Midsize
Cruiser i tidningen Cruising World i USA.
Detta pris, som delas ut érligen, hedrar
de bdsta och nyaste segelbdtsmodellerna
som introducerats p& den nordameri-
kanska marknaden. Juryn bestdende av
tidningens redaktérer granskar och seglar
alla nominerade bétar innan be-
slutet om vinnande bét tas.

JANUARI 2023
® NOVEMBER 2023
@ JANUARI 2024 [ |

KALLA: DREWRY WORLD CONTAINER INDEX
FRAKTPRISERNA STIGER IGEN

EFTER ATT HA stigit till rekordnivéer under
pandemin rasade priset for containerfrakt
med 90 procent i bérjan av 2023. Sedan
dess har priset dter stigit, men inte till lika
héga nivéer som tidigare.

I januari 2023 var priset fér en 40-fots
container enligt varldsindex drygt 2 000 USD.
I november var priset nere p& under 1500
USD, for att stiga till cirka 2 700 USD i januari.

Varst drabbad prismdssigt ar stréckan
Shanghai-Rotterdam, ddr priset har stigit
med éver 90 procent i bérjan av 2024. Kost-
naden for en 40-fots container var i bérjan
av januari 3 500 USD, men dkade snabbt
pd& grund av konflikten med Yemen. Priset
beraknas hamna pd éver 6 000 USD om
inte konflikten f&r en 16sning.
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branschdag.en
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Anmiil dig till Batmissans branschdag den 2 februari

Du som ar verksam i batbranschen ar
varmt valkommen att kostnadsfritt

0 atma A Anmal dig till
besdka Batmassan forst av alla. nmal dig ti

branschdagen

Har far du mojlighet att prata med

branschkollegor och ta del av det

. batmassan.se
senaste marknaden har att erbjuda.
MEDARRANGOR: ‘KA PARTNERS: - ba,t, san.se _
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Ryds Bdtar AB
i konkurs

EFTER KONKURSEN

i Ryds Batar AB 27 )
november ifjol har

en rekonstruktion
kommit allt nérma-

re. Béttillverkaren
drogs med stora
underskott under en laingre tid, men
hade presenterat flera nyheter de
senaste dren. Det senaste verksam-
hetsdret redovisade bolaget en
omsattning pd drygt 76 Mkr och en
forlust pd 5,6 Mkr. Undantaget var
2021, d& Ryds redovisade en EBIT vinst
pd& 3,6 Mkr.

= Vi hdller p&d med forsdljiningen
och kan inte séiga sé& mycket mer. Vi
arbetar hart for en I6sning och vi dr for-
hoppningsfulla, séiger Patrik H&kansson,
foére detta vd och delégare i Ryds Bétar
fram till konkursen.

Aven huvudd&garen, Entreprenér-
invest Sverige AB, verkar se positivt pd
en lésning.

— Vi férsoker hitta en ny 1&ngsiktig
och bra égare till Ryds, séger UIf Annvik,
vd for Entreprendrinvest Sverige AB.

= Var férhoppning dr att Ryds ska
leva kvar och komma ut pé lite fler
marknader.

Ryds Bdtar hade vid konkursen cirka
25 anstdllda. Féretaget har genom
dren haft en rad olika agare. Fran
stora féretag som Volvo till entrepre-
norer och valkanda bétféretag som

Nimbus Boats.
AV LARS-AKE REDEEN

)

{

MARIN & FRITID

Fr.v.1852 Marin & Fritids vd Terje Opdahl, Michael Séw, Arne Borg och Lennart Borg, Niklas Lindell, vd
KGK Motor, Lasse Johansson, afférsomrddeschef, och distriktschef Kenneth Johansson.

KGK Motor forvarvar 1852
Marin & Fritid i Karlskrona

KGK MOTOR FORVARVAR majoriteten av
aktierna i 1852 Marin & Fritid AB i Karlskrona.
Forvarvet innebdr éven att Terje Opdahl
anstdlls som ny vd.

De tidigare dgarna, Michael Séw samt
Arne och Lennart Borg, kommer att kvarstd i
féretaget i &tminstone tvd dr.

— KGK Motor
har haft ett
l&ngt och néra
affarsforhdllan-
de med 1852
Marin & Fritid ddr
vi tillsammans
har utvecklat vér
gemensamma
affdr. 18562 Marin & Fritid har sedan starten
2005 haft en fantastisk utveckling och har
idag en betydande position pé marinmark-

1852 har ett stort kund-
fokus och en tydlig strategi
for ett enkelt batliv med en

hog kundnojdhet.”

naden i Blekinge, sGiger Lasse Johansson,
chef for den marina verksamheten hos KGK
Motor AB.

—Jag ar mycket glad éver detta forvary
dé det passar mycket bra med vér strategi
att vara en aktér som ér aktiv och delaktig
i att vara med och utveckla framtidens
batliv, séger Lasse
Johansson.

— Vi ar mycket
néjda med KGK Motor
som ny huvuddgare.
Det &r en bra 6sning
for séval kunder, per-
sonal som leverant6-
rer. Det ké&nns ocksd
bra att 1852 fortsatter sin satsning pd att
utveckla batlivet, séger bolagets grundare
Arne och Lennart Borg samt Michael Séw.

Najad och Arcona forstdrker

URBAN LAGNEUS slutade som vd for segel-
bétstillverkaren Arcona Yachts AB innan
jul. Darefter har Orust Quality Yacht Group
rekryterat en ny forsdljningschef. Fredrik
Malmaqvist fortsatter som vd fér hela bo-
lagsgruppen med dotterbolag.
Ny férsaljningschef ar
Marcus Jungell, som
narmast kommer frain
en liknande position hos
elbétstillverkaren
X Shore. Han f&r dock
en mer varierad roll
an enbart nybdits-
forsaljning.
— Bolagens forsalj-
ning kan bli battre

och det &r darfér Marcus Jungell kom-

mer in. Han ska driva forsdljningen av

bd&de Arcona och Najad och kanske éven
begagnade bétar framover, séiger Fredrik
Malmapvist, vd fér Orust Quality Yacht Group.

— Marcus kommer frén X Shore, men han
har tidigare bland annat varit férsaljinings-
chef p& Nautor’s Swan och han har dven
varit pd Baltic Yachts. Det dr erfarenheterna
och natverken frén de jobben som han tar
med sig till vér grupp. Med Marcus kommer
viinien helt ny nivé av férsdaljning.

Fredrik Malmqvist understryker att det
inte &r ndgot dramatiskt som har hanti
Orust Quality Yacht Group.

- Under 15 &r har vi kopt upp flera bolag.
| stallet for att vara flera mindre enheter ar

Marcus Jungell é@r ny férsdljningschef for Arcona och Najad.

vinu en koncern med ett 70-tal anstdlida
och ett tiotal underkonsulter som jobbar
&t oss. Det ger en annan styrka én om

till exempel Arcona ska agera med 6-7
anstdllda plus konsulter, séger Fredrik.

- | detta ligger att vi kommmer kunna
forbdttra synergier och effektivitetsvinster
fréin véra olika bolag. Under det senaste
&ret har vi 6kat vért samarbete alltmer,
men vi behdver bli dnnu mer kostnads-
effektiva och f& en I6nsam affér. Min och
var éigare H8kan Eksandhs vision &r att
kunder som vill ha komplett hjalp och
service med sina bdtar ska kunna f& det
av bolagen inom Orust Quality Yacht
Group. Vi har alla bestédndsdelarna, men
Vi har inte bérjat samarbeta fullt ut an.

I Orust Quallity Yachts ingdr Arcona,
Najad, Sailyard och Orust Yacht Service.

AV LARS-AKE REDEEN



Sveriges modernaste verkstad for propellrar och battrailer

PR~ PELLERTEKNIK
METALLDESIGN AB

Efter mer an 10 000 reparationer av propellrar har vi idag Sveriges modernaste
propellerverkstad. Dar reparerar vi storre impellrar och propellrar upp till 2 meter
i diameter i alla material.

Vi anvdnder oss av den senaste
utrustningen sasom Propress
360, MRI scanning och
dynamisk balansering.
Reparation, kontroll och f6r-
sdljning av propellrar for bade
sjofart och fritidsbatar, med
snabba ledtider.

Konstruktion och produktion av mer in 1 000 st
Batvagnar /Trailers 3-30 ton

MD 3000 ; LR MD 5000 MD 7000
Lastvikt: 3 0oo kg g&f" | 48 Lastvikt: 5 000 kg Lastvikt: 7 ooo kg
22.900 kr 46.900 kr

38.900 kr

MD 4o00

Lastvikt: 4 ooo kg
28.000 kr

MD 10000
MD 5T 196.900 kr
MD 15000 MD 8T 306.900 kr
MD 5500 MD 20000 c € MD 10T 589.000 kr
Lastvikt: 5 500 kg 48.900 kr MD 30000 frin 59.900 kr MD 17T &545.000 kr

Alla priser ar exklusive moms.

A ] Trailer

Propellerteknik AB // Flygfaltsgatan 16 B // 423 37 Torslanda // www.propellerteknik.se
telefon: 031-14 40 40 // mail: tom@propellerteknik.se
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Fler batar i Géteborg

- Den nya elbaten X Shore Pro kommer

Med dver 300 batar pad massgolvet blir det en storre
Bétmassa 1 GOtebOTg AV LARS-AKE REDEEN

FTER EN TROG START for Batmassan

var bokningarna pa slutet riktigt bra.

Manga utstdllare har dock varit sena pa

besluten infér massan som halls 3-11
februari.

- Vi far bra besked nu. Plan ett ar nastan
fullt, men plan tva dr svarare sa dér far vi
kdmpa mer, sager Jacob Ryder, afférsansvarig
for Batmassan.

—Vihar fler batar 4n forra i
aret pd plats. Totalt blir det lite
6ver 300 batar.

Bland bétutstallarna 4r det
manga som aterkommer och
flera som atervinder. Bland ut-
stillarna i ar finns HR Boats och
Askeladden, men &ven @ven Buster
ar tillbaka. Buster stélls ut via GBM
Marin, som aven kommer att visa Grandezza
och Yamarin.

- KGK Motors deltagande ér kul. De visar
dels nya Askeladden C97, dels en vérldspre-
midr med en bat pa cirka 9 m som visas for
forsta gingen 1 G6teborg. Honda dr en av de
utstillare som dterkommer med en monter till-
sammans med Micore som har sex nya batar.

BLAND NYHETERNA FINNS iven Seacastle, som
ska visa Saxdor som &r ett nytt varumérke for
maissan 1 G6teborg. Saxdor visar tre modeller:

200, 270 och 320 samt en XO och Hwila 25
samt Capelli.

Bland de st6rre premidrerna marks dven
Navan C30 och S30, som ingari en ny mo-
dellserie fran Brunswick. De visas for forsta
gangen for svenska publiken via Harry Hans-
son Marincenter, som &ven stéller ut Sargo 28
och Sargo 31.

Jarnbréderna dr av tradition ett stort och
viktigt inslag pa Batméssan med sin cirka

500 m? stora monter, dir det som vanligt blir
livemusik pa egen scen och manga batar.
— De dr med och har en lika stor mon-

* ter som vanligt. Roligt ocksé att BRIG frén

Ukraina dr tillbaka pa méssan, beréttar Jacob.

- Bland 6vriga utstdllare finns Orust Marin
Center med norska Nordkapp som gor en rejil
satsning pa massan med sex batar dar 905
med en Mercury V12-motor ér vildigt spekta-
kuldr. Orust Marin Center kommer dven med
en virldspremiar fran Sting,

- Aven Mercury atervinder som utstillare.
Yamaha ar med 1 Myggenis monter, dir de
aven visar Sandstrém, AMT och Micore.

Tva stora marina foretag med huvudkontor
1 Goteborg finns ocksé bland utstéllarna.

- Volvo Penta &r tillbaka med egen monter
dar de visar sitt sortiment och Nimbus Boats
har en fin monter. Bland annat visar de nya
Nimbus W11 frsta gingen for svensk publik.

direke till Géteborg fran Boot Diisseldorf till
Brandt Bat, som totalt visar fyra X Shore.

PA TILLBEHORSSIDAN AR det lite tunnare med
utstéllare. Totalt dr ett 40-tal féretag anmélda
och de kommer att finnas pa plan tva. Bland
andra Sleipner, Frigus och Biltema.

- Viser alltid 6ver formatet for Batmassan.
En av nyheterna r att vi kommer att ha Dyk-
missan i E-hallen under den andra helgen.
Den delen &r avstangd de forsta sju dagarna.
Dykmissan har ett 50-tal utstillare och nagra
tusen besokare. Aven fiske finns med i form av
prylutstallare, séger Jacob Ryder.

Forsta fredagen (2 februari) blir det press-
rift klockan 14.00. Klockan 15.00 sldpps
branschbesékare in de tvé frsta timmarna
och 17.00 &r det dags for sérskilt inbjudna.

— For oss 4r fredagen viktig. Det blir en
invigning av massan som satter igang snacket
pé stan om att nu 4r det batmassa igen. Det dr
viktigt f6r oss ur marknadsforingssynpunkt.

Batmissan kommer ocksa att ha gott om
skojiga aktiviteter. Bland annat "Batmassans
lilla skepparexamen”, ddr yngre besokare far
lara sig grunderna i sjovett efter att ha gatt en
del stationer.

- Vivill ta ansvar och vara med och utbilda
framtidens batagare. De kan dven bestka
missans Piratland och gi en skattjakt. For
att klara det har vi ett samarbete med en
gymnasieskola som stér for funktionérer som
bemannar olika aktiviteter. ®
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Allt for sjon 2024 arrangeras pa Stockholmsmassan 7-10 mars och 14-17 mars. aviarsAke Repeen

ET KOMMER att bli en batmassa. Vi

har aldrig sagt ndgot annat dn att vi

ska genomf6ra Allt f6r sj6n. Vi tar

ansvar bade fér dem som har bokat
sig och tror pé det hir och f6r alla ideella som ser
Allt for sjon som en viktig métesplats.

Det sager Hanse Thorslund, projektedare
Allt for sjon infor arets internationella bitmassa i
Stockholm. Forra érets Allt for sjon var den 86:e
1ordningen och markerade érerkomsten efter
uppehallet under pandemin. . Totalt kom
59 674 unika besckare under arta dagar. Tillsam-
mans med Antikméssan blev det drygt 63 000
besokare.

- Vihoppas att vi kommer att uppna en méssa
som i stort sett blir som 2023. Det drvar malbild,
fastvi har en del utmaningar.

- Det har varit slitsamt att fa thop méssan. Det
ar mycket som paverkar
med inbromsning och
lagre forsaljning som ger
en vaksamhet for vad
utstillarna ska satsa pa. Det
géller d&ven ménga andra
branscher och missor.
Dirfor harvi sett en hel del
f6rdrojningar med beslut
om att vara med pa Alle for

sj6n den hér gangen.

FORSTA HELGEN UNDER Allt
for sjon arrangeras Antik-

A<RAlvusjo
O ot bl A A i s T 4 b1 AL T
-500 batar-

husvag)
fritidshus

LR OO DL BUTRGROW

20/3-4/a

Thorslund, Projektedare Stockholmsméssan.
Genom samarbetet med HRF erbjuder vi &n mer
produkter och méjligheter for alla som gillar en
aktiv mobil fritid, resor och avkoppling bade till
lands och till sj6ss. Totalupplevelsen for vara be-
sokare blir storre, konstaterar Hanse Thorslund.

Bland batutstallarna pa Allt for sjon finns
manga kdnda varumérken.

- Nimbus Group blev klar som utstéllare
innan jul. De kommer med elva bétar, varav fyra
premidrer inklusive Nimbus W11 och Alukin
Ocean Air 8 och C770. Nimbus visar dven
nyheten Axopar 29 samt Aquador 250 och 300
1sin monter.

Bland de 6vriga utstéllda batarna som 4r klara
mirks Delta 48 Coupé, Ryck, Sealine, Arro-
net, Askeladden C97, Galeon 375, Windy 29
Huracén samt Sverigepremidrerna fran Navan
som visas av Marindepan
och helt nya Targa 41 frén
Sea4You,

- Jarnbroderna frén
Goteborg visar Highfield
Sport 560 och tva bétar fran
BRIG, Eagle 6 och 7 Black.
De har en lika stor monter
som fOrra aret, siger Hanse.

Workboat dr ett nytt
omrade pa Allt for sjon. Det
arrangeras i samarbete med

Team Marin, som arrangerar

Work Boat.

massan och innan jul blev | ASSRER LTINS i Pa segelbatssidan ar
det klart med en parallell premidrbaten Beneteau

s oen Invigningsutstdlliningen 1972i :
missa dven andra helgen. . Alvsjo hette Ohoj med Allt forsjon Ocea}ms 37.1 IQ)okad, ock.1
Stockholm Husvagn Husbil  och husvagnar och fritidshus. 52 dialog frs med nagra fler f5ren
arrangeras parallellt med ér senare upprepar det sig. Den segelbétsbrygga.

batméssan och entrébiljetten

ger tilltrdde tll bada méssorna.
- Viir glada att kunna bredda utbudet som

moter besdkaren pa Allt for Sjon, sager Hanse

mdéssan var 20 dagar.

- Visatsar pa Classic Yachts
1segling dérvi visar sju fina batar fran Sail Yacht
Society med betoning pa sma och mellanstora

batar. Det blir en fin utstéllning med master och

segel, forklarar Hanse Thorslund.

Klassiska batar visas med
betoning pé folkhemmets
batar. ] ar med framst lite
mindre batar och ideella
foreningar.

Andra intressanta av-
delningar pa Allt for sjon
blir bardelningsféretag
med Skipperi och VAG
Take aWave, som satsar
ordentligt.

Elbétarna far ingen egen
avdelning den hir gangen utan visas tillsammans
med arbetsbétar och &vriga.

BLAND TILLBEHORSUTSTALLARNA MARKS de
stora varumérkena Raymarine, Garmin, Simrad,
International, Hempel, Mastervolt med flera. Av
de storre aterforsiljarna finns Erlandsons och
Biltema med. ®

WORK BOAT MED ALLT FOR SJON

Work Boat Mdssan &r for yrkespersoner,
kommuner, myndigheter och organi-
sationer som &r i behov av tjénster och
produkter inom den maritima industrin.

Den flytande Work Boat Md&ssan
2023, pd Djurgdrden i Stockholm véixte
med 30 procent jamfért med dret
innain. Eftersom intresset dr stort s&
utvecklar arrangoérerna konceptet ge-
nom ett samarbete med Allt fér Sjon. P&
inomhusmdssan i Stockholm kommer
det att finnas en gemensam monter for
arbetsbatar, tillbehoér och tjénster.

P& 6ppningsdagen torsdag 7 mars
klockan 18.00 bjuder Work Boat Mdssan
in till ett exklusivt och avgransat kund-
och utstdllarmingel i montern.

Malardalen far ny méssa for husvagnar och husbilar

HUSVAGNS- OCH HUSBILSBRANSCHENS Riks-
forbund (HRF) bjuder p& en ny bransch-
madssa i Stockholm i mars som far namnet
Stockholm Husvagn Husbil.

— Md&ssan kommer att samla ett stort
antal ledande varumdrken. Vi tror mycket
pd& den har mdssan eftersom den arran-
geras pd Stockholmsmadssan parallellt
med bdtmdssan Allt for Sjon den 14-17 mars
2024, sager Per Nilsson, HRF:s ordférande.

Den nya mdssan, Stockholm Husvagn
Husbil, innebdar pd ménga satt ett nytt
event fér branschen.

— Stockholm Husvagn Husbil har for-

utsdttningarna att né en ny malgrupp dd
den arrangeras parallellt med b&tmdassan
Allt for Sjon. Vi ser ocksd stora fordelar att
mdssan genomfors i Stockholm. Dels dr det
landets mest folktata region, dels vet vi att
intresset for det mobila boendet tilltalar allt
fler storstadsbor, fortsétter Per Nilsson.

Planeringen fér Stockholm Husvagn
Husbil ér intensiv fér att skapa ett intressant
innehaill och program.

— Vi har redan klart med ménga ledan-
de aktorer i branschen och fler tilkommer,
berdattar Jérgen Nystrom, kanslichef pé& HRF
och den som projektleder mé&ssan.

Husbil Stockholm, som har arrangerats i
Kistamdssans lokaler, ldggs samtidigt ned.
— Vi tycker s@klart det dr trékigt att vi

mdste stdlla in vért arrangemang men
hoppas att vara besokare i stallet ska hitta
till den nya mdassan. Utbudet av mdrken
och tillbehdr blir stérre och méjligheten att
&ven se bdtar tror jog lockar, séiger Joakim
Norberg, VD Autohallen som arrangerat
massan i Kista.

Klara utstdllare &r bl. a.: Adria, Affinity,
Carthago, Challenger, Concorde, Dreamer,
Frankia, Hobby, Hymer, Kabe, Knaus, Morelo,
Rapido, Sunliving, Weinsberg. ®
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LYCKAS PA BATMASSORNA:

\eld

4

hord och

se besokarna

Att stalla ut pa batmassorna ar en stor och viktig investering.
Det ar ocksa ett bra satt att nd nya och gamla kunder. Med nagra
enkla regler lyckas du battre med forsaljningen. avuaes ace reee

— Det vikrigaste att tinka pé dr att inte utga
fran sig sjalv utan fran besokarnas behov och
intresse. Det kan lata valdigt grundldggande,
men tittar man pa en bra séljare sa satter de
ofta besokarna forst 1 stillet for att utga fran
sina egna sdljmal, siger Mikael Jansson pa

foretaget Fairlink i Jonképing som
% utbildar urstilare.

f‘ﬂh u‘%\ - En besokargrupp
o %, pden missa dr inte en

- homogen grupp. De
" - har olika intressen och
. olika syften med att
= . gadit. Darfor giller
f | detarttvara valdigt
. lyhérd och behandla
e ~ allasom VIP - Vildigt
s Individuella Personer.
Som utstéllare maste
man fraga sig vem det dr
som har kommit
och vad han
eller hon vill
prata om.

FLERA SAKER BOR vara sjdlvklara for alla
utstéllare; att vara pigg, att vara paldst och att
inte titta 1 mobilen nir kunderna kommer in 1
montern. Varje person som gar in i en monter
kan vara nagon som vill ha ett kp bekriftat
och ska fa sin uppméarksamhet.

— Jag tycker att man maste vara lyhord och
verkligen se varje besokare.
Om man &r ansvarig for ett
missdeltagande géller det
att motivera sin personal
sa att hjarnan verkligen ar
med.

- Jag brukar dela upp
agerandet i missmontern i
tre delar: hjarna, hjirta och
ben. Bdde hjdrnan och hjértat ska vara med
hela dagarna och benen ska vara med sa man
orkar jobba under manga masstimmar utan att
bli trétt. Det &r vanligt att besokare med stora
planbécker véljer att komma sent och da giller
det att vara pa hugget.

FOR DEM SOM AR utstillningsansvariga handlar

"Man maste

vara lyhord

och betrakta
varje besokare.”

monterarbetet om att vara valdigt tydlig.

— Det géller att prata om att vi r i montern
for att arbeta. Man bor ocksé lata de mer
erfarna berétta om hur de jobbar och ta vara
pavarandras erfarenheter.

Det som skiljer méssforsaljning fran myck-
etannat dr att det dr korta och ménga intensiva
moten. Varje mote kan vara
svarbestambart och siljaren
har lite tid pa sig att fanga in
bes6karna.

— Det kan gilla att fanga
uppmairksamheten pa 2-3
sekunder. Dérfor ska man
aldrig 6ppna ett séljsamtal
med en fraga som kunden kan
svara ja eller nej pa. Vilj i stallet mer 6ppna
fragestdllningar och ta reda pa vem som star
framfor och vilka behov de har.

— Béde batmissor och husvagnsmassor ar
gigantiska investeringar. De flesta storre beslut
som besokarna tar tas med hjartat och sedan
forsoker de hitta motiven som visar att de
gjorde rite, vilket oftast brukar fungera.




MARINDEPAN | STOCKHOLM ¢ir en stor utstdllare pd Allt for sjon
som gillar b&tméssor och som gdrna éterkommer.

= VI har haft en riktigt bra séisong. Bada batmdssorna
var riktigt bra och dessutom hade vi en bra black week i
november, saiger Bjérn Sandhaag pd Marindepdn, som i
Ar bland annat stdller ut en ny Askeladden och tvé nya
modeller frén Navan.

= Till att bérja med s& mdste man gilla batmdssor for
att deltagandet dar ska bli framgéngsrikt. Kommmer man
dit med ddliga vibbar sé blir det inte bra. Vi vill ha en god
planering fér vad vi héller pd med och startar dagarna med
morgonméten. Ett bra tips ér ocksd att inte hdnga pd de
stora kalasen som ofta blir vara p& mdssorna. Att inte syssla
med alkohol i montrarna dér ett annat bra tips.

ORUST MARIN CENTER satsar stort pd B&tmdssan i Géteborg.
— Vi sdljer alltid for 10-15 Mkr pé& Bét-
madssan och det vill vi inte missa i ar. Jag
ser det som jdttepositivt for oss, sager
Go6ran Blomqvist pd Orust Marin Center.
— Hemligheten dr att lyssna pd vad
kunden vill ha och sé& fér man titta
pd& vad vi har att sdlja. Vi har alltid en
egen monter, sd att kunderna kan géi i
lugn och ro och se vad vi erbjuder.
— Jag tror ocksd mycket pd igen-
kanningsfaktorn. Man behdéver inte alltid jaga nya kunder,
man kan bérja med att ta hand om de man redan har.

: ENTROPY
PRO-SET @nssms
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———— MOTER

Battillverkaren Axopar Boats har blivit en
enorm framgang. Nu siktar bolaget pa att
bygga 2 500 batar per ar och att na en ars-

omsattning pa 300 miljoner Euro.
AV LAR§-AKE REDEEN 1

EDGRUNDAREN OCH f6rgrunds-
gestalten Jan-Erik Viitala (48 ar)
har sedan manga ar en langsiktig
vision som fortsatter véixer hela
tiden med sikte pa tillvaxt.

Vid den f6rsta premidrvisningen pa Hel-
singfors batméassa 2014 var det dock en annan
person som lanserade Axopars forsta modell
(Axopar 28). Det var Sakari Mattila som d&
hade projekt som Aquador, Paragon och XO
Yachts bakom sig och fick ménga fragor om
de nya batarnas markliga stav och annorlunda
design. Axopar designades fran start av Jarkko
Jamsen.

Idag 4r det ingen som ifragasétter Axopar
eller batarnas design och mer dn 2 700 Axopar
2.8 har tillverkats pa tio ar. Sakari Mattila har
gart vidare med Saxdor Yachts och Jan-Erik
Viitala har drivit Axopar till att bli en f6rebild
for hela batbranschen med hittills 6ver
5 500 kundsaldé batar. P4 de internationella
batmassorna} yns sedan flera &r allt fler batar i

NARAXOPAR BORJADE importeras till Sverige

vart det via Nimbus pa Liding6. Sverige blev

nabbt den nya béttillverkarens st6rsta enskil-

da marknad, men sedan flera ar har USA tagit

6ver den rollen och tillvixten fortsitter.
Nimbus Group sdljer fortfarande Axopar

1 Sverige och Norge och till en viss del dven i

'ﬂhlm-f

England, |'

men dar
har Nimbus inte

exklusivitet.

Jan-Erik Viitalas
visioner drogs upp for ett
tiotal &r sedan. Den fore
detta BMW-siljaren alskar
fortfarande snabba bilar och
motorcyklar, men det ar hans
tankar och idéer med Axopar
som har forandrat tusentals
batdgares syn pa hur en bat
ska se ut och hur den kan
das. Axopar harsamtidigt gatt fran en
traditionell* battlllverkare tll ate bli *The
adventure company”.

Idag sysselsdtter Axopar cirka 190
personer pa fem kontor i
Europa. Pro-
duktioner 888
skeri L —
Polen
patva
enhe-

anvan-

e

el

Slepsk
och Mar-
kos. Totalt
sysselsatter
Axopar tillsammans



idag. Somliga dlskar mig och somliga hatar

"Jag forsoker alltid

Jan-Erik Viitala kopplar gérna av
med snabba grejer. Pa vintern
frémst med snowbike och sné-
scooter och pd sommaren med
bat. Han har nyligen kopt en fat-
bike och mc. Han har éven skaffat
en offroad campingbil fér att

kunna njuta mer av friluftsliv.

med sina OEMpartners 6ver 700 personer.

2022 byggde Axopar 1 200 batar, men
ifjol blev det nagot férre (cirka 1 000 batar)
samtidigt som omsittningen 6kade eftersom
foretaget byggde fler stora batar.

Staimmer dina visioner med hur Axopar
har utvecklats?

- Vidrinte rddda fore konkurrens utan
det giller att ligga fore. Det dr ungefdr samma

sikta 2-3 ar framat for

att se vad vi ska géra.” |

mig, dven internt. Jag kan vara relativt krdvan-
de ndr det kommer till kundupplevelse. Det
som vivill fa fram dr vart sortiment, vilka pro-
dukter som vi vill visa, siger Jan-Erik Viitala.

— Det som slutligen dr min vision, och som
jag vill 6verfora till alla, dr att kundupplevelsen
ar nummer ett. Om vi klarar av att kommuni-
cera det till vara kunder och till marknaden sa
kommer vi att ha ett bolag som ér starkt och
16nsamt med majlighet att anstéllda proffs och
ddrmed bli annu starkare.

~Vikdmpar hért for att inte bli ett stelt och
byrakratiskt bolag eller att var organisation
vaxer for mycket med tjansteman som sitter
och vinder papper och inte tar nagra beslut.
Det dr en av orsakerna till att jag flytrade till
Helsingfors for att bygga Axopar 2.0. Jag
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forsoker alltid sikta 2-3 ar framat for att se vad
viska gora.

Vad ir fokus for dig i bolaget?

- Min huvuduppgift &r att ta hand om pro-
duktportfoljen. Vad kommer Axopar att ha for
portfolj om tva eller fem &r? Vilka modeller ska
vi bygga vidare pa? Vilka egenskaper och tren-
der 4r det som vi ser dr viktiga? Vi vill fanga
dem och komma ut forst pd marknaden eller
komma med sd bra 16sningar att vi leder ut-
vecklingen. Jag vill ocksa gora det hir internt
ivart bolag och fa Axopar att fungera sa att vi
vill ligga f6re 1 hur vi tdnker. Vi upprétthaller
var entreprenorsanda, det ar kanske det vikui-
gaste, och blir inte ett fjanstemannaforetag.

Hur ska ni bygga Axopar 2.0?

— Det kan alla se snart. Vi har nagra viktiga
punkter dér vi vill erbjuda den basta kundupp-
levelsen. For oss dr det inte bara produkten
utan dven hur vi kommunicerar med och
hanterar vara kunder, hur produktportfoljen
utvecklas, men ocksé eftermarknad, service,
utbildning av aterférsaljare och kommunika-
tion med dem etc.

Pa hur manga marknader finns Axopar?

-Viidri55 lander med 115 éaterforsalja-
re totalt. Vi maste halla den begransningen
eftersom vi dnnu inte Klarar av att tillverka
alla de batar som marknaden vill ha. Men
nu expanderar vi snabbt med hjélp av vara
underleverantérer och mer eller mindre
fordubblar produktionsytan i Polen. Ddrefter
kommer vi att fokusera pa en mycket hogska-
lig produktion av Axopar 28 och Axopar 37.1
Markosfabriken i Slupsk bygger vi nya lokaler

) t
for produktionen av Axopar 45, dar den far
valdigt starke fokus.

Hur kéinns det att se hur manga till-
verkare som &r influerade av Axopar?

— Det ar pa ett sate haftigg, vi ar inte ridda
for konkurrens. Vi ska se till att kunderna far
ratt typ av bétar. Batar dr alltid kompromisser,
men det som jag ser som en mojlighet dr att vi
kan fortsitta bygga den bésta kompromissen.
Det finns alltid nagon som bygger en bat som
ar battre pa nagon detalj, men vi vill bygga
den bat som passar bést for flest kunder. Nér
vi far fler konkurrenter och stora aktorer som
hoppar pd samma tag och som berattar for
sina kunder att de ocksa tror pa den hir stilen,
sa far kunderna mer fortroende for originalet
Axopar och ger fler forsdljningsmojligheter
for oss eftersom vi har varit forst. S& lange vi
héanger med och leder utvecklingen, sa linge
har vi méjlighet att attrahera nya kunder.

Hur och nir far du dina idéer?

- Vidrju ett team idag och det 4r jag stolt
6ver. De som var med fran forsta bérjan har
verkligen tagit till sig Axopars DNA och dr nu
eld och lagor for att bygga bolaget vidare. Da
blir vi s& mycket starkare.

— Axopar har aldrig varit en one man show.
Det ar som en orkester, dir man maste ha
en dirigent men man maste ha noter for att
kunna spela tillsammans. Man maste ocksd ha
en publik, det vill sdga kunder. Allt det hér ar
ett samspel.

— Nu har vi hittat de perfekta parterna att
jobba med och utvecklar vara produkeer till
nésta generation. Axopar 28 och 37 r redan
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isin andra generation nér det dr dags for den
tredje generationen.

Vilka egenskaper har varit viktigast for
batarnas framgang?

- Formsprék, funktionalitet och modulari-
tet 4r viktiga. Aven brinsleekonomi ar viktigt
liksom kéregenskaper som stindigt forbéttras.

- Axopar lanserades samtidigt som trenden
med utombordare dkade. Det var nog en
perfeke tajming. 2014 var vi fortfarande lite
udda, ingen trodde pa utombordare och 2016
nér vilanserade 37:an trodde ménga att vi var
tokiga som satsade pa dubbla utombordare.
Idag 4r det mycket vanligt. Vara batar drar
samma eller mindre méngd brénsle &n en bat
med inombordare i samma storlek. Den stora
skillnaden dr att vi har lyckats optimera vikten
och utvecklat hydrodynamiken samtidigt som
utombordarna har blivit battre och snélare
med brinsle.

Vad betyder utombordarnas utveckling
for erabatar?

- Narvi utvecklade andra generationen av
Axopar 37 utvecklade Mercury samtidigt sina
nya V8 utombordare. Tillsammans kunde vi
sanka brinsleférbrukningen med 30 procent.
Brénslesnalare skrov och motorer gav en
“match made in heaven”.

- Vi har haft var dllvixt samtidigt som
utombordarna har blivit allt mer populéra.
Kanske har Axopar varit en del av utveckling-
en med att utombordare blivit mer populira.
Det har i alla fall gjort att fler batménniskor
har tittat pa utombordare som ett verkligt
alternativ till andra motorer.

Hur mycket mer kan Axopar vixa?

- Vi har klara ambitioner att férs6ka dubb-
lera var omsittning och tillverka kanske 2 500
batar per ar. Bolaget b6r kunna véxa till cirka
300 miljoner EURO omsittning,

Axopar investerar med Agapi

AXOPAR BOATS HAR investerat i svens-
ka Agapi Boating AB, som driver Agapi
Boat Club. Axopar har en tioprocentig
andel i Agapi Boating och ar
ddarmed en av de stérre
aktiedigarna. i
Axopar — Agapi Boat {
Club erbjuder en unik &
premiumupplevelse
for sina med- iy
lemnmar som
ger tillgéng
till batliv pd
global skala,
utan att beho-
va dga ndgon

bat. Peder Asplund (t v) och Jan-Erik Viitala.

— Detta partnerskap ar helt enkelt
en bra match av tvé banbrytande och
innovativa féretag som kombinerar sina
styrkor pd ett unikt satt. Axopar ér en
drompartner eftersom deras foretags-
varderingar och varumdér-

kes-DNA d&r helt i linje med
vara. Tillsammans kommer
Vi inte bara att ta dven-
tyrsbdten till en ny niva,
utan ocksd péskynda
omstdliningen till ett
mer hdllbart bdtliv,
sdger Peder Asp-
lund, Co-Founding
Partner och vd for
Agapi Boat Club.

i B

Axopar 45 dar battill-
verkarens flaggskepp.

- Vi ér fortfarande fyra deldgare. Vi har
inga institutionella dgare eller banker och
foretaget har inga ldn. Vi dterinvesterar
vinsterna i bolaget och in i produkterna for att
gbra dnnu bittre produkter i framtiden. Nar
du gor en si bra produkt som méjligt med ett
sa bra team som mojligt sa blir slutresultatet att
du dr16nsam och att du gor vinst. Du blir en |
av de starkaste akt6rerna i industrin. Men om
du startar ett féretag med malsédttningen att
gora pengar och det 4r din enda ambition s&
kommer du alltid att fallera.

- Axopars ambition var fran bérjan var
att bygga de bésta bétar vi bara klarade av att
gora. Sa linge vi kan hélla den andan vid liv
sa kommer vi att leda utvecklingen. Ju mer
professionellt folk vi fir in frén annan industri,
desto bittre blir det. Vi har till exempel nyan-
stallda fran Volvo Trucks, KONE och Wiartsila.
Men det dr 4nda entreprendrsandan som vi

EXKLUSIVA SAMARBETEN
AXOPAR BOATS samarbetar med lyxbils-
tillverkaren BRABUS Marine sedan 2019.
Tillsammans har de skapat en strategisk
allians for att "omdefiniera prestanda-
bdtsporten”.

Bdtarna som sdljs under namnet BRABUS
Marine &r mycket exklusiva versioner av
Axopars modeller. Till exempel kostar enbart
lackeringen av en 28-fotare hos BRABUS lika
mycket som en standard Axopar 28.

2020 gick Axopar samman med Jobe
Watersports for ett exklusivt samarbete
anpassat for deras batar.



vill halla levande.

Brukar inte entreprendrer vara jobbiga?

- Sjdlvklart, men det &r lite av min roll.
Den innebér att utmana s att vi inte dr nojda
med vad vi har utan att se vad vi kan utveckla.
Ibland krévs det en extra push for att komma
vidare.

Hur vardar ni varumarket?

- Det géller att vara noggrann och vilja rétt
partners. Vi har samarbeten med Mercury,

Simrad, Sail Racing och Jobe som de nérmaste.

Det ir bolag som vill samma sak och har sam-
ma anda som vi. Det dr enkelt att samarbeta

med dem. Via vara partners har vi ett ndtverk
med batélskare.
Vad tror du om elbatar?

— Det ligger nagra ar framéver i tid innan
elbérar blir en global massproduke. Idag ar det
ett komplement till vart ordinarie sortiment
och et sdtt att fa nyte folk till batlivet som
kanske inte vill anvdnda fossila brénslen.
Samtidigt tror jag att vi kommer att fa se
massiva investeringar i syntetiska brénslen de
narmaste fem aren och det kan 16sa mycket
av problematiken. Det tror jag kommer att
ske samtidigt med eldriftens utveckling, Nar
lastbils-, buss- och bilindustrierna blir eldrivna
sa utvecklas batterierna och da kommer dven
batar att kunna elektrifieras effektivare och
billigare, kanske for strackor upp tll 25 M.

- For oss dr eldrift ett komplement som
utvecklas. Vi kommer att ha en smaskalig del,
kanske fem procent eldrift
for Axopar inom tva ar och
kanske tio procent inom tio
ar. Sedan far nagon 6verraska
mig positivt om vi gor en
tillrdckligt bra elbat som
6vertriffar de malen. ®

Lanseringen av den férsta
Axopar 28 pd Helsingfors
batmdssa 2014. Designen
skapade ménga frégetecken
den gdngen.

DELAGARE | ELMOTORFORETAG
AXOPAR BOATS HAR en digarandel
pd tio procent i det norska elmo-
torféretaget Evoy som tillverkar helt
elektriska inom- och utombords-
motorlésningar for fritids- och

kommersiell anvandning.

Axopar har aven tillfért betydan-
de ekonomiskt stéd och framtida
bestdliningar varderade till dver 1
miljon EURO som skulle levereras
under 2023.

— Vi d@r glada dver att valkomna
Axopar som en strategisk investe-
rare, som inte bara ger betydande
investeringar utan ocksd ett fantas-
tiskt nétverk och validering av Evoy.
Partnerskapet markerar en viktig
milstolpe for Evoy och éppnar dérrar
till den nordamerikanska marknaden,
sdger Leif A. Stavestrand, vd Evoy.
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We Trade Marine AB

Vi hjalper till med allt som ror din hamn!

e Y-bommar

Stalplastbryggor
Tra- och betongbryggor
Helbetongbryggor

* Reservdelar

* Tillbehor

Kontakta oss garna for mer information!

info@wetrade.se

0155-360 70

www.wetrade.se
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EBADA SVENSKA elbatstillverkarna

Candela och X Shore etablerade sig

snabbt med starka varumirken, 1

Sverige och internationellt. Mark-
naden &r fortfarande avvaktande vad géller
fritidsbatar, bland annat p& grund av bristande
infrastruktur. Men pa den kommersiella mark-
naden star de bada svenska foretagen - sarskilt
Candela - infor ett genombrott.

DEN NYA FARJAN Candela P-12 presenterades
1konceptform 2022 med sin teknik for att
anvinda datorstyrning for att hija skrovet
6ver vattnet och dirmed minska friktionen.
Nar P-12 kor pa barplan 1 hastigheter 6ver 18
knop férbrukar den 80 procent mindre energi
4n traditionella hoghastighetsfartyg.

Under de f6rsta kérningarna nadde P-12
en toppfart pa 30 knop. Med en rackvidd
pa upp till 50 sjémil dr det ocksé det forsta
elektriska fartyget med tillracklig uthallighet
f6r manga behov.

Priset pa 1,7 miljoner Euro giller en
30-personers Shuttle-variant av P-12. Tack
vare barplanen har den en bra rackvidd med
ett 252 kWh batteri. I kombination med en
stromlinjeformad serieproduktion ger detta
laga totala kostnader. Totalt férvintas P-12

Candela C-8
Polestar Edition.

e SRR R R

sanka kostnaderna per passagerarkilometer

med upp till 50 procent, vilket ger en liknande

"Elektriska

driftsekonomi per passage-
rare som en hybrid elbuss.
Den mindre model-

och férebygga - restriktioner pa traditionella
fartyg med forbranningsmotorer. Flera sj6ar
iamerikanska delstater som
Minnesota och Washington
férbjuder férbrannings-

len Candela C-8 har satt Sj étranSpOrter motorer. Norge har antagit
;e:rldsrekord for e.l.ektrlska ir inte framtiden ©° r“esolumoral omattstoppa

atar genom att kra 420 utsldppen fran kryssnings-
sjomil pa ett dygn och har = de é_r har nu. ! fartyg och férjor i de norska
kapacitet att ladda snabbast virldsarvserkinda fjordarna
av elbatarna. senast 2026. Amsterdam

- Med snabbladdning kan vara kommande
barplansfartyg kéra mellan Helsingfors och
Stockholm pa kortare tid n Finlandsfarjan.
Elektriska sjétransporter ar inte framtiden
— de dr hir nu, sager Candelas vd Gustav
Hasselskog.

X SHORE LANSERADE I september sin forsta bat
byggd f6r den maritima professionella sek-
torn; X Shore PRO. Béten bygger pa X Shores
8 m plattform. Den hiar modellen har desig-
nats for proffs pa sjon. Det kan vara allt frin
sjofart inklusive kommersiell trafik och trans-
porter till dykning och kustbevakning. En av
de forsta X Shore PRO kommer att anvindas

som skolskjuts i den svenska skargarden.
X Shore PRO idr designad for att matcha -

infor ett forbud mot kommersiella batar med
dieselmotorer pa stadens kanaler ar 2025 och
elbétar i Venedig 4r undantagna frén en ny
lag som inforts for att hjélpa till att begrénsa
battrafiken och luftféroreningarna pa dess
tranga kanaler. Aven pa andra platser ir
liknande f6rbud mot forbranningsmotorer
inf6rda eller pa gang,

ETT ANNAT EXEMPEL 4r Balearernas parlament,
som har f6reslagit ett forbud mot uthyrning
av icke-elektriska yachter pa Mallorca och
dess omgivande &ar till 2030. ICE-fartyg har
forbjudits fran méanga sjdar i Osterrike och
vissa sj6ar 1 Schweiz, Tyskland, Italien, Dan-
mark ochi UK. ®

AV LARS-AKE REDEEN




P-12i serieproduktion

Ny version for proffs

X SHORE HAR fdtt ny vd och lanserade en ny
proffsmodell under hésten 2023. Marknads-
chef Maria Sabbah svarar pd Bétbran-
schens fragor

Hur ser marknaden och produktionen
ut fér X Shore?

— Elbdtsmarknaden véxer och vi kan se
ett allt storre intresse frdn fler marknader.
Samtidigt dr den globala ekonomin svajig
och processer tar langre tid an tidigare.
Var produktion rullar pé& och vi har en bra
ordervolym att leverera mot till sommmaren.

Vilken bemanning har ni pd fabriken?

CANDELA HAR BORJAT serieproducera
passagerarfdrjan P-12. Mikael Mahlberg,
Candelas PR- och kormmunikationschef,
svarar pd Bétbranschens frégor.

Hur ser marknaden och produktionen
ut fér Candela idag?

- Vi har borjat tillverka P-12 i serie, de
forsta tre bétarna ér under konstruktion. Vi
gor dem i batcher om tre i taget, vilket &ér
vad vi har plats for i fabriken i dagslaget. Vi
har kunder dven utomlands for P-12, som vi
avslojar i var.

Hur ér produktionen och utvecklingen
férdelade i Sverige?

— Utvecklingen sker i Frihamnen, med
viss “manufacutring engineering” i Rotebro
— ldnken mellan produktion och utveckling. |

— Vijobbar i séisong pd véra huvud-
marknader tillsammans med konsulter och
partners. Férdelningen av bolaget dr cirka
85 procent i Nykoping.

Vilket mottagande har ni fatt for
Pro-modellen?

- Ett valdigt positivt mottagande fréin
alla marknader. Férsta bdten ér levererad
och vi kan se att det finns ménga profes-
sionella anvandare som vill elektrifiera — vi
réknar med Iéngre processer én pd fritids-
bdtssidan. Vi ser ett 6kande intresse av att
elektrifiera yrkessjofarten, men vi énskar att
processerna gick lite snabbare.
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Rotebro sitter ett tiotal ingenjérer, resten
i Frihamnen. Produktionen sker i Rotebro.
Vilken utveckling tror ni att vi kan

se framéver?

- incitamenten till, och kraven pg,
att stalla om till elektrisk sjofart dkar och
kommer att 6ka dnnu mer. Candela
P-12 ger operatérerna snabbare trans-
porter och 50 procent lagre driftskost-
nader &n dieselfartyg, samtidigt som
prislappen ar likvérdig med konven-
tionella dieselférjor i samma storlek. |
detta avseende dr P-12 unik,

Vilka marknader dr viktigast for er?

- For fritidsbdtarna ér det USA. Fér
P-12 och andra kommersiella bdtar dr
marknaden global. @

Vilka marknader dr viktigast fér er?

— Vi finns, for den elektriska batvarlden,
pd de tre viktigaste kontinenterna, USA,
Europa och Mellanéstern.

X Shore PRO.

Godkand
Marinverkstad

branschens nya kvalitetscertifiering

SweBoat
¥ O e S

En certifiering for Sweboatmedlemmar

- Ar ni redo att héja ribban och bli en Godkéand Marinverkstad?

Just nu pagar rekrytering till var nya kvalitetscertifiering for verkstéder. Tillsammans med det
externa kontrollorganet Qvalify har vi tagit fram en skréaddarsydd certifiering fér var bransch.

Nu lanserar vi certifieringen externt och bérjar marknadsféra den mot konsument. Missa inte
chansen att vara en av de férsta verkstaderna i Sverige att f@ marinbranschens egen
kvalitetsspéimpel.

N

Boat

Bdtbranschens Riksférbund

Vill ni bli en av de férsta Godkéinda Marinverkstdderna?
Kontakta Thomas Greberg pd Sweboat féor mer information.
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SWEBOATS WEBBSANDNINGAR fortsdtter
under 2024 och sker normalt den 14:e kI 14
varje ménad och néstkommande vardag
om den 14:e &r en helgdag. Har du 6ns-
kemdl om vad vi ska ta upp under dessa
séndningar — hér av er till me@sweboat.se
med férslag och idéer. Gamla avsnitt hittar
du pé& véra medlemssidor pé& sweboat.se/
mediem

14 februari kl 14
14 mars kl 14
15 april kI 14

14 augusti kI 14

16 september ki 14
14 oktober ki 14

14 maj kI 14 14 november ki 14
14 juni kI 14 16 december ki 14
Juli - sommaruppehdill

Detta har vi gjort

NYFIKEN PA VAD Sweboat har lagt resurser
pd& och dstadkommit under :
2023? Las var drsberdttelse

"Detta har vi gjort”. Scanna

QR-koden for lank till lasning!

Traffa oss pd Bat-
mdssan i Géteborg

SWEBOAT KOMMER i vanlig ordning att
finnas pd plats i huvudentrén under
batmdssan i Goteborg den 3-11 februari.
Vi hdlsar alla medlemmar och aven er
som dr nyfikna pd& Sweboat och vad vi
erbjuder, varmt valkomna forbi!
Torsdagen den 8 februari hdller vi
en utbildning i konsumentjuridik som
ar obligatorisk fér nya medlemmar. Fér
anmalan och mer information, kontakta
Thomas Greberg pd tg@sweboat.se.

VI SOKER FORSTARKNING

SWEBOAT ARRANGERAR i &r tre flytande
mdssor i augusti och

september. Vi sdker

en person som kan

hjdlpa till att skota

marknadsfoéring,

kommunikation,

grafisk produktion I l | I |
och administration

kring dessa events.
Las mer om tjéinsten pé& sweboat.se/jobb

5

Sweboats styrelse och styrgrupper

Efter forbundsstamman star det klart att Sweboats styrelse

forblir oférandrad 2024.

STYRELSEN BESTAR AV:

Joachim Kéllsholm, Ordférande
Peter Magnusson, Vice Ordférande
Marinshopen RM

Magnus Stenberg, Myggends Marin
Charlotte Arendis, Navico Sweden AB

Daniel Gustavsson, Rosdttra Batvarv AB
Mats Eriksson, VD Sweboat

Claes Widelund, Stockholm Marin
Johan Lovqyvist, Baltic Safety Products
Gabriel Treschow, Yamaha Motor
Michael Bohm, Nimbus Group

PA BATMASSAN | GOTEBORG meddelas vilket

féretag, produkt, person eller organisation

som har tilldelats Sweboats Milj¢pris 2024.
De nominerade dr:

STRANDSTADARNA IHOP
MED VASTKUSTSTIFTELSEN
Dessa organisationer gor
en mycket stor och synlig
insats pd vdastkusten!

GUSTEN LINDSTROM PA LINDSTROMS BATVARV
For att ha tagit tag i miljdproblemet
branschen blundat fér — anvéndandet av
krympplast. Tack vare Gustens p&drivning
finns nu ett system fér att garantera att all
krympplast kan &tervinnas till ny plast.

CLEAN BOAT

For sin skrovduk som d&r ett biocidfritt
alternativ till de som inte léingre vill méla
bottenfarg pd sina batar.

POLYPRODUKTER

For sin nya fiberduk Toptex Blue Cover
béttdckning som har ovanligt l&ng livs-
l&dngd och som &r 100 % &tervinningsbar
och kommer &tervinnas genom insamling
pd ett antal platser for att sedan malas
ned och byggas upp till ny Toptex duk.

VAKE

For sin miljdanpassade 100% organiska
antifrostvatska som har féréndrat ett bete-
ende i grunden.

BATSKROTEN SVERIGE AB

For att ha varit den drivande aktéren énda
sedan 2007 fér hela bétlivet nar det galler
dtervinning av uttjénta fritidsbdtar, och de
var initiativtagarna till att bygga upp ett
nationellt kvalitetssakrat system.

AXON MILJOTEKNIK

For deras filtersystem, tillverkat av natur-
produkten torv, som renar jord och vatten
fréin olja och tungmetailler.

SEA FLEX

For sitt elastiska forankringssystem for
bojar, flytbryggor och férankrad utrustning
som minimerar all &verkan av sjé-och
havsbottnar.

IFABHADDOCK 600 FILTERSYSTEM

For sin mobila spolplatta med komplett
reningssystem pd en vanlig sldpvagn.
Mojliggdr for marinor och bétklubbar att
kvalitetssdkra spolningen av bétbottnar
utan att behdva investera pengar i egen
anlaggning.

MARINDEPAN BEVILJAS 75 000 KR UR MILJOFONDEN

MARINDEPAN HAR SOKT och beviljats

75 000 kronor frén Sweboats Miljdfond for
inkdp av tvd balpressar i syfte att minska
antalet transporter av krympplast — som
dessutom gér till vért nya atervinnings-
system med Orbit Supply Chain!

Vi uppmuntrar fler av er som ar an-
slutna till fonden att anséka om bidrag for
miljoférbattrande dtgdrder!

Vi pdminner ocks& om att det dr dags

att satta in insamlade bidrag fér vinterfor-
varingen 2023/2024. Senast den 31 januari
behdver vi inbetalningarna! Mejla insatt-
ningsblanketten till info@sweboat.se Nar vi
ser att summan kommit in s& skickar vi ett
kvitto till er bokféring.

Psst.... Vi hoppas att fler vill bli insamla-
re, lés mer pé sweboatsmiljofond.se och
kontakta Erik Gustavsson pd eg@sweboat.
se for hjdlp att ansluta. ®




BOATHANDLING SYSTEMS

MASKINGE |

SWEDEN

TYRBS&ST&TTAN HELGALVANISERADE BATSTOTTOR

Trapetsgdnga med stor vingmutter fér enkel och snabb justering * Varmgalvaniserad

underhdlisfri topplatta av stél (rostfri skruv/l&smutter) med integrerade snabbfésten for
stikerhetskatting, enkel hantering med léng livslingd ¢ Skrovskydd av kvalitetsgummi
for basta friktion och skydd.

STAPELBAR NYHET DEMONTERBAR NYHET
TOPPLATTA AV STAL. TOPPLATTA AV STAL.
SKROVSKYDD AV S SKROVSKYDD AV
GUMMI GRA EPDM. LCMo GUMMI GRA EPDM.

Motorbétsstétta U5:202170245850°A1
Top 310x160 mm

Kélststta
- . Top 310x160 mm
KS3/VHD13
Kalstétta
Top 310x160 mm

Gersdgad fot

MBS SBS Levereras LCFo
Motorbétsstétta Segelbatsstétta omonterad i Segelbdtsstétta
Top 310x160 mm  Top 255x255 mm kartong Top 210x210 mm

Fér hela vart sortiment och din nérmaste aterférséljare — kontakta oss
eller gé in p& var hemsida tyresovaggan.com eller gcboathandling.com
MASKINFABRIKEN G-C AB « THULEVAGEN 18, TYRESO + TEL 08-712 50 90

soir

CAPELLA
MARIN AB

G-C DOLLY 1200
Maxvikt 1200 kg

MADE IN = mm
SWEDEN = mm

TYRESOBOCKEN & TYRESOVAGGAN

Pulverlackerad stdl. Stallbar och demonterbar.

TYRESOVAGGAN

TYRESOBOCKEN

L-STALL

Ett enkelt system fér hantering,
exponering och lagring. Avsedd f&ér
sé&val butik, service som férvaring.

Pulverlackerad.
ORIGINALPRODUKTER

MADE IN HEm
SWEDEN ===

LAT 0SS OFFERERA DITT f !
VARV/MARINA/BATKLUBB .mmm.u.mw

PROPELLERSPECIALIST

MED PERSONLIG RADGIVNING & EGEN VERKSTAD

N\

VI HAR EUROPAS STORSTA LAGER AV MIKADO / NAKASHIVIA PROPELLRAR

Huvudriktningen av verksamheten ar dimensionering, import och forsaljning av propellrar, axlar, axeltatningar, lager
m.m. Vi har egen mekanisk verkstad dar vi utfor svarvning, frasning, axelriktning, roderriktning och stigningsandring av
bronspropelirar pa riktblock m.m.

www.capella.se

FRASARVAGEN 4 - STOCKHOLM / LANNA - TELEFON 08-39 09 00 *+ MARIN@CAPELLA . SE



FORSALJARE AV
BATFORSAKRINGAR | FI \ LAN D

Vill du jobba i ett harligt och engagerat team? Vi ar 12 killar och tjejer i olika aldrar, pa Pantaenius
Batforsakringar i Sverige, men vi saknar dig som utéver att vara vart ansikte i Stockholm ocksa ar
med att dra igang var satsning pa Finland. Vi kan lova dig en riktigt intressant och inspirerade resa.
Foretag: Pantaenius AB

Position: Forséljare av batforsakringar i Finland

Plats: Stockholm, Sverige

Om foretaget:

Pantaenius ar en ledande och internationellt aktor inom Batférsakringar med fokus pa att erbjuda skrad-

darsydda och palitliga forsakringslosningar. Vi stravar efter att skydda och stddja vara kunders behov och
ar dedikerade till att erbjuda hogklassig service.

Beskrivning av tjansten:

Vi soker en driven och passionerad forsaljare som specialiserar sig pa batforsakringar. Din huvudsakliga
uppgift kommer att vara att marknadsféra och salja vara forsakringsprodukter till batdgare och partners
pa den Finska marknaden. Den ideala kandidaten har en stark forsaljningsbakgrund och en passion for
batar och vattensport.

Ansvarsomraden:
« Proaktivt marknadsfora och sélja foretagets batforsakringsprodukter till nya och befintliga kunder. (B2C
och B2B)

- Skapa och uppratthalla Iangsiktiga relationer med partners genom att forsta deras behov och erbjuda
skraddarsydda forsakringslosningar at deras kunder.

+ Delta i marknadsaktiviteter, massor och evenemang for att 6ka medvetenheten om foretagets
forsakringsprodukter inom batsektorn.

- Forstd marknadstrender och konkurrentaktiviteter for att anpassa forsaljningsstrategier.
Kvalifikationer:

- Sprakkrav: Finska, svenska och engelska i tal och skrift.

- Tidigare erfarenhet av forsaljning, foretradesvis inom forsakringsbranschen eller inom batindustrin.

- Stark forstaelse for olika typer av batforsakringsprodukter och kunskap om batar och deras anvandning.
- Utmarkta kommunikationsfardigheter och formaga att bygga fortroendefulla relationer.

- Formaga att arbeta sjalvstandigt och malinriktat med en bevisad formaga att uppna forsaljningsmal.
Formaner och fordelar:

- Attraktiv [6nesattning och formanspaket .

- Tillgdng till utbildning och utvecklingsmojligheter inom forsakringsbranschen.

- Flexibelt arbetsschema och distansarbete.

- En stimulerande arbetsmiljo med mojlighet att vaxa inom foretaget.

Ansdkan: Skicka ditt CV och personliga brev till khansson@pantaenius.com senast 2024-02-29. Ange
,Forsdljare Finland” som amnesrad i e-posten.

Vi ser fram emot din ansdkan och mdjligheten att valkomna en entusiastisk och kompetent forsaljare ftill
vart team inom batférsakringar!

A—

PANTAENIUS

pantaenius.se SPECIALIST PA BATFORSAKRINGAR
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Sweboat och Orbit driver
atervinning av krympplast

LASTANVANDNING, plastatervinning

och plastens paverkan pd miljén ar

omdiskuterade fragor. Atervinning

av plast 4r generellt en komplicerad
och dyr process. Men i takt med att regleringar
infors och efterfragan pa hallbara produkter
6kar kommer atervinning att bli ett alltmer
l6nsamt alternativ.

Enligt Naturvardsverket 4r dagens plast-
fléden ofta linjira, med en vagga till graven-
princip ddr en stor del gar till férbranning,
Malet 4r dock att fler plastprodukter ska
materialatervinnas och som ett led 1 arbetet
har det exempelvis inforts en skatt for avfalls-
forbranning 1 (se litteraturhdnvisning).

I linje med visionen om ett mer hallbart
batliv, har Sweboat tagit initiativ for plastater-
vinning i batbranschen. Fokus ligger i dags-
laget pa krympplast, som anvinds vid béat-
tdckning. I samarbete med Orbit supply chain
(Orbit) som ir ett foretag som dr specialister pd
plastatervinning, har en dtervinningsprocess
tagits fram, dir anvand krympplast samlas in,
for att aterigen bli ny krympplast.

UNDER 2023 deltog nio varv och marinor i ett
pilotprojekt och samlade in imponerande sju
ton krympplast.

Vid all plastatervinning ar det vikugt att
undvika att material som inte passar for ater-
vinning hamnar i insamlingen.

- Det giller exempelvis dragkedjor och
ventilationsOppningar, eftersom det kan
paverka plastkvaliteten och maskinernas pre-
standa negativt, sager Gustav Malmberg som
ar projektledare pa Orbit.

Gustav ar tacksam for det hoga engage-
mang som projektdeltagarna har visat genom
att leverera rent och hogkvalitativt material.

Plastatervinning hos Marindepdn i Stockholm.

— Det hir tyder pa att foretagen tar
kvalitetsaspekten pd allvar, sager han.

Alla marinor som deltagit i projektet
tilldelas ett certifikat som kan lyftas fram som
ett konkret exempel pa hur de som foretag
arbetar med hallbarhet.

NASTA SASONG KOMMER projektet att fortsétta
och Sweboat hoppas att s ménga som méjligt
ska ansluta sig till krympplastétervinningen.
Man tittar pd metoder som kan gora ater-
vinningen mer konkurrenskraftig. Har man
exempelvis mojlighet att sjdlv komprimera
plasten kan man dra nytta av rabatterade
priser eller till och med fa plastavfallet hamtat
utan kostnad.

Sweboat har fért samtal med leverantérer
av komprimatorer for att ta fram ett konkur-
renskraftigt pris f6r inkép, hyra eller leasing.
En vig att ga skulle kunna vara att initialt
hyra en komprimator for att sedan utvirdera
vilken storlek som passar sin verksamhet. Det
ar ocksa viktigt att ratt densitet och storlek
pa plastbalarna uppnas. Som en grundregel
behéver en lastpall rymma cirka 150 kg
komprimerad plast. ®

LITTERATURHANVISNING:

1. Uppdrag att foresld dtgdrder for att
materialdtervinningen av plast ska éka
— redovisning av ett regeringsuppdrag
2021-11-25-Naturvdardsverket.

Oslagbar Prestanda med Flexiteek 2G

Med Flexiteek 2G far du ett lattskott dack med ett
otroligt halkskydd som héller i manga ar

E info@flexiteek.com W www.flexiteek.com
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RS Sailing byter dgare

RS SAILING SWEDEN AB byter &igare. Heders-
pristagaren av Pelle Pettersons pris 2022,
Christer Bath, ldmnar dver stafettpinnen till
de nya dgarna Bjorn
Wdrnberg och Magnus
Robertsson som béda
brinner fér segling.
Tillsammans med ett
kompetent och seg-
lande team kommer
de att arbeta mycket
aktivt med varumdrket
RS Sailing och fortsatta

i Christers fotspdr.
Foretaget stannar pd
Vastkusten men flyttar frén Véstra Frolunda
till en ny butik i Ljungskile. Den strategiska
placeringen, norr om Géteborg invid E6:an
och med direkt anknytning till havet, ger
majlighet att visa upp och provsegla jollar,

) . Fran vénster till hoger: Bjorn Warnberg, Anna
att utveckla RS i Sverige  warnberg, Gull-Britt Bath, Christer Bath,
Magnus Robertsson och Josefina Hjort.

P& ett helt nytt sditt.

RS Sailing ar varldens stérsta tillverkare
av jollar. RS har ett mycket brett utbud av
bd&tar som dér optimala
for bade seglarskolor,
fritidsseglare och for
kappsegling pd elitniva.
R Varje &r arrangeras
§ flera stora 6ppna mds-
terskap i hela vérlden i
de olika RS-klasserna.

Bland RS manga
bdttyper kan n&mnas
RS Quest som anvdnds
i ménga klubbar som
seglarskolebdt. RS
Feva som under dret fick ett nytt uppsving
genom RS-férbundets satsning pé& en ung-
domssprint cup och att i augusti kommer
U22-VM i RS Aero seglas pd Marstrand med
ett stort internationellt startfalt. @

Kraftsamling fér elektrifiering

REGERINGEN HAR | regleringsbreven foér
2024 beslutat om flera uppdrag for att
pdskynda elektrifieringen av transport-
sektorn. Det handlar bland annat

om att frémja utbyggnaden

av hemmaladdning i flerfa-

miljshus och att identifiera

kommuner som skapar fér-
utsattningar for elektrifiering

av sjofart.

Uppdragen riktar sig till flera olika
myndigheter i respektive reglerings-
brev fér 2024 och omfattar bland annat:

- Transportstyrelsen ska vidta atgérder
for att underlatta for certifiering av nya
I6sningar kopplade till elektrifierad sjofart
med fokus pd konvertering av fartyg till
eldrift.

&

» Trafikanalys ska ta fram ett kunskaps-
underlag om en storskalig elektrifiering av
transportsektorn. Kunskapsunderlaget ska
bland annat omfatta en kartidggning

av konsekvenser for till exempel

markanvandning, elndt och be-
redskap - béde lokalt, regionalt
och nationellt.
« Boverket ska identifiera kom-
muner som genom bland annat
samhdlisplanering skapar férut-
sattningar for elektrifiering av sjofart,
inklusive kollektivtrafik, och redovisa goda
exempel pd& hur det kan genomféras.

» Statens energimyndighet ska redovi-
sa hur myndigheten avser att bygga upp
och utveckla den nationella samordning-
en fér laddinfrastruktur. ®

Nimbus bérjar sdlja
Aquador i USA

NIMBUS SKA FOR forsta gdingen introdu-
cera Aquadorbdtar pd den nordame-
rikanska marknaden med start i januari
2024. Lanseringen sker tillsammans med
PowerTime Boat Club, en avdelning inom
SailTime Group LLC, som ¢&r ett rikstéckan-
de féretag i Nordamerika specialiserat pé
delningstjénster for fritidsbdtar och tradi-
tionell &terforsdljarverksamhet. PowerTime
kommer att erbjuda Aquador b&de genom
delningstjanster och via traditionell férsdlj-
ning pd& mer &n tio platser i sammanlagt
&tta olika delstater runtom i USA.

— Vi ser fram emot att tillsammans med
Nimbus Group f& introducera Aquador. De
har batarna utgor ett perfekt tillskott till vart
flotta och kommer att forst introduceras
hos PowerTime Charlotte Harbor i Punta
Gorda, Florida, saiger Todd Hess, vd for Sail-
Time Group LLC.

Nimbus Group ser goda mdéjligheter for
varumarket éven pd den nordamerikanska
marknaden. Sommaren 2022 lanserade
Aqguador en helt ny generation bdtar i varu-
mdrkets mest omfattande produktférnyel-
se pd 20 ar.

— Samarbetet med SailTime innebdr
6msesidiga foérdelar eftersom det erbjud-
er PowerTime exklusivitet for en bat som
passar perfekt i deras flotta samtidigt som
det erbjuder Nimbus Group en snabb och
bred marknadsintroduktion av Aquador i
viktiga delar av USA, séger Michael Bohm,
marknadsdirektér pé& Nimbus Group. ®

PROZERO STARKER sin marknadsndrvaro i
Sverige och har utsett Promarin AB som sin
representant och samarbetspartner.
Jurgen Vater, igare av Promarin AB,
inledde sin karriér pé Volvo Lastvagnars
utvecklingsavdelning fér motorer. Han har
aven tilloringat ndrmare 15 ar pé Volvo
Lastvagnar som ansvarig for eftermark-
nad- och férsaljning inom Afrika och
Mellanéstern. Tillbaka pé den svenska
marknaden antog han rollen som vd for

Atteviks Lastvagnar, en av Sveriges storsta
privata Scania-aterforsdljare med repre-
sentation pd& dtta orter i Smaland. Jurgen
ar bosatt i Géteborg och ar for ndrvarande
ansvarig for Kranlyft Group, ett vdletablerat
foretag i Europa specialiserat pd kran- och
lyftindustrin. Jurgens passion fér havet och
batar, tillsammmans med hans mangsidiga
yrkesbakgrund, gér honom till en vardefull
tillgéng for ProZzeros kommande initiativ i
Sverige.

= Vi d&r glada att informera om vaért

samarbete med Promarin AB och utndm-
ningen av Jurgen Vater som VAr represen-
tant i Sverige. Den svenska marknaden har
visat ett stort intresse for ProZeros bdtar, en
serie designad for professionella anvan-
dare som soker snabba arbetsbdtar. Vi har
varit forsiktiga med vér marknadsstrategi

i Sverige och noga utvarderat marknaden
sd vi fér rétt representation, séiger Jonas
Pedersen, Director pd ProZero International.




HanseYachts prese
tillvaxtstrategi

TYSKLANDS HANSEYACHTS har meddelq 5

att de kommer att fortsétta sin strateg
for att sékra och ta marknadsandelars:

2024 med introduktionen av nya maod %L-

fréin segel- och motoryochtmarkeno
Hanse och Fjord.

— Det &r de nya modellerna som stéh

for merparten av var forsaljning. Efter__ott

ha presenterat fem nya segelyochter';bc_h

motorbdtar 2023, som har drivit efter-
frdgan pd vara produkter, kommer vi att
lansera ytterligare nya modeller fréin vdra
karnvarumdrken Hanse och Fjord under
2024, séger Hanjo Runde, vd fér Hanse-
Yachts AG.

- Efter tvd nya modeller forra éret
kommer vi att utdka vart nuvarande
Hanse-sortiment med ytterligare tvé nya
modeller under 40 och 6ver 55 fot. For
vara Fjord Walkaround-modeller, som
utékades med tre nya modeller 2023,
arbetar vi pd en fornyelse med en helt
ny modell dver 45 fot, som kommer att
omdefiniera denna klass av motorbdtar,
tillbdgger Zimmermann.

Eérutem nya
rmodeller séiger HanseYachts
att de utvecklar I6sningar fér att minska

miljdavtrycket vid bdtproduktionen och

vid bdtarnas framdrift. Efter att ha lanserat
Hanse 410 med ett elektriskt framdrivnings-
system som majliggér en réickvidd pd upp
till 55 M kommer ytterligare nya modeller
att erbjudas med motsvarande driviina.

Som en del av ett storskaligt projekt for

att undersdka mojligheten att anvénda
ammoniak som vatgasbdarare fér bransle-
cellsdrifter samarbetar féretaget med flera
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partners. For narvarande utrustas en
yacht for att samla praktiska erfaren-
heter med denna teknik i en fritidsbdt.

Hanse 410 har kompletterat den
framgdngsrika nya modellserien frdn
samarbetet med Berret-Racoupeau.
Gruppens senaste nyhet, Moody Deck
Saloon 48, hade vérldspremidr pd boot
Dusseldorf i januari.

o —

-~ 'Hardu:
ratt "verktyg”
for din verksamhet

Visste du att Sweboat erbjuder
prisvdrda utbildningar, anpassade
for branschens behov |
- pa plats hos dig?

Foérsta hjalpen & HLR
A
Motviktstruck
& hjullastare

Systematiskt
arbetsmiljdarbete

/I? & egenkontroll

emiska -~

arbetsmiljorisker \;

Fallskydd Konsumentjuridik
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Sdakra lyft

=
Las mer pdlsweboat.se/kurser

Seldén Pro vander sig till dig inom batkonstruktion, bat-
byggnad, segelmakeri, riggverksamhet och detaljhandel.
Oavsett vilken roll du har inom féretaget kommer snabb
information om sma och stora produktforandringar att
hoja kvaliteten pa ditt dagliga arbete med vara produkter.

SELDEN PRO

For Android

For iOS

() SELDEN
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Flytande méssainy regi

AT EVENT SWEDEN AB har tagit éver Eriksberg
Boat Show i Goteborg i dr efter grundar-
en, Kjell Hansson. Den nya arrangéren har
flera olika mé&ssor i sitt utbud. Bland annat
Maskinexpo i Stockholm, Drinkmdéssan,
Grillatmd&ssan samt Swedish Dart Festival
med bland andra 16-driga Luke Littler frdn
England, som vann silver i dart-VM tidigare
i ar. De tre senast nédmnda genomfors pd
Eriksbergshallen.

Hur ser ni pd Iéget i batbranschen?

- Jag har féljt bétbranschen under
manga dr via Badtmassan, &r ocksd sjélv
bdtagare och uppfodd pd Orust s& det
finns ett genuint intresse for kusten och
havet. M&nga tycker att tidpunkten dr helt
réitt fér en utomhusmdssa, en maojlighet
att valkomna vdren, séger Ola Lundqyvist,
mdassansvarig Eriksbergs Boat Show.

Vilka blir de stérsta féréndringarna i ar?

- Troligen kommer vi att g& frén tva till
ett talt dar vi samilar alla tillbehodrsfére-
tagen. Vi samilar alla dessa aktérer under
samma tak sé att det skapar en enkel-
het for besékarna som dr intresserade av
dessa delar.

— Vi har ett stort antal bétutstdllare klara
och vi fér troligen ett par varldspremid-
rer pd plats. M&ssan ska vara en plats for
alla och eventuellt anvénder vi vér egen

Fun Zone frén Eriksbergshallen dér hela
familjen kan ha skoj. Vi vill ocksd fanga
ungdomarna, de tillhér en generation som
inte ar uppvéxt med mdssor. For att de ska
komma krévs lite tuffare grejer.

Hur blir férdelningen mellan olika bétar?

- Vi tittar pd& alla mojligheter. Det ar
viktigt att alla k&nner att detta &r en mark-
nadsplats dar utstdllarna kan géra affdrer,
oavsett vilket produktomré&de man tillhor.
Jag kan ténka mig att mindre motorbdtar
&r attraktiva for besdkarna som bor i om-
rédet men vi arbetar for att f& en méngfald
bland utstdllarna. Det kommer att finnas el-
bdtar pd& massan, varav minst en premidir.

Hur ska ni marknadsféra méssan?

Vi har en egen marknadsavdelning dar
vi tillsammans har lagt vér strategi hur vi
ska locka besdkare till méssan. Vi vill satta
fokus pd att sakra kvaliteten pé besodkarna
och kommer aktivt arbeta
for att bygga databaser
med relevanta adresser
for att pd sd satt se till att
kvalitén bibehdllas.
AV LARS-AKE REDEEN

p
¢
%

Ola Lundqvist ar
mdssansvarig
Eriksbergs Boat
Show.

32

Batmdssan i Géte-
borg drar igang.
Oppet till 11 februari.

Vene 24 Bdti
Helsingfors haller
pa till 18 februari.

Allt for sjon i Stock-
holm sldr upp
portarna férsta
helgen av tva.

12-14 april ér det
dags for Eriksberg
Boat Show i ny regi.

Mdssarrangéren At Event Sweden AB
har tagit éver Eriksberg Boat Show.




BATLIVS LASARUNDERSOKNING

BATLIV HAR LATIT Kantar Sifo géra en stor lasarundersokning for att utvirdera
tidningen.

Att Batliv ar en mycket viktig medlemsférmén och att den ldses och ges hogt
betyg framgér av unders6kningen, men ocksd att lasarna uppskattar annonserna
och bide gar in pd annonsérens sajt samt handlar annonsdrens produkter/tjanster.

Annonser i tryckta tidningar far i allmanhet mycket bra effekt, eftersom de inte &r
patvingade samti allra hogsta grad relevanta i de batrelaterade medier vi arbetar med.

NAGRA SIFFROR FRAN undersokningen:

84% LASER alla/nistan alla nummer av Bétliv, vilket enligt Kantar Sifo &r mycket
bra for en medlemstidning.

81% LASER nistan alla/alla sidor (vildigt hog andel, siffran brukar inte vara s&
hog i andra undersokningar bland medlemstidningar).

® 42% SAGER att ytterligare 1-2 personer liser tidningen

# 78% LASER bara papperstidningen och 7 av 10 skulle sakna papperstidningen
omden lades ner.

o BATLIV HAR ett mycket hogt lisvirde, 69% ger betyget 4 eller 5 pa en femgradig
skala (brukar inte vara sa hogt varde nir Kantar Sifo stéller samma fraga bland
andra medlemstidningar).

o ATTRIBUT SOM fir hoga betyg ar - Lattoverskadlig, Aktuell och Saklig.

847 % av de som svarat pd undersokningen har besokt en annonsors hemsida och
21% har kopt eller bestllt en vara eller tjanst av en annonsor.

i Marina Media Sverige
arl na Telefon: 0706-18 6161
ed Ia E-post: henrik@batmedia.se

Batliv ¢ Batbranschen s Bl » Stangmaérket

Laspaket

Hanglas, katting,

strumpa och vaska. |

EN KEDJA AR ALDRIG STARKARE
AN SIN SVAGASTE LANK.

8
LIy

O

Stavoglor Hanglas

O

Kattingar Fastpunkter

hansenkatalogen.se HANSEN MARINE

Snabba leveranser och mycket pa lager!
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VD kommer tillbaka

MICHAEL MULLER tar Gterigen rodret pd
Bavaria Yachts och har utsetts till ny vd av
varvets advisory board. Tillsammans med
verkstdllande direktérerna Norbert Leifeld
(CO0) och Thorsten Gatz (CFO)

kommer Michael Maller (vd)

att leda det tyska varvet ndra

Warzburg med sina néstan e

700 anstdallda.

Michael Muller var fram-
gdngsrik som vd pd& Bavaria
Yachts fran 2019 till 2021 och
kanner ocksé féretaget som
r@dgivande styrelsemedlem.
2020 lanserade Bavaria
under Michael Mullers

ledning tvé viktiga nyheter i modellutoudet
med premidren av Bavaria SR41i motor-
bdtssegmentet och Bavaria C42 i seglings-
yachtsegmentet.
2021 ldmnade han éver tyglarna till
Marc Diening, som i egenskap av vd
styrde Bavaria Yachts genom Covid-
krisen och avsevart ékade Ibnsamhe-
ten for foretaget trots materialbrist
och prishéjningar p& marknaden.
Aven Diening har lanserat tvé
nyheter, segelbdten Bavaria C46
och motorbd&ten Bavaria SR33.
Marc Diening ldmnar sin tjanst
som vd foér Bavaria Yachts pd
egen begdran. ®

NIMBUS GROUP kommer att inleda lokal
produktion av bétar av varumarket Nimbus
i Nordamerika. Tillverkningen kommer att
ske i EdgeWater Power Boats befintliga
produktionsanléggning i Edgewater, Florida,
som ingick vid férvarvet av EdgeWater
tidigare i ar.

Anlaggningen i Florida har sedan fér-
varvet uppdaterats fér att klara en ékad
produktion. Med start i februari ndsta ér
kommer initialt bé&tar av modell Nimbus
T8 att produceras ddr i anslutning till att
modelléret 2025 produktplaneras.

Lokal produktion av bdtar av varumdrket
Nimbus &r dnnu ett steg i Nimbus Groups
strategiska satsning pd forsaljning av pre-

miumbdatar pd den viktiga marknaden

i Nordamerika. Den nordamerikanska
motorbdtsmarknaden ér varldens i s@r-
klass storsta och svarar for cirka halften
av varldsmarknaden.

NIMBUS GROUP HAR en uttalad tillvéxt-
strategi dér en 6kad satsning pd den
nordamerikanska marknaden samt pre-
miumbdadtar utgér centrala delar. For det
tredje kvartalet i &r rapporterade Nimbus
Group en organisk forsaljningsékning av
premiumbdtar med 19 procent samti-
digt som orderboken i Nordamerika 6ka-
de till rekordhéga 550 Mkr, motsvarande
58 procent av den totala orderboken. ®

I-Tech AB tecknar
licensavtal med
fargtillverkare

DET SVENSKA bioteknikbolaget I-Tech AB
har nyligen tecknat ett licensavtal for
kommersiell anvéndning av Selektope
med International Paints Korea Ltd, ett
dotterbolag till Akzo Nobel under Akzo
Nobel Protective Coatings i Sydkorea.

Totalt har I-Tech ddr-
med avtal med fem stoérre
fargtillverkare verksamma
pd den viktiga sydkore-
anska marknaden, som
ensam star fér omkring
en tredjedel av den glo-
bala nybyggnationen av
alla fartyg.

Avtalet gdller anvand-
ningen av I-Techs antifou-
lingsubstans Selektope i
kommande kommersiella
antifoulingprodukter, specifikt for den
sydkoreanska marknaden. Produkten
férvantas lanseras om 6-12 mdna-
der. N&r den nya produkten lanseras
kommer I-Tech AB:s egenutvecklade
antifoulingsubstans Selektope att
anvandas av totalt sex av de stérsta
fargtillverkare som levererar farg till den
sydkoreanska varvsindustrin. Bland évri-
ga producenter som tillverkar antifou-
lingférger som innehdller Selektope for
den sydkoreanska marknaden marks
Chugoku Marine Paints, Jotun och Hem-
pel. | samband med rapporten fér det
andra kvartalet i &r rapporterade I-Tech
en total férsdljning i Sydkorea om mer
an 32 Mkr vilket var en 6kning med 147
procent jamfért med motsvarande
kvartal 2022.

Sydkorea dr en av varldens storsta
varvsnationer och stdr for en betydan-
de andel av den totala drliga produk-
tionen. Under det foérsta halvéret 2023
tog varven i Sydkorea hem 29 procent
av alla order pd nya fartyg. ®

Porvine & &

VirmeDoktorn/

Er styrbordshand nér det géller batvarmare

Vi har ett 60-tal nyservade, testkrda och injusterade varmare
fér omgaende leverans. Skicka dina kunders varmare for
service, reparation eller bestall reservdelar snabbt och enkelt.

Varmare i lager Wallas, Thermo, Thermic, Ardic VFM.
Ring fér mer info, 070-328 21 22

Med varma hélsningar, VarmeDoktorn

Cé€prodf.

CE Markning
av batar

www.ceproof.se
info@ceproof.se
08-514 501 77

Ekskogens Gard 15
186 96 Vallentuna

ICOMIA-KONFERENS
| SINGAPORE
ICOMIA OCH Singa-
pore Boating Industry
Association arrangerar
ICOMIA Boating Industry
Conference i Singa-
pore, 23-24 april.
Temat fér konferen-
sen dar hdllbarhet och
avkarbonisering av den
marina fritidsindustrin
med ICOMIA:s p&gd-
ende Propelling Our
Future-kampan;.
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(1. victron energy
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ars garanti

Smartshunt ar en batteriévervakare med
allt-i-ett, férutom en display. Din tele-

fon agerar display istéllet. Smartshunt
ansluter till appen VictronConnect pa din
telefon via Bluetooth och du kan bekvamt
|asa av alla 6vervakade batteriparametrar,

som laddningsstatus, tid kvar, historisk Det hér helt nya kommu_niekatior_]s—
information och mycket mer. Finns &ven centrumet, Cerbo GX, tillater dig att
nu i IP65 utférande for riktigt tuffa miljloer. alltid ha full kontroll 6ver dina system,

oberoende av var du befinner dig, och
det maximerar deras prestanda. Du
ansluter enkelt via var Victron Remote

o~ Management (VRM) portal, eller far till-

SemereSlar chong <etraiiet gang direkt genom att anvanda den

MPPT75110 G separata GX Touch, en MFD eller vér app
Victron Connect eftersom den &r Blue-

Ay W ea3 tooth-anpassad. Det senaste nytillskottet

CE £ 6 till GX-sortimentet kombinerar det basta

= - e av konnektivitet och omdefinierar energi- Laddaren Blue Smart IP22 Charger &r en
|6sningar pa alla satt. ny professionell batteriladdare med inbyggd

Bluetooth. Blue Smart IP22 Charger kan
anvandas pa enheter i din verkstad och
pa motorfordon sasom (klassiska) bilar,
motorcyklar, batar och husbilar. Efter att
du har aktiverat expertlaget ar det mojligt
att med appen andra i princip alla para-
metrar och tidsbegrénsningar som
anvands av laddningsalgoritmen.

En solcellsladdare samlar energi

fran dina solcellspaneler och lagrar
denidina batterier. Med den senaste
och snabbaste tekniken maximerar
SmartSolar energiuppsamlingen och
for den vidare pa ett intelligent satt for
att ladda batteriet fullt pa kortast majlig
tid. SmartSolar uppratthéller batteriets
halsa och forlanger livstiden.

St B y St
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MultiPlus ar, precis som namnet antyder,
en kombinerad vaxelriktare/Inverter och
laddare i en enda elegant férpackning.
Dess manga funktioner inkluderar en

akta sinusvagsvaxelriktare, adaptiv ladd-
ning, hybrid PowerAssist-teknik samt ett
flertal systemintegrerande funktioner. |
handelse att fel uppstar i uppkopplingen,
om en landstrémanslutning eller generator
kopplas ifran, aktiveras Multin som tar éver
stromtillférseln till de anslutna enheterna.

Batteriskyddet Smart BatteryProtect
kopplar ifran batteriet fran icke-vasentliga
belastningar innan det ar helt urladdat
(vilket skulle skada batteriet) eller innan det
ar otillrackligt for att starta motorn. Nar du
anvander Bluetooth for att programmera
Smart BatteryProtect kan vilka nivaer for

i- och urkoppling som helst stallas in.
Alternativt kan en av de nio férdefinierade
i- och urkopplingsnivéerna stallas in.

THERMO
TP PRODUKTER

www.thermoprodukter.se



