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Delad bild infor sisongen

Forsaljningen ar inte lika stark som for ett ar sedan, men flera av batbranschens foretag ser ljust pa
den kommande sasongen. Batbranschen har kollat framtidstron hos nagra foretag. Sidorna 18-22

Arcona vixer Besokarnakom Krympplast ska
medseglandevd  till Alltforsjon ateranvandas
Den svenska segelbatstillverkaren Over 56 000 besokare kom till Allt Stor efterfragan pa atervunnen

Arcona Yachts okar omsittningen. Sidan 8 L for sjon under massans atta dagar. Sidan 30 | plast. Endast 10 % dtervinns idag. Sidan 26



Ledaren

Det var utan tvivel "ritt besokare” som besokte massorna.

Kvalitet v/s kvantitet

Mats Eriksson, vd Sweboat.

centralt

pd varens inomhusméssor

Viérens inomhusmassor ar till anda. I en om-
varld som praglas av krig, oro och forsamrad
kopkraft sa var det av forklarliga skil en spand
batbransch som mottes. Forst pa Batmassan i Go-
teborg och nu senast pa Allt for sjon i Stockholm.

Det var farre besokare pa bada méssorna om
man jamfor med négra ar tillbaka - konstigt vore
det annars! Med forindrade beslutsprocesser-
och kanaler hos kdparna och samt att precis alla
omvérldssignaler talar emot all form av konsum-
tion forutom mat, sa kunde knappast ndgon hop-
pas pa kopfest i just var bransch. Men det var utan
tvivel “rétt besokare” som besokte massorna.

De som faktiskt dr intresserade av batlivet
och som vill uppgradera och uppdatera sig och
sin bat. Ett paradigmskifte fér var bransch?

For tidigt att sdga, det ska bli mycket intressant
att fa ta del av de utvirderingar som gors nu.
Missorna dr alltjamt startskottet for sisongen
och det 4r manga aktorer som nu har dkt hem
for att folja upp offerter, planera inkop och pla-
nera for provkorningar etc.

Nu en helt annan sak; denna tidning ska fa
sig en rejal face-lift under varen. Inte bara en
fraschare tidning pa ytan, vi tittar ocksa pa inne-
hallet, teman, fler eller mindre korta eller langa
reportage, mer eller mindre skvaller, mer analy-
ser och fler eller firre pressreleaser, for att bara
namna nagra saker som vi vill analysera - men
vi behover hora vad just du tycker! Vad kan vi
gora bittre? Vad skriver vi om for lite eller vad
tycker du att det blir for mycket av? Detta &r ju

batbranschens egen affirstidning och inte en in-
formationskanal for Sweboat, sa tink gérna till
en minut, scanna QR-koden nedan och fyll i var
enkdt — ditt bidrag ar jatteviktigt. Eftersom tid-
ningen ar beroende av annonsintakter, s& dr vi
alltid glada for
fler annonsorer.
Mejla  henrik@
batmedia.se och
boka din
nons - och tack
for att du fyller i
var enkit.
HALSNINGAR

MATS ERIKSSON

VD SWEBOAT
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Sd haller du dig flytande i en lagkonjunktur

Suget efter batliv @r stort. Rekordmdnga har skaffat b&t under pandemin och trots
I&gkonjunktur tyder mycket pd att intresset kvarstdr. Aven om kunderna dr mer forsiktiga

och afférerna tar léngre tid talar historien sitt tydliga sprdk. De som gasar i sémre tider klarar
sig battre och har dessutom en unik méjlighet att ta marknadsandelar ndr det val vander.

P& vara flytande mdassor har du majlighet att moéta helt nya kunder och kostnadseffektivt visa
upp dina produkter i rgtt miljé under sdsong.

Kontakta var projektledare Malin Troberg Lindén pd mtl@sweboat.se fér anmalan och mer
information.

MARSTRAND ALLT. P ORUST

SJON

| GUSTAVSBERG

25-27 augusti 1-3 september 25-27 augusti

marstrandmotorboatshow.se alltpasjon.se orustsailboatshow.se



NY MILJOINRIKTAD

MARIN YH-UTBILDNING
Batbranschen &r pd véginien ny
era med fler och fler batteridrivna
fritidsbatar och yrkesfartyg.

Goteborg har flera eldrivna
passagerarbatar i alvtrafiken och
Stockholm satsar pa eldrivna bar-
plansbétar fér passagerare. Aven
pa fritidssidan hander mycket med
flera marken som satsar stort.

Detta staller nya krav pa de som
driver dessa batar och inte minst
varv etc. som ska serva dem. Det
finns manga duktiga batmekaniker
runt om i landet, men ny kunskap
kravs for att pa ett sékert och bra
satt serva eldrivna batar. Har det
plétsligt hog voltspanning och
starka strommar.

Tillsammans med branschen har
Sjosportskolan tagit fram en ny ett-
arig yrkeshogskoleutbildning som
heter Marintekniker miljooptime-
ring. Utbildningen startar i augusti
men ansokningsmajligheten ar 6p-
pen. Den ar delvis pa distans, dock
med ett antal tillféllen pa plats for
att laborera med elkopplingar och
komponenter ur elsystemen.

Sjosportskolan har fatt valdigt
bra uppbackning av branschen.
Bade stora och sma foretag har
skrivit pa avsiktsforklaringar hos
YH-myndigheten.

Dessa samarbeten ar dven basen
for att ordna bra praktikplatser. LIA-
perioden (Larande i arbete, praktik)
ar forlagd i slutet av utbildningen.
Efter en YH-utbildning far i snitt
drygt 90 % av de studerande arbete
i "ratt” bransch, vilket ar en bra siffra.

Utbildningen ar statligt finan-
sierad och ger ratt till studiemedel
via CSN.

Cé€proof

CE Markning
av batar

www.ceproof.se
info@ceproof.se
08-514 501 77

Ekskogens Gard 15
186 96 Vallentuna
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Havs- och vattenmyndigheten
(HaV) foreslar tillsammans med
flera andra myndigheter och bat-
livets branschorganisationer att
en del av landets drygt 150 000
aldre tvataktsmotorer med férga-
sare gar till skrotning.

Den gamla typen av tvatakts-
motorer med enbart férgasare
slapper ut oforbrant bransle (ben-
sin) ratt ut i naturen. Det ar kant
sedan lange och nyforséljning av
de har motorerna &r forbjuden
sedan 2007. Anda finns det manga
sadana har motorer kvar. Enligt
Havs- och vattenmyndigheten
har nastan var fjarde batmotor en
tvataktsmotor med férgasare.

Dessa gamla tvataktsmotorer ar
sarskilt skadliga for livet i vattnet
och pa land. Den gamla tekniken
gor att upp till 30 procent av
bensinen gar rakt igenom motorn
utan att férbrannas for att sen
slappas rakt ut i vattnet. Det kan
innebéra att cirka 2 000 ton ben-
sin slapps rakt ut i vara hav och
insjoar varje ar.

- Som branschférbund backar
vi upp det har. Alternativet ar ett

Aldre typer av tvataktsmotorer far inte lingre siljas som nya.

forbud och forbud maste ses som
sista utvdagen nar allt annat har
testats, sager Mats Eriksson, vd for
Sweboat.

Bensin ar mycket giftigt for
vattenlevande organismer och
de mest skadliga substanserna
sprids uppat i ndringskedjan.
Bensin innehaller en rad farliga
amnen som exempelvis de giftiga
kolvatena - PAH:erna.

- Effekterna av dessa ar nedsatt
reproduktion och tillvaxt, genetisk
paverkan, cancer och férsamrad
motstandskraft hos fiskar, faglar
och ménniskor, sdger Josephine

Rubia, utredare pa HaV.

Malet med kampanjen
ar att fler ska lamna in sina
tvataktsmotorer med férgasare
for skrotning, eller skrota och
byta dem mot mindre skadliga
motoralternativ, till exempel
eldrift.

Natverket Batretur tar emot
tvataktsmotorer kostnadsfritt
under 2023. | kampanjen deltar
HaV, Lansstyrelsen i Stockholm,
Transportstyrelsen, Batretur
(Batskroten, Stena Recycling
och Sweboat), Skargardsstiftel-
sen, Siko och One water.

Norbert Leifeld.

Bavaria Yachts
utokar ledningen

Den 1 april anslot Norbert
Leifeld till Bavaria Yachts som ny
Chief Operating Officer (COO).

I den rollen kommer han att
ansvara for produktutveckling och
drift tillsammans med vd Marc
Diening.

Norbert Leifeld har arbetat som
managementkonsult fér ledande
OEM-féretag inom fordons-,
yacht- och husbilsindustrin under
de senaste 15 aren. Han har aven
varit pa Bavaria Yachts tidigare.

X-Power med Garmin

Garmin har tecknat avtal med
danska X-Yachts for deras motor-
batsserie X-Power.

Under de senaste aren har
Garmin skapat en varumérkes-
familj for fritidsbatar, som bland
annat inkluderar Fusion stereo,
Navionics kartografi och EmpirBus
digital switching. Ménga battill-
verkare har tagit till sig I6sning-
arna och det senaste tillskottet ar
danska X-Yachts.

Samarbetet omfattar X-Power-
batarna sa att nagra av varldens
mest exklusiva motorbatar kom-
mer att utrustas bland annat med
Garmins digitala kopplingssystem

EmpirBus. X-Power 33C, som
kommer att utrustas med Gar-
min och EmpirBus, ar den forsta
modellen i serien, men enligt det
nyss utfardade pressmeddelan-
det ar det fler modeller pa gang.
- Vi ar stolta Over att X-Yachts
har valt oss som elektronikle-
verantor for sina motorbatar.
Deras batar satter standarden pa
motorbatsmarknaden och vi ser
detta som ett tydligt erkdnnande
av de l6sningar som Garmin
kan erbjuda battillverkare idag,
sager Jens Marmefelt, Garmins
nordiska OEM-affarsutvecklare
for marin.



Sveriges modernaste verkstad for propellrar och battrailer

PR PELLER TEKNIK
METALLDESIGN AB

Efter mer an 10 000 reparationer av propellrar har vi idag Sveriges modernaste
propellerverkstad. Ddr reparerar vi storre impellrar och propellrar upp till 2 meter
i diameter i alla material.

Vi anvinder oss av den senaste
utrustningen sdsom Propress
360, MRI scanning och
dynamisk balansering.
Reparation, kontroll och for-
sdljning av propellrar for bade
sjofart och fritidsbatar, med
snabba ledtider.

Konstruktion och produktion av mer in 1 000 st
Batvagnar /Trailers 3-30 ton

MD 3000 ; LR MD 5000 MD 7000
Lastvikt: 3 ooo kg g&'{-— [ Lastvikt: 5 000 kg Lastvikt: 7 ooo kg
22.900 kr 7 38.900 kr 46.900 kr

P>

MD 4o00

Lastvikt: 4 ooo kg
28.000 kr

Alla priser ar exklusive moms.

MD 10000
MD 5T 196.900 kr
MD 15000 MD 8T 306.900 kr
MD 5500 MD 20000 c € MD 10T 589.000 kr
Lastvikt: 5 500 kg 48.900 kr MD 30000 frin 59.900 kr MD 17T 545.000 kr

m Trailer

Propellerteknik AB // Flygfaltsgatan 16 B // 423 37 Torslanda // www.propellerteknik.se
telefon: 031-14 40 40 // mail: tom@propellerteknik.se
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Priserna pa containerfrakt har sjunkit kraftigt. Foto: Goteborgs Hamn AB.

Snabbt sjunkande fraktpriser

Fraktpriserna for internationella
containertransporter har sjunkit
snabbt det senaste halvéret. Un-
der pandemin 6kade kostnaderna
for att skicka containers till exem-
pelvis Kina och USA till rekord-
nivaer, men nu gar utvecklingen
&t motsatt hall.

Under pandemin naddes topp-
noteringar for frakterna och till det
kom stoppen i flera stora hamnar
pa grund av lokala restriktioner. |
Los Angeles hamn stod till exem-
pel hundratusentals containrar
och véntade pa returfrakt till Kina
och pa att kunna koras ut i USA.
Dar orsakade bristen pa lastbils-
chaufforer annu fler problem. |
Shanghai i Kina var det totalstopp
en period i denna varldens storsta
containerhamn.

I slutet av sommaren 2022 bor-
jade dock priserna att falla tillbaka
till tidigare nivaer.

| den svenska marinbranschen

drabbades bland andra SeaSea
med Byggplast & Batprylar och
Hjertmans hart av de 6kade
kostnaderna.

- Vikan ta ett exempel med en
40-fotscontainer fran Qingdao
i Kina, sdger Joakim Berner pa
Byggplast & Batprylar.

- Hosten 2020 betalade vi 1 200
US dollar plus avgifter internt i
Sverige. Hosten 2021 betalade vi
som hogst 19 000 dollar avgifter i
Sverige och nu &r vi nere pa 1 700
dollar plus avgifter i Sverige.

Hela situationen pa fraktmark-
naden har darmed forandrats till
mer normala lagen.

- Nivan kanske inte sjunker
mer, men enligt vara offerter som
vi far in veckovis sa ligger priset
per container stabilt. Vara fraktare
sdger samma sak, att det ar stabilt
och att tillgangen pa containrar
ar bra.

LARS-AKE REDEEN

Axopar mvesterar iAgapi

Axopar Boats investerar i svens-
ka Agapi Boating AB och Agapi
Boat Club. Med denna investering
far Axopar en tioprocentig andel i
Agapi Boating och blir en av dess
storre aktiedgare.

Inom det strategiska partner-
skapet kommer den nya Axopar -
Agapi Boat Club att etableras. Den
ska erbjuda ett unikt premium-
medlemskap for att mojliggora

tillgang till batliv pa global skala,
utan att medlemmarna behover
dga nagon bat. Darmed kan
batdagare med ett medlemskap
fa tillgang till en flotta av batar
pa nagon av Axopar — Agapi Boat
Clubs platser runt om i varlden.
Den potentiella marknadstillvaxt-
en ligger inte bara i att sélja batar
eller klubbmedlemskap utan
kombinationen av bada.

Jag
SHEINEE
“the ONE"

som:

v haller min bat ren

v inte behdver malas
om varje ar

v hjalper mig spara pengar

v ger lagre
bransleforbrukning

v inte skadar mijon

Ar detta
verkligen
for mycket
begart”?



Reportage

Stark tillvaxt och
lonsamhet. Det dr méalen for
Arcona Yachts.

Med seglaren Urban Lagnéus vid
rodret som ny vd f6r Arcona Yachts
sedan juni 2021 har resan mot till-
vaxt redan tagit fart. Omsattningen
har okat till cirka 100 Mkr, men
malet dr att oka betydligt mer.

- Jag har egentligen tva olika mal
for Arcona. For det forsta maste
vi bli l6nsamma och for det andra
maste vi 0ka volymerna s att vi i
framtiden har rad att jobba med
utvecklingen, helst till det dubbla
mot idag. Har du inte rdd med ut-
veckling s blir det till slut en gam-
mal bat med en fin inredning, sager
Urban Lagnéus.

- Forutom att oka lénsamheten
maste vi upp till en viss volym med
omsittningen. Vi hoppas kunna ga
fran cirka 20-25 batar 2022 till nés-
tan 40-45 bétar per ar. Vi dr néra
100 Mkr i omsittning, men vi vill
upp till 200 Mkr. Det beror lite pa
vilka batar som vi sdljer.

Urban Lagnéus édr langt ifrdn
okdnd i batbranschen.

- Innan jag kom till Arcona var
jag vd for en lantbruksfirma som
var aterforsiljare for lantbruks-
maskiner, sdger han.

- Dessforinnan har jag varit eko-
nomichef pa Hallberg-Rassy i 18
ar och dér var jag dven vd for deras
dotterbolag Hallberg-Rassy Marin-
plast AB i Kungshamn. Jag var dven
vice vd for Hallberg-Rassy i flera
ar, en tid da jag mest jobbade med
Christoph Rassy.

Er dgare dr langsiktig och uthdl-
lig, ni har en hég omsdttning men
forlorar pengar. Hur ska ni vinda
pa det?

- Det éar huvuduppgiften, men
det finns olika sitt att se pa det. Ett
av dragen for detta var att vélja ny en
designer efter Stefan Qviberg och dé
valde vi Niels Jeppesen som tidigare
var pa X-Yachts i Danmark.

- Vi har inte ritat nagon ny béat-
modell pa ett tag och dé finns det
ett antal designers att vilja pd. Sam-
tidigt ville vi ha ett namn fran en
erkdnd designers. Det har visat sig
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Urban Lagnéus.

bra eftersom kunder vander sig till
oss som aldrig férr sedan vi bérjade
samarbeta med Niels Jeppesen,
som ar mer kand 4n Arcona i seg-
lingsvarlden, sarskilt utanfér norra
Europa. Vi vet att vi kan bygga
performance cruiser och med den
kunskapen ihop med Jeppesen &
Pons varumirke hoppas vi nd dnnu
fler nya kunder.

Malet med Niels Jeppesen dr dar-
med att fortsitta designa och bygga
performance cruisers samt skapa
ett storre intresse for Arconas batar.
Niels sitter &ven i Arconas styrelse.

— Att 6ka lonsamheten &r en tuf-
fare uppgift eftersom vi har en an-
nan filosofi. Det gick ganska bra
nér jag borjade, men sedan kom
pandemin och det andra halvaret
2022 var en tuff period. P4 Boot
Diisseldorf i januari fanns det
plotsligt luft och gladje i markna-
den igen. Framtidstron kom till-
baka och det 4r annan atmosfér nu,
trots att vi i stallet har fatt inflation och
en del andra saker att brottas med.

Arcona 50, designad av Niels Jeppesen.

i

50-fotaren dr en helt ny mo-
dell som dnnu inte har visats. Hur
mdnga har ni salt?

— Vi har tecknat kontrakt och
vi har otroligt manga som ér in-
tresserade, men 90 procent av dem
som vi har offerter ute hos ér inte
traditionella Arconaédgare. De vet
inte vad vi star for. Jag marker det
sarskilt mycket eftersom jag kommer
fran Hallberg-Rassy, ddr kunderna
vet exakt vad varumirket star for.

Hur langt har ni kommit med
50-fotaren?

— Skrovet ér fardigt och baten &r
hos Sailyard i Uddevalla for att fa
inredningen pa plats. Det ska bli
valdigt intressant att se vilken kva-
litetsniva vi erbjuder. Jag ar inte det
minsta orolig for vi vet att Arcona
héller samma klass som andra vil-
kénda varumarken.

Segelbdtsmarknaden fordndras
snabbt. Hur ser du pad det?

- Vi dr inte s manga tillverkare
kvar. Aven om vi dubblerar vir
tillverkning &r vi en ganska liten

Hakan Eksandh.

tillverkare, internationellt sett. Vi
kommer inte att overleva om vi
inte blir jamforda med batar fran
Nautor s Swan och Hallberg-Rassy
i framtiden. Vi har gjort en ny slo-
gan som jag tycker ér riktigt bra;
“Probably the fastest performance
cruiser in the world” Det indike-
rar tydligt att vi kommer fortsitta
i denna nisch. Vi kommer inte att
soka oss mot den breda kundmas-
san och den breda produktions-
massan. Vi ska bygga exklusiva
batar for den kund som soker ex-
Kklusiva batar.

Vilket blir ndsta projekt med
Jeppesen?

— Vi har beslutat att vi ska gora
fler projekt tillsammans, men kan
tyvérr inte sdga vad det ska bli for
storlek dnnu. Vara kunder ér ak-
tiva och vill kunna segla en bra
bat med fokus pa seglingsegenska-
perna. Kunderna ska vara riktigt
nodjda med sina segelturer och veta
att baten har en god kinsla och bra
prestanda, forutom att den ska vara
vacker. Vara kunder ska vara stolta
Arconadgare!

Arcona hade tidigare kontor i
Gustavsberg. Var dr du baserad?

- Min tanke var att vara valdigt
mycket i Stockholm, men i och med
att var dgare ocksa har kopt Orust
Yacht Service s& har vi fatt en kon-
centration till Bohusldn. Vi har dar-
med en forflyttning till vistsidan,
men vi har kvar ett kontor med egen
personal i Gustavsberg ocksa.

Arcona Yachts dgs av Hakan
Eksandh fran Lund, som &ven
bland annat dger varumérket Najad
och Orust Yachtservice AB sa nu-
mera dr gruppen komplett med allt
fran tillverkning av tvé olika varu-
marken till service och vinterforva-
ring sédger Urban med stolthet.
LARS-AKE REDEEN



Ny vd for Hjertmans

—

Torbjorn Seger ar
ny vd for Hjertmans fran 1
maj. Han kommer narmast
fran ett liknande arbete som
vd for Wiirth Svenska AB.

Torbjorn tar 6ver som vd efter
Stefan Jarudd som fyller 66 &r och
darfor varvar ner lite grand. Stefan
kvarstar dock som en av deldgarna
till Hjertmanskoncernen.

For Torbjorn Seger blir det nya
uppdraget delvis en fortsittning pa
en motsvarande resa han har gjort i
en annan bransch.

- Jag kommer frin Wiirth som
sdljer industriférnédenheter, verk-
tyg och maskiner till proffsmark-
naden, siger Torbjorn Seger.

- Likheterna med jobbet pa
Hjertmans ar att det ar likartad
hantering av produkter och tjins-
ter. I mitt tidigare jobb hade vi
ocksd ungefir samma typ av for-
sdljningskanaler med butiker och
en val utvecklad e-handel.

Vad blir din forsta uppgift hos
Hjertmans?

- Till att borja med ska jag aka
runt och triffa mina nya kollegor i
Sverige och Danmark. Forst tillsam-
mans med Stefan Jarudd och daref-
ter pa en egen rundtur. Jag vill lara
kinna branschen och kollegorna.

- Jag kommer ockséa att triffa
manga leverantérer och partners
till Hjertmans.

Hur ser din bakgrund ut?

- Som vd pa Wiirth sa var upp-
draget att gora en tillvixtresa och
vi vixte fran 200 till 1 200 miljoner
kr i omsittning pa knappt 20 ar. Vi
gick fran fem butiker till 37 butiker
och byggde upp en stor och fram-
gingsrik e-handel. Det dr samma
storlek pd butikerna och de ligger
ungefir p4 samma stillen geogra-
fiskt som Hjertmans butiker. Jag
hoppas pé en liknande utveckling i
min nya roll.

- Malet &r att Hjertmans butiker
och e-handel ska samspela for att
moéta kundernas behov och onske-
mal. Hjertmans butiker ar 16nsam-
ma och det ska vi bygga vidare pa
i kombination med ny6ppningar,
inte minst i Danmark.

Ar du en batminniska?

Torbjorn Seger.

- Ja, absolut. Jag har haft en Sea
Ray Sundancer som jag sélde i juni,
men jag ska kopa en styrpulpet nu.
Jag och min fru har tre barn, som
alla har varit med pd sjon i alla 4r.

For Stefan Jarudd véntar delvis
nya uppgifter, men han har ocksa
en del erfarenheter att lamna vidare
till sin eftertradare.

- Jag fyller 66 ar i host och ska
trappa ner lite. Det gick fortare &n vi
trodde att hitta en ersdttare, men jag
kvarstar som en av de storre dgarna
till bolaget, séger Stefan Jarudd.

— Det viktigaste som jag lamnar
Gver att man inte far glomma sitt
ursprung. Hjertmans har alltid varit
lonsamma for att vi har varit forsik-
tiga med kostnader. Var ambition ar
att Oppna totalt tre butiker i Dan-
mark. Vi har redan en dansk webb
som drivs fran Sverige, siger Stefan.

Hjertmans grundades 1975 av
Sten Hjertman. Koncernen omsit-
ter cirka 700 Mkr med 100 Mkr
i vinst. I koncernen ingar Hjert-
mans, SeaSea, Byggplast & Batpry-
lar, Maritim, NMS och Seatronic i
Norge samt Hjertmans i Danmark.
Antalet anstallda ar cirka 230.
LARS-AKE REDEEN

BRA PA BANDY

Alder: 55 ar.

Bor: pa Hammar6 utanfor Karl-
stad.

Familj: fru Helene och tre barn pa
22,26 och 28 ar.

Specialkunskap: SM-guld i
bandy. Torbjorn spelade bland an-
nat i Boltic och Géta och har gjort
ca 300 seriemal under 15 sdsonger
i Elitserien och Allsvenskan.

Silic One
ar The ONE.

10 ar av nojda Silic One batagare.
Tack for fortroendet.

hempelyacht.se

HEMPEL

Trust is earned



MODERN
HYDRAUL
STYRNING

GAMMAL MODELL. NYA GENERATIONEN

7

Ger mer plats'
for kna eller
annan
utrustning

For kédnsla och koérupplevelse
— prova var moderna Ratt-Tilt*

LS80 PRO

LS125 PRO
LS175 PRO dyhet!
LS225 PRO dphet!
LS3500 PRO Qyhet!
LS7000 PRO yhet!

Finns upp till 700 hk.

PalN
& ~

Komplett sortiment av
servicedelar och tillbehor.

Bestdll fore kl. 13.00 s
levererar vi samma dag!

GECER

www.gecea.com tel 031-779 29 10
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*Unikt litet installationsdjup 10 cm.
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Volvo Penta 4 kvartalet 2022.

Under 2022 levererade Volvokoncernen bra
lonsamhet, god avkastning till aktiedgarna och
okade sin transformation till ny teknik.

— Vi har en stark grund i vér starka finansiella
stallning, kundrelationer, industriella system,
teknik, produkter och tjanster och - viktigast av
allt - vara manniskor. Dessa formagor och kom-
petenser kommer att vara lika viktiga framgent
nér vi tillsammans med véra kunder och part-
ners formar den viérld vi vill leva i, siger Martin
Lundstedt, vd och koncernchef.

UNDER 2022 6KADE Volvokoncernens nettoom-
sittning med 6ver 100 miljarder kr till 473,5
miljarder kr. Det justerade rorelseresultat steg
till 50,5 miljarder kr (41,0), med en justerad ro-
relsemarginal pa 10,7 % (11,0). Avkastningen pa
sysselsatt kapital for Industriverksamheten steg
till 27,4% (25,3).

For Volvo Penta fortsatte efterfragan att vara
god inom bade marin- och industrisegmentet
under kvartalet. Nettoomsittningen 6kade med
33 % till 4,8 miljarder kr och den justerade rérel-
semarginalen uppgick till 9,7 % (9,1).

Det justerade rorelseresultat for helaret 2022
blev 2 530 Mkr (2 092).

I sin rapport skriver bolaget att efterfrégan var
fortsatt stark inom alla segment under det fjarde
kvartalet. P4 marknaden fér motorer till fritids-

het for AB Volvo

batar var efterfragan sirskilt stark inom snabb-
gidende motorbétar. Marknaden for kommersi-
ella fartygsmotorer hade en positiv utveckling
driven av 6kade investeringar i vindkraftsparker
till havs och i kustbevaknings- och patrullbatar.
Efterfragan inom segmentet industrimotorer f6r
mobila applikationer drevs av gruvindustrin,
bygg och anldggning samt materialhantering
minskade négot. Efterfridgan pa generatoraggre-
gat ar pa en mycket hog nivé globalt.

Under fjarde kvartalet minskade nettoorder-
ingangen med 18 % till 9 662 enheter. Denna
péverkades av att kunder 4r tveksamma till att
lagga nya bestéllningar pa grund av langa led-
tider i orderboken och de osdkra konjunktur-
utsikterna. Leveranserna 6kade med 11 % till
11 434 enheter.

FOR HELARET 2022 uppgick nettoomsittningen
for Volvo Penta till 18 102 Mkr (14 437). Det
justerade rorelseresultatet uppgick till 2 530 Mkr
(2092) med enjusterad rorelsemarginal pa 14,0 %
(14,5). Det rapporterade rorelseresultatet upp-
gick till 2 527 kr (2 092).

Heléne Mellquist &r vd for Volvo Penta.

Kraftigt okad omsattning

Scania dkade sin omséttning kraftigt under
2022, trots stora utmaningar i varlden.

Nettoomsittningen under fjarde kvartal-
et okade med 37 procent till MSEK 52 822
(38 552). Det justerade rorelseresultatet uppgick
till MSEK 5 749 (3 717).

Rorelseresultatet uppgick till MSEK 8 641
(-1 512). Det paverkades positivt av valutakurs-
forandringar for nedskrivningen av verksamhe-
ten i Ryssland om MSEK 2 892.

FOR HELARET 2022 Okade nettoomsittningen
med 16 procent till MSEK 170 004 (146 146).

Justerat rorelseresultat uppgick till MSEK 15 971
(16 523).

Rorelseresultatet uppgick till MSEK 12 375
(11 294) och péaverkades negativt om MSEK
3 596, mest beroende pa nedskrivningen av
verksamheten i Ryssland.

- 2022 praglades av stora utmaningar i varl-
den och sa dven for Scania. Krig i Ukraina,
COVID-19, energikris, inflation och kompo-
nentbrister ledde till stora storningar i leverans-
flédena. Trots osékerhet kring den geopolitiska
och makroekonomiska utvecklingen var vara
kunders aktivitet fortsatt hog under édret, siger
Scanias vd Christian Levin i en kommentar.



Vi lanserar var stalplastbrygga, som
bestar av en stalram med tradack.
Flytkropparna ar av rotationsgjuten plast,
med cellplastfyllning.

e Enkel att att transportera och sjosatta.
* Bryggan har ett litet djupgaende.
Tal infrysning.
Forberedd for dragning av el och vatten.
Lagervara — kort leveranstid.

Kontakta oss for att gora din bestallning!

We Trade Marine AB info@wetrade.se Verkstadsgatan 10, Oxelésund
0155-360 70 www.wetrade.se

Trygg ankring i alla lagen

Lewmar har under manga ar varit en ledande tillverkare pa marinmarknaden med
fokus pa kvalitet och funktion. Lewmar ankarspel finns for montering i féren eller
aktern, kraftiga konstruktioner med solida motorer som ger en palitlig funktion.
Nu lanseras aven nasta generations ankare EPSILON.

Las mer pa comstedt.se

COMSTEDT"




NYHET!

GECEA utokar sortiment
av rattar fran hog-
kvalitativa Savoretti’s

Fornya baten med

en fin modern ratt

Bestiller du LS Hydraul-
styrning & NY RATT
samtidigt sd
erhalls extra rabatt!

Ring eller e-maila din bestdllning!
Viilkommen!

GECER

www.gecea.com tel 031-779 29 10
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Gryts Varv & Marina byter agare

Petrel Group AB har tecknat avtal om att for-
vérva samtliga aktier i Gryts Varv & Marina AB
fran och med 1 maj. Forutom geografisk expan-
sion sd innebir forvirvet mojligheter till syner-
gier med 6vriga bolag i koncernen.

— Gryts Varv har med sin hoga kapacitet och
sitt strategiska ldge en stor potential att kunna
utvecklas vidare, inte minst genom att aktivera
synergier med andra koncernbolag, sidger Erik
Wickgren som tilltrader som vd i samband med
tilltradet 1 maj.

- Vira dgare har fort en dialog med Gryts
Varvs dgare under en 1ang tid. Vi bérjade disku-
tera for atta ar sedan och dérefter har en 16sning
som alla kinner sig nojda med vuxit fram. Det
galler till exempel att var egen organisation &r
redo for ett 6vertagande.

DE DELAR SOM 4ar mest intressanta for Petrel
Group i Gryts Varv ér foérvaringen av stora fri-
tidsbatar samt verksamheten med kommersiella
fartyg, underhall, reparationer och ombyggna-
der. Detta har Petrel Group erfarenhet av frin
sitt varv i Oregrund.

- Verksamheten med kommersiella fartyg
viixer snabbt for oss i Oregrund och vi hoppas
att den ska fortsatta att vixa framover, inte minst
genom detta forvarv.

En annan del av Petrel Groups utbud som kan
utdkas i Gryt giller forsaljning av fritidsbatar.

- Eftersom vi dger Seacastle pa Liding6 sedan
ett ar kan vi aktivera det konceptet dven pa Gryts
Varv. Det ér en véldigt stark region med ett stort
intresse for batliv och var bedomning &r att det

Erik Wickgren.

finns en bra marknad dér ocks4, sager Erik.

— Det hér kan bli en vildigt fin helhet. Gryts
Varv ar dessutom en destination for batfolket med
stugor, vandrarhem och restaurang forutom att
sjalva omradet dr vackert med en stor skdrgard.

SALJARE AV VARVET dr Goran Ferm, som har ut-
vecklat Gryts Varv under ménga dr. Han kommer
framover att bistd med rddgivning till de nya dgar-
na, men ska inte arbeta operativt i verksamheten.

- Gryts Varv har utvecklats massor genom
aren. Det ska bli spinnande att se hur de nya
agarna kan fortsitta den resan, siger Goran.

Petrel Group 4r en expansiv koncern som
dger, forvaltar och utvecklar marina bolag. Fo-
retagen inom koncernen erbjuder produkter &
tjdnster for fritids- och yrkessjofart. I koncernen
ingdr sedan tidigare bolagen Oregrundsvarvet
AB, Oregrund Marine Service (Viggo Boats),
Oregrunds Batforvaring, Seacastle AB, och Fyr-
skeppet Biskopsudden AB. Petrel Group ags av
Patrik Bjorn.

Teknikforetaget Candela tarin 210 Mkr

Det svenska teknikféretaget Candela tar in
20 miljoner dollar, drygt 200 Mkr, for sin sats-
ning pé eldrivna passagerarbatar. Pengarna ska
anvindas for att borja massproducera Candelas
foilande passagerarfirja Candela P-12 Shuttle
for 30 personer i foretagets nya Stockholms-fa-
brik. P-12 Shuttle anvander 80 procent mindre
el 4n traditionella fartyg, vilket ger en rekord-
rackvidd pa 60 nautiska mil pa en laddning vid
en marschfart pa 27 knop.

Candelas barplansteknik med avancerad
datorstyrning kan erbjuda kortare restider, titare

avgangar och mer komfort 4n traditionella far-
tyg samtidigt som de sinker driftskostnaderna
avsevart.

— Vattenburna transporter dr nasta steg for
héllbara transporter och det hiander nu, siger
Candelas vd och grundare Gustav Hasselskog.

Investeringen pa 210 Mkr (20 miljoner dollar)
leds gemensamt av EQT Ventures och investe-
rarduon Joel Eklund (Fosielund Holding AB)
och Svante Nilo Bengtsson (Marknadspotential
AB) med deltagande fran bland andra Ocean
Zero LLC.



SVENSKA MASSAN, GOTEBORG

Forhands-
erbjudande!

Boka monter innan 31 maj
och fa 15% i rabatt.

batmassan.se
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Trimplan
fler fordelar i

Hog och Lagfart
Trolling

Original

Nu finns den nya
lagesindikatorn
modell XO till alla
InstaTrim Original
& XP2-serie

Beprovat system som
ger fler férdelar.
Alla servicedelar i lager!

Bestdll fore kl. 13.00 s
levererar vi samma dag!

GECER

www.gecea.com tel 031-779 29 10
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Rekordintakter for Garmin

Elektroniktillverkaren Garmins finansiella re-
sultat for fjarde kvartalet och helaret 2022 visar
pa en positiv utveckling. Foretaget rapporterade
en intaktsokning pa 3 % jamfort med foregaen-
de ér for sitt marina segment.
Garmin har ddrmed redovisat
tio ar med tillvaxt for den ma-
rina sektorn.

Anledningen 4r en fortsatt
hog efterfrigan pa ekolods-
och kartplotterprodukter. For
helaret 2022 ledde det till att
Garmins intdkter inom den
marina sektorn blev 904 miljoner USD, motsva-
rande 9,5 miljarder SEK.

Elektronikforetaget fick ifjol for attonde
gingen utmirkelsen NMEA “Manufacturer of
the Year” samt en IBEX Innovation Award. Fore-
taget drabbades dock av hogre totala kostnader
och ogynnsamma valutakurser.

FOR KVARTALET som slutade 31 december 2022
rapporterade Garmin konsoliderade intékter pa
1,31 miljarder USD. Det motsvarar en minsk-
ning med 6 % jamfért med intdkterna pa 1,39
miljarder USD under fjarde kvartalet 2021.
Bruttovinsten pa 745 MUSD sjonk 3 % efter de
772 MUSD som rapporterades for foregaende

blev Garmins intékter inom
marina sektorn 2022. 57,0 % under fjiirde

fjarde kvartal, medan rorelsekostnaderna Gka-
de med 4,6 % till 478 MUSD, jamfort med 457
MUSD for foregéende fjarde kvartalet.
Rorelseresultatet rapporterades till 267
MUSD, en minskning
med 15 % pd Aarsbasis
fran de 315 MUSD som
intjanades under fjarde
kvartalet 2021. Brutto-
marginalen okade till

kvartalet, jaimfort med

55,5 % for ett &r sedan,
medan rorelsemarginalen pa 20,5 % sjonk nagot
under de 22,6 % som rapporterades for fore-
gaende Q4.

FOR RAKENSKAPSARET 2022 hade hela Garmin
en nettoomsittning pa 4,86 miljarder USD (51
miljarder SEK), vilket minskade med 2 % un-
der helarsintdkterna pd 4,98 miljarder USD
som rapporterades for foregdende rakenskapsar.
Bruttovinsten for heldret blev 2,8 miljarder USD
(29,4 miljarder SEK).

Garmin hade en fortsatt tillvixt inom marin
fritid med 7 % pa arsbasis. Forsiljningsokning-
arna kom framst frin hog efterfragan pa eko-
lods- och kartplotterprodukter.

Ferretti vaxer tvasiffrigt

Ferretti Group redovisar en tvasiffrig netto-
omsdttningstillvaxt pa 14,6 % under réiken-
skapsdret 2022 till 6ver en miljard Euro, motsva-
rande drygt 11 miljarder SEK.

Den internationella béttillverkaren 4gs idag
till storsta delen av kinesiska Weichai Holding
Group Co. Vd ér Alberto Galassi, som pa flera
béatmassor 2022 och dven pd Boot Disseldorf
beskrev Ferrettis fortsatta starka tillvaxt.

Orderingdngen nadde 1 162 MEURO, en
6kning med 19,6 % jamfort med 2021. Netto-
omsittningen blev 1 030,1 MEURO, en 6kning
med 14,6 % jamfort med 2021. Foretagets juste-
rade EBITDA blev 140 MEURO, en 6kning med
36,5 % jamfort med 2021 och nettovinsten blev
60,5 MEURO, motsvarande 675 Mkr.

— Resultatet visar pa Ferretti Groups starka
bakgrund och ger aven besked om framtiden.
Lyxyachtmarknaden fortsétter att expandera i
hela virlden och vi har goda skal att tro att vara

resultat under de kommande aren kommer att
bli allt mer positiva, sager Alberto Galassi, vd for
Ferretti Group.

P4 de internationella batmassorna visar Fer-
retti standigt nya och allt storre yachter, utrus-
tade med lyx i absolut toppklass. Intresset fran
kunderna ir fortsatt starkt.

Ferretti fortsitter att investera s& mycket de
kan i nya batmodeller och industriell kapacitet.
Under 2019-2021 presenterade de 23 nya mo-
deller och planen 4r att lansera ytterliga 29 nya
yachter under aren 2022-2024.

Gruppens orderingang vid slutet av 2022 var
1 162 MEURO, en 6kning med 19,6 % jamfort
med2021. Orderstocken var pa totalt 1 296 MEU-
RO 31 december 2022, en 6kning med 27,6 %
jamfort med 31 december 2021.

Gruppens varumdrken omfattar Ferretti
Yachts, Wally, Pershing, Itama, Riva, CRN och
Custom Line.



WhisperPower ger dig saker stromforsorjining ombord med elverk,
laddning och batterier, var du an befinner dig pa vattnet.

For komplett sortimentet och for att hitta narmsta aterforsaljare
bes6k www.kgk.se/whisperpower eller scanna QR-koden.

POWERED
by KGK Frihet med extra frihet
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Nimbus etablerar sig i USA

Ett forvarv gor att Nimbus Group etablerar sig pa allvar i Nordamerika

Nyheten om Nimbus Groups
forvirv av EdgeWater PowerBoats
i Florida for cirka 100 Mkr 4r en
bekriftelse pd foretagets vidare
expansion och viljan att pa allvar
etablera sig i regionen. Med kopet
tillfors Nimbus dels ett ként varu-
marke, dels produktionskapacitet
som kan anvédndas for Nimbus egen
battillverkning. EdgeWater har en
egen arsproduktion pa cirka 300
motorbatar.

NIMBUS GROUPS VD, Jan-Erik
Lindstrém, har tidigare varit med
om motsvarande utveckling i tva
borsnoterade bolag, Consilium och
Autoliv.

- Det hir innebér en ny fas av
Nimbus resa och det ar nagot som
vi har forberett oss pa. Vi har be-
mannat organisationen for att ta
det hér klivet under en lang period,
sa det dr helt odramatiskt for oss,
sager Jan-Erik Lindstrom till Bat-
branschen.

- Expansionen ger oss ménga
mojligheter, men det krdvs ocksa
mer ndr man 4r ett borsbolag. Det
behovs en annan organisation och
dven en annan kostnadsmassa som
man méste beakta.

Hur blir er fortsatta tillvixt?

- Vi har lange letat efter en part-
ner med lamplig produktionskapa-
citet, det var sa det borjade. Vi har
tittat pd 5-6 anldggningar genom
aren. Sedan kom pandemin nir
vi egentligen hade tankt ha allt pa
plats nagot ar in i pandemin.

- Vi var frimst ute efter pro-
duktionskapacitet men &ven en
fullfunktions setup p& den ameri-

Jan-Erik Lindstrém.
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Det nya flaggskeppet, Nimbus 465 Coupé.

kanska marknaden. Det dr en for-
utsattning for att lyckas dar och vi
vill kunna betrakta Nordamerika
som var hemmamarknad. Vi har ti-
digare tagit flera steg genom att eta-
blera ett eget kontor och personal,
sa ndr vi hittade EdgeWater var det
inte planerat. Vara 6nskemal upp-
fylldes dock och det passade bra.

- Vi konstaterade att det hér var
det vi sokte av flera skal. Vi far full
funktionalitet med egen organisa-
tion och vi far en utokad kapacitet
for att kunna fortsétta véxa. Vi sik-
tar inte bara pd USA med expan-
sionen utan dven pa Kanada och
Sydamerika.

Kommer ni att borja bygga Nim-
bus T-badtar i USA?

- Ja, men dirmed inte sagt att vi

gor det i EdgeWaters lokaler. Vikan
ocksd komma att outsourca pro-
duktionen eftersom det finns en del

ledig kapacitet i Florida.

Ska ni dven bygga era ovriga
batmodeller i USA?

- Ja, en del modeller ska vi bygga
dér. Men vara coupébatar tél frakt-
kostnaden fran Sverige till Nord-
amerika s& vi fortsitter att bygga
dem har tills vidare.

Blir Nimbus ett amerikanskt
bolag nu?

- Nej, vi ér absolut ett svenskt
bolag med huvudkontor i Sverige.
Vi bildar en amerikansk organisa-
tion som ligger som ett dotterbolag.

Har ni ndagra planer pa att képa
ndgot elbdtsbolag?

- Vi kan absolut tinka oss att

RIKTAD EMISSION

Styrelsen for Nimbus Group har ge-
nomfort en riktad emission, som tillfrt
bolaget cirka 79 Mkr. Nimbus Group
har dven beslutat att dra tillbaka det
tidigare forslaget om en utdelning om
1,50 kr per aktie for 2022.

KOPER BATTILLVERKARE

Nimbus Group AB har ingatt ett avtal
om férvarv av samtliga aktier i det
amerikanska bolaget EdgeWater
PowerBoats for en kontant kope-
skilling om 9,5 MUSD pa kassa- och
skuldfri basis. Forvarvet finansieras
genom egna medel.

EdgeWater grundades 1992 med
syftet att designa och tillverka robus-
ta, sakra och tillférlitliga batar under
premiumvarumarket EdgeWater.
EdgeWater saljer batar till den nord-
amerikanska marknaden och salde ar
2022 6ver 300 batar i storlekar upp till
37 fot, framfor allt centerkonsolbatar.
EdgeWater har cirka 165 anstéllda
och omsatte cirka 47,7 MUSD 2022.

NYA ATERFORSALJARE

Nimbus Group har tecknat avtal om
flera nya aterforséljare. Det galler:
New Marine Technic fér varumarket
Nimbus i Sydkorea.

Nautica Mengual for varumarkena
Flipper och Bella i Spanien. Samtidigt
utses Alphayate till aterforsaljare av
bétar av varumarket Flipper i Portugal.
Aquamotor for varumarket Aquador
i Turkiet.

kopa ett bra bolag och dé spelar det
ingen roll om det &r ett elbatsbolag
eller nagon tillverkare av traditio-
nella batar. Vi har jobbat i manga ar
med elbétar och som stor aktor vill
vi ligga i framkant. Fran bilbran-
schen vet vi att det ar relativt enkelt
att elektrifiera en personbil, men
det ér inte lika enkelt med batar. De
kan mer jimforas med elektrifie-
ring av lastbilar.

Vilken framdrift far ert nya
flaggskepp Nimbus 465 Coupé?

- Den béten erbjuds med hybrid-
drift som ett alternativ. Vi kommer
att erbjuda olika 16sningar for drif-
ten och sa far vi se vad marknaden
vill ha. Den slutliga 16sningen for
framdrift av batar ser vi inte 4n.
LARS-AKE REDEEN



Om du letar efter
“the ONE” som:

v haller din bat ren

v besparar dig malningsarbete
v hjalper dig att spara pengar

v ger lagre bransleforbrukning

v inte skadar mijon

" BESTON
" TEST
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Silic One ar The ONE.

Var basta batbottenfarg.

10 ar av nojda Silic One batagare.
Tack for fortroendet.

© HEMPEL

hempelyacht.se Trust is earned




Trogare torséljning, langre tid
— delad bild av marknaden hos batbranschens foretag

Batbranschens aktorer ger en delad bild av konjunkturen pa bat- och motorforsaljningen hittills i ar. Efter varens batmassor
verkar laget vara betydligt battre an for nagra manader sedan. Hogre réntor, stigande inflation och osakerheten pa aktie-
marknaden paverkar manga av kunderna. Batbranschen har intervjuat nagra tongivande foretag i marinbranschen.
LARS-AKE REDEEN

e
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= Drémmen-om sommar och batliv
= z tillsammans med familj och
* - vénner dr en stark drivkraft for
batkunderna och batbranschen.
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Reportage

UTSIKTER INFOR SASONGEN 2023
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MAGNUS RASSY
HALLBERG-RASSY VARVS AB
For Hallberg-Rassy Varvs AB ar
forsaljningen trégare an for ett
ar sedan, men inte alls lika dalig
som man kan fa intryck av via

|
!

massmedia. En skillnad ar att idag
tar det langre tid att fa acceptans
och att fa en underskrift pa ett
kopekontrakt.

- Var styrka ar att var marknad
ar hela vérlden. Forsdljningen
i Europa har gatt ned, men det
kompenseras av att USA och dven
Kanada har 6kat. Alla som tanker
i dollar har en fordel gentemot
svenskar kronor, sager Magnus
Rassy.

- Den svenska marknaden ar
lugnare idag, men den fungerar.
Om man raknar land for land sa ar
USA stérre. Om man lagger ihop
Europa sa saljer vi bast dar.

- Det séljs batar lite har och
lite ddr, pa en del marknader mer
séllan. Men manga backar sma
gor att helheten fungerar. Det
ar en valdig styrka att ha manga
fungerande marknader.

Problemen med leveranser

och snabbt 6kande kostnader har
markts dven hos Hallberg-Rassy.

- Ja, det ar fortsatt kampigt.
Vildgger alldeles for mycket tid
pa att jaga material och leta reda
pa sadant som inte kommer i tid.
Vissa material har vi sékrat upp i
valdigt god tid, men en del kan
man inte kopa for langt i forvag.
Ett exempel &r elverk déar 6nske-
mal och specifikationer dndras
ofta.

- Fraktpriserna har fortsatt att
Oka, men det har sansat sig. Det ar
dock fortfarande dyrare &n innan
pandemin.

- Vi haller fortfarande vara
leveranstider dven om det har
varit tufft. Det bygger dven
mycket pa lojalitet fran vara
medarbetare. Vi har fortfarande
inte levererat en bat fér sent och
ingen vill vara den som orsakar
den forsta forseningen.

DANIEL SVENSK

HOGA PRODUKTER AB

Hoga Produkter har salt slut pa
sasongens batar. Battillverkaren i
Laxa hade ett 20-tal batar i buffert
i borjan av mars, men vill garna ha
dem i lager om nagon aterforsal-
jare behover komplettera.

- Det kdnns som att vi har det
oférskamt bra. Vi far hoppas att
batarna ocksa saljs till slutkonsu-
ment. Trenden for oss ar att det
gar lite mer mot storre batar, sager
Daniel Svensk.

- Vijusterar priserna en gang
per ar. De tva senaste aren har
andra tillverkare justerat oftare
eftersom kostnaderna for bade

polyester och glas har 6kat véldigt
mycket. Forra aret héjde vi bara
vara priser med 5 %, men i ar blir
det cirka 10 %. Over tv4 ar totalt
ungefar 15 %.

| ar har Hoga Rodd sett en and-
ring i inkdpspriserna nar priserna
for en del ravaror har vant nedat.
Framfor allt marks det pa glasfiber.
Som mest kostade glasfiber 28 kr/
kg, men det lag senast under 20
kr/kg. For Hoga Rodd &r material-
kostnaden bortat 45 %, beroende
pa utrustning.

- Visaljer i Norge, Danmark
och Sverige. | Norge har vi Erling
Sande AS som import6r och dar
verkar forsaljningen ga battre. Var

inforsaljning till Norge i hostas
okade i pengar gentemot forega-
ende ar.

BJORN SANDHAAG
MARINDEPAN

Batmarknaden i Stockholms-
regionen brukar vara vdgledande
for hela landet. Trender kommer
forst till huvudstaden for att sedan
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sprida sig i landet.

- Januarii ar var var fjarde basta
januarimanad nagonsin, inraknat
pandemiaren. Februari daremot
var mer i mitten for oss, sager
Bjorn Sandhaag.

- Det handlar dock om sma
volymer dér en handfull affarer
gor stor skillnad. Pa begagnat
daremot ligger vi riktigt bra till
och februari var bra.

- Det ror pé sig pa marknaden.
Min absoluta gissning ar att vi
hamnar pa 2019 minus 10 %.
Rantorna dr nastan tillbaka pa
normal niva med 5,95 procent pa
nybatsforséljning. 2,35 procent

var nog det lagsta vi hade under
lagrénteperioden.

Marindepan ser positivt pa
framtiden och haller pa att utoka
med en ny anldggning i Balsta
nordvast om Stockholm.

- Det &r en satsning for efter-
marknaden. For narvarande &r det
bara en grusplan som med en del
investeringar ska bli vinterforva-
ring, bensinstation och service-
verkstad.

- Vi har fortfarande kampan-
jer med 2022 modellars batar.
Egentligen borde forsaljningen
ta en otrolig fart i ar sa att folk
inflationssakrar sina batar.

MICHAEL BOHM

NIMBUS GROUP

For Nimbus Group &r den dopade
pandemieffekten borta i mangt
och mycket. Forséljningen ar
tillbaka pa mer normala nivaer,
med lite plus i kanten for att mark-
naden totalt har vuxit med nya
batdgare.

- Staycation och kat intresse
for att vara ute pa sjon vager
positivt nar vi tittar pa marknaden.
Det ar ganska bra 6ver lag dven
globalt sett trots en del negativa
aspekter som till exempel inflation
och hoga rantor, sager Michael
Bohm.

- Nimbus Group &r aktiv i
ett 30-tal lander idag. Vi finns
pa drygt 160 marknadsplatser,
vilket innebar att vi har 6kat
ganska mycket det senaste aret.
En dterforsaljare kan finnas pa
flera olika marknadsplatser dar
man kan kdpa nagot av vara sju
varumarken.

Den svenska marknaden &r den
som Nimbus Group upplever som
svagast tillsammans med Norge
medan bade Finland och Danmark
har klarat sig battre. Marknaderna
utanfor Norden &r mer stabila.

- Forséljningen i USA &r inte
pa riktigt pa topp for oss &n, men
den kommer troligtvis att vara
det i slutet av det har aret. Vi ar
fortfarande sma i USA, men aven
om den marknaden gar ner raknar
vi med fortsatt tillvaxt.

Generellt sett ar det varumar-
kena Nimbus, Aquador, Alukin och
Flipper som vaxer. Gruppen ser
en mindre tillvaxt pa de mindre
batarna.



ﬂm'u' Aew hatr
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Reportage

JESSICA LINDER

LINDER ALUMINIUMBATAR AB
Linder Aluminiumbatar ar
verksamma pa flera europeiska
marknader och séljer dven batar i
Thailand. Foretaget har haft flera
utmaningar under pandemin.

— 2022 var vart basta ar eko-
nomiskt nagonsin, till och med
battre an 2021. Utvecklingen
ar fortsatt bra med en mindre
nedgdng, som innebar att 2023
ser ut att bli battre an 2021, sager
Jessica Linder.

- Laget ser bra ut for oss 6ver
lag. Men om man ska hardra det
sa ar nog marknaden i Nord-
europa lite lugnare an Mellan-
europa idag. Forsaljningen i
Sverige och Norge har sjunkit
mer an i Finland och Danmark.

- Batmassan i Dusseldorf var
riktigt bra for oss i ar, Vi tréffade
manga aterforsaljare och impor-
térer dar men vi stéllde inte ut
sjalva. Daremot var Batmassan i
Goteborg inte lika givande.

Linder har manga batar i order
och for fakturering till aterforsal-
jarna, men alla de batarna ér inte
salda till konsument.

- Vi kdmpar med att bygga upp
vart varulager, trots att det binder
mycket kapital. Vi har inte haft
nagot storre lager pa tre ar, men
maste ha det. Vi har inte kunnat
leverera lika mycket som aterfor-
sdljarna onskade, men det kanske
ar bra i dagens situation.

Ravarupriser och transporter
har nastan dubblerats for Linder
pa ett ar, men 6kningen har
avtagit nu. Aluminiumpriserna har
stagnerat.

- Vi forsoker minska fraktkost-
naderna bland annat genom att
skicka med fler batar pa varje bil
till vara kunder. Vi har varit posi-
tiva till att formontera motorer i
fabriken, men det blir svarare att
frakta batar med motorerna pa.

Enligt Jessica Linder behover
foretaget inte hoja priserna mer
an den hojning pa 10-15 procent
som gjordes i hostas.

- Vi hoppas mycket pa Tyskland
att kunna jobba direkt mot
aterforsaljare dar. Forsaljningen ar
battre i Tyskland, Storbritannien
och Frankrike @n i Norden.

Vi har salt en del till Thailand
ocksa. Det r en uthyrare som
koper vara batar dar.

GORAN BLOMQVIST
ORUST MARIN CENTER AB
Orust Marin hade en valdigt posi-
tiv start pa 2023.

- Jag tycker inte att det ar
nagon skillnad mot 2019, som &r
det ar vi egentligen vi ska jamfora

med. Kunderna tittar pa storre och

dyrare objekt, det ar normalt for
den hér tiden pa aret, séger Géran
Blomqpvist.

- Vi har jobbat sa lange i bran-
schen att vi har ett bra och starkt
kundunderlag. Kunderna képer
produkterna av oss och vi har bra
relationer.

Vinterforvaring ar ett helhets-
koncept som har fungerat val
for Orust Marin. Alla kunder som
koper storre batar hos foretaget
far plats for vinterforvaring och
Orust Marin har planer pa att
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oka den verksamheten, dven for
mindre batar.

- Daremot har det varit lite tyst
om finansiering av batkép, men
efter en visningshelg i borjan av
mars ville en del kunder diskutera
finansiering med oss. Jag tror att
kriget i Ukraina och andra saker
paverkar marknaden mer.

PONTUS LILJEQUIST
BRUNSWICK MARINE

Brunswick hojde sina priser fem
procent till den har sdsongen, del-
vis pa grund av den svaga svenska
kronan.Till den har sdsongen ser
det inte ut att bli fler
héjningar.

- Det ar mycket som
hander pa marknaden.
Bade fér konsumenter
med forandringar i
ranteldagen och infla-
tion som paverkar. Vi
far se vart efterfragan
tar vagen. Hittills ser
forsaljningen ut att ga
bra med storre objekt,
men vi har sett en avmattning pa
de mindre batarna pa upp till 6,5
m och de motorer som foljer med
dem, sager Pontus Liljequist.

Aterforsaljarnas lager av moto-
rer fran Brunswick ar lite storre an
de har varit de senaste aren.
Aven detta ses som en effekt av

coronapandemin.

- Det r6r anda pa sig hos
aterforséljarna. Vi séljer motorer av
alla storlekar och lagren minskar.
Nar den riktiga sésongen kommer
igang tror vi att det kan bli ganska
bra, trots att en del
konsumenter avvaktar
med sina beslut. Framat
sommaren kan vi
forhoppningsvis se en
utplaning av réantan och
en stabilisering. Da kan
vi forvédnta oss att mark-
naden borjar ta fart.

Brunswick har sett ett
mycket stort intresse for
Mercurys nya elmotorer.

- Det &r helt sanslost hur
manga fragor det finns och vilken
nyfikenhet kunderna har. Men
dérifran till att det blir kop ar en
annan sak, sa vi far se.

De forsta Avator elmotorerna
kommer att borja levereras i
juni-juli.

PATRIK HAKANSSON
RYDS BATAR AB

Ryds Batar ser en avvaktande
marknad.

- Jag tycker att det &r ett val-
digt svarbedomt marknadslage.
For oss har det varit avvaktande i
Sverige och Norge fram till innan
Batmassan i Goteborg, sager
Patrik Hakansson.

- Det har sett lite morkt ut,
men det ljusnar i Sverige. Jag ar
forsiktigt positiv till marknaden i
Sverige, men i Norge ser vi inte de
signalerna.

Priserna for ramaterial och
rostfritt ar fortfarande pa en hog
niva, men de har gatt ner lite fran
valdigt hoga nivaer.

- For Ryds innebar priserna
ett anstrangt ldge vad galler
kostnader som behover ga ner
betydligt. Polyester &r oljestyrt sa
dér fluktuerar priserna. | ar blir det
kanske mer normala 6kningar pa
3-5 procent.

Ryds drog ner produktionen 50
procent i hostas for att minimera
forluster. Foretaget varslade och sa
dven upp anstallda, totalt cirka 40
procent av produktionsstyrkan. Det
har nu dterhdmtat sig en del och
Ryds tar in personal i forsiktig takt.

- Var produktion gar pa spar-
laga for att det finns sad manga

batar ute hos handlarna. Vi hade
en valdigt bra massa i Goteborg
och det ser vi i forséljning hos
handlarna nu. Jag hoppas att det
galler fler sa att hela branschen
kommer igang.

- Vi har dven forandrat en del
i vart aterforsaljarnat nar vi har
tagit upp en del nya aterforsal-
jare samtidigt som en del gamla
forsvunnit. Det har blivit lite fler
batar med Yamaha an tidigare,
men det &r egentligen ingen ut-
talad strategi fran oss.

Ryds haller dessutom pa att
etablera sig pa andra marknader
i Europa.



Stegat for alla situationer ~ Bagysem
och batar

Vi har ett stort antal modeller av stegar med smart montering - for sakerhet och bad fran aktern samt ombord-
stigning i foren eller midskepps. Se hela utbudet pa var hemsida, www.boatsystemgroup.com.

www.boatsystemgroup.com GROUP
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Gashaga Marina med atta anstéllda blev férst som "Godkand Marinverkstad”. Foto: Lars H Lindén.

Gurra forst ut med godkand

Gashaga Marina med sin
agare Gurra Krantz blev forst att certi-
fieras som "Godkand Marinverkstad’,

Godkand Marinverkstad ar en standard for att
skapa ordning och reda i verksamheten. Stan-
darden 4gs av Sweboat. Certifieringen bygger
dels pa krav som Sweboat tycker dr rimliga for
en marin verkstad, dels ar det en hjalp till lag-
efterlevnad av till exempel kommunernas miljo
och hilsa och Arbetsmiljoverkets regler. Kon-
trollorgan dr Qvalify medan Glykol dr ett foretag
som har ett digitalt verktyg, Beyond Risk Marin,
for att arbeta med SAM, det systematiska arbets-
miljoarbetet och egenkontroll som ér ett lagkrav.

- Hittills har sju foretag natt upp till standar-
den. Vi har ytterligare ett drygt treottiotal som
ar i uppstartsfasen, siger Thomas Greberg som
ansvarar for certifieringen hos Sweboat.

- Gashaga Marina pa Lidingo var allra forst
och dérefter kom Ringens Varv pa Marstrand.
Det dr tvd bra exempel eftersom Gashaga
Marina 16ste uppgifterna lite efterhand medan
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Ringens Varv var betydligt snabbare.

GURRA KRANTZ, som dr hemma igen efter 4nnu
en inspelningsomging av TV-programmet
"Over Atlanten’, dger Gashaga Marina med atta
anstillda. Fér honom var det en sjélvklarhet att
certifiera sin marina.

MARINA

Gurra Krantz.

- Jag kommer fran andra sidan disken och
har varit kund i marinbranschen i hela livet. Jag
kinde att hela branschen maste bli battre. Vi
maste ocksd kunna visa att vi blir battre och att vi
hénger med. Nér jag hade kopt Gashaga Marina
s& dok Henrik Lonnborg fran Qvalify upp.
Tajmingen var optimal sa jag hidngde pa direkt.

- Jag har tagit in en verkmadstare fran bilin-
dustrin for att skota arbetet. Vi har gatt igenom
varenda truck pé foretaget, sa allt &r by the
book” och genomsyrar det dagliga jobbet.

Varfor drog det ut pa tiden for er att gora
detta?

- Vi hade ett jattestort uppehall och under
den perioden tog Sweboat Gver, men nér vi val
kom igang igen sa gick det ganska fort. Nar vi vil
satte oss ner sa gick det snabbt.

— Det hir foretaget hade ingen sparbarhet nir
jag tog 6ver. Det har vi nu och det 4r en av de
stora skillnaderna. Vi har till exempel minskat
alla brandfarliga grejer pa foretaget och det ar
lattare for folk att komma fram. Det dr en klar
fordel genom att man minimerar riskerna.

Enligt Gurra dr férdelarna tydliga sedan hans



Kran och spolplatta hos Ringens Varv.

marina

foretag blev Godkand Marinverkstad”

- Jag andas lattare ndr vi har genomfért det
har. Hela tillvaron blir enklare, vi vet vad vi har
och vi bestiller grejer ndr kunden behover dem.
Vi har stoppat in ett antal digitala system som
tar hand om olika delar av foretaget.

RINGENS VARV PA MARSTRAND gjorde i princip
tvartom. Dir gick certifieringen pa nagon dag.

- Vi borjade det hir jobbet for manga ar se-
dan nir Volvo Penta hade ett projekt som hette
Green Assessment, siger Pernilla Lind pa Ring-
ens Varv.

- Vitogbland annat fram styrdokument for ar-
betsmiljo. Jag var vildigt glad nar Sweboats pér-
mar kom med underlag for att jobba med arbets-
miljo, milj6é och brandskydd fér varvsverksam-
het. Det édr bra att veta vilka specifika lagar som
giller for vir arbetsmiljo. Allt sadant hade vi
alltsa redan gjort en genomlysning av.

—2001 nér vi kopte varvet var det forsta vi gjorde
att ta fram en affdrsplan, som dérefter har andrats
lings vagen. DA 4r steget inte s lingt att ta fram
ytterligare processer for att stodja den planen.

Pernilla Lind.

Pernilla understryker att certifieringen aven
innebir att spara miljon och leverera mer kund-
nojdhet.

- Ju béttre vi vet varfor vi gor saker, desto
bittre blir helheten. Vi har till exempel forsokt
minimera riskerna med lyft. Kran och hjul-
lastaren dr exempel pa sddant som underlattar
och gor jobbet sékrare.

Kontaktperson for alla som vill jobba med
“Godkind Marinverkstad” dar Thomas Greberg
pé Sweboats kansli.

LARS-AKE REDEEN

$JU GODK/NDA MARINOR
Bjornhammarvarvet
Ernemarvikens Marina
Gashaga Marina
Marinbutiken i Roslagen
Oxel6sunds varv
Ringens varv

Stromstads marina
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Info fran Sweboat

Aktuellt fran g
Boat

Batbranschens Riksférbund

O

KAMPANJ FOR SKROTNING
AV TVATAKTARE

Kampanjen “Sluta tanka
haven”som uppmanar till
skrotning av tvataktsmotorer
ar ett initiativ som Lansstyrel-
sen Stockholm tillsammans
med Havs- och vattenmyndig-
heten, Sweboat, Transportsty-
relsen, Batretur, Batskroten,
Skargardsstiftelsen, Stena
Recycling, One Water och SIKO
star bakom.

Budskapet i kampanjen &r
att upp till 30 % av bensinen
i en tvataktsmotor med for-
gasare slapps rakt ut i havet
vilket far forédande konse-
kvenser for djur- och naturliv.
Genom att byta till en elmotor,
en fyrtaktare eller en modern
tvataktare far man inte bara
lagre bransleférbrukning,
renare avgaser och en lagre
bullerniva utan da foljer inte
heller oljan med avgaserna
rakt ut i vattnet och luften.

- Vi hoppas att motor-
leverantorerna tar chansen att
bidra till projektet genom att
erbjuda inbyteskampanjer for
de kunder som viljer att skrota
sin gamla tvataktare med
forgasare, sager Mats Eriksson,
vd pa Sweboat.

Projektet ar finansierat av
Havs- och vattenmyndigheten.
Las mer pa slutatankahavet.se
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Marinor
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granulat

Plastfilm

Nu ska krympplast ateranviandas

Det finns en stor efterfrdgan pa
atervunnen plast samtidigt som
endast 10 % av all forbrukad plast
tervinns.

Krympplasten som anvinds
i marinbranschen ldmpar sig
vdl for atervinning eftersom det
handlar om relativt stora méing-
der av ett och samma plastmate-
rial. Det gor den enklare och mer
kostnadseffektiv att tillverka ny
plast av. Problemet &r att det har
saknats samordning och aktorer

som har velat atervinna plasten. I
de flesta fall eldas krympplasten
bara upp och blir till virme.

SWEBOAT HAR DARFOR inlett ett
samarbete med Orbit Supply
Chain som har borjat undersoka
forutsattningarna att samla in
och atervinna krympplast fran
vara varv och marinor. Malsitt-
ningen &r att kunna erbjuda en
langsiktig, ekonomiskt konkur-
renskraftig och hallbar 16sning

for samtliga marinor som vill
vara med.

Vi ber alla som anvéinder sig
av eller hanterar krympplast
att hora av er till oss pa info@
sweboat.se med uppgifter om
vilka volymer det ror sig om och
hur ni hanterar den i dagsldget.
P4 s satt far vi ett underlag att
rikna pd och dterkommer med
ett (helt forutsattningslost) for-
slag pé hur dtervinningen skulle
kunna ga till.

Sweboats nya
miljoansvarige!

Efter mycket sokande har vi
hittat var miljéansvarige - Erik
Gustavsson - som arbetar sin for-
sta dag pa Sweboat den 17 april.

Erik Gustavsson ar utbildad eko-
toxikolog med en magister i bio-
logi och har tidigare arbetat som
miljo- och halsoskyddsinspektor
pa Norrtalje kommun. Han har
dven erfarenhet av projektledning
inom byggbranschen och har dri-
vit eget foretag. Erik &r uppvuxen i
Norrtéljes skargard och dker garna
bade motorbat och seglar.

- Batliv ligger mig varmt om
hjartat och ar nagot jag forsoker
fora 6ver pa mina egna barn,
berdttar han.

Vi hélsar Erik varmt valkommen
till Sweboat och batbranschen!

R 4

Annu fler Godkanda Marinverkstader

Vi séger grattis till vara nya
Godkanda Marinverkstader - Marin-
butiken i Roslagen, Bjérnham-
marvarvet (bilden) , Ernemarvikens
Marincenter och Strémstad Marina.
Gashaga Marina och Ringens Varv
blev redan férra aret Godkanda
Marinverkstader och tidigare i ar
aven Oxel6sunds Batvarv.

Nu finns en egen sajt for God-
kand Marinverkstad pa godkdnd-
marinverkstad.se (med a!). Dar
finns information for dig som ar
intresserad av att veta mer om
hur det gar till att bli en Godkénd

Marinverkstad och dar kan du se
vad kravspecifikationen (den sk
standarden) innehaller. Sajten
kommer ocksa att komplet-
teras med information riktad till
batagare nar vi pa allvar borjar
marknadsfora certifieringen mot
konsument.

Road Showen med informa-
tionstréffar fortsatter under varen.
Hall utkik pa intranétet och i vara
nyhetsbrev fér mer informa-
tion om orter och datum eller ta
kontakt med Thomas Greberg tg@
sweboat.se.
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MarinSpecialisten!

- Farskvatten - atte ber_g_ are - Varmluftsaggregat
- Sjovattenpumpar - Oljebytarpl'.l'i'i‘ipar;.':'- . ;" = - Roérdelar

- Impelirar - Gravattenpumpar - Specialverktyg

- LAnspumpar - Oljekylare ~ Vakuumventilér

- Tryckvattenpumpar - Varmevaxlare - Slang

- Toaletter - Motorrumsflaktar - Sjovattenfilter
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DOMETIC SEASTAR

Seastar hydraulstyrningar ger en 6kad komfort, sékerhet och kansla.
Hydraulstyrningspaket finns till alla motorbatar med utombordare
samtinombordare med drev och roder.

Lagg till Dometic Seastar Power Assist
som ger en komfort och kansla utéver det vanliga.

Las mer pa www.comstedt.se COMSTEDT'




Eriksbergsmassan vixeridr

Den 14-16 april ar det dags igen
for Eriksberg Boat Show 2023 i
Goteborg. Tajmingen ar god med
massa helgen efter pask nir bat-
sdsongen startar.

Missan har utokat besittningen
med Anna Holmdahl White, som ar
projektledare och affarsutvecklare.

Hon ar vilkidnd for ménga som
fore detta professionell seglare. I
manga &r har hon bland annat dri-
vit varldscupseglingarna i Lysekil.

- Eriksberg Boat Show vixer
och blir storre med fler utstéllare
och fler batar i ar. Vi har en battre
framforhallning i &r och har kunnat
jobba i lugn och ro infér arets bat-
mdssa, siger Anna.

— Nir solen tittar fram sa méarker
man att manga vaknar till liv och
funderar hur de ska satsa.

VID PREMIAREN FOR Eriksbergs-
maissan forra aret over visades cirka
100 bétar och missan hade 70 ut-

stillare pé land. I &r raknar arran-
gorerna med att massan véxer.

Anna Holmdahl White.

» Kapacitet: 6 ton
» Lyfth6jd: 90 cm
« Justerbara lyftpads

» Maskinhydraulik alt.
elmandvrerad med fjdrr

MECANOREM

REMORQGUES

Saker Enkel Effektiv Prisvard

28 BATBRANSCHEN NR 3/2023

Eriksberg Boat Show 14-16 april bjuder pa folkfest.

- Vi pratar inte om fler bryggor,
men vi kan fylla p4 med fler béatar
ldngs kajkanterna. Vi jobbar &ven
hart for att 6ka besokarantalet och
skapa ett evenemang som lockar
ménga.

Eriksbergsméssans mal &r att
vara en traffpunkt for alla batintres-
serade, men &ven att visa pa viktiga
fragor som lyfter fram en levande
skargard och olika miljofragor.

- Nagot som vi brinner for 4r
hallbarhet. Vi vill f& med aktérer
som kommer med nya losningar
for att minska klimatavtrycket for
batlivet sésom nya brénslen, elektri-
fiering och optimering av batar pa

olika sitt. Det hander valdigt myck-
et kring det amnet. Vi hoppas dven
fa bekriftat med fler nyheter fran
utldndska utstillare, siger Anna.

Med sin bakgrund inom seglings-
sporten kidnner Anna extra mycket
for att f med segelbatar pd méassan.

- De stora segelbatstillverkarna
tycker att de har mycket att gora
ndr vi arrangerar massan, men vi
jobbar pa konceptet. Vi kommer att
ha segelbatar vid kajerna men vill
dven foryngra utbudet sa att yngre
uppticker seglingen.

BLAND NYHETERNA I dr mirks prova-
pé-segling langst in i dockan i ett

Nyhet! Hydraulvagn CV-J 6 ton

samarbete med VKSE Det blir
aven SUP (Stand Up Paddleboard),
e-foil och andra aktiviteter som
passar i skdrgarden. Méssan startar
med ett stort seminarium 14 april
dér fragor kring framtidens batliv
kommer diskuteras och de mojlig-
heter som skapas for aktérer inom
batbranschen.

Missan kommer ocksé att lyfta
fram lokala aktérer lings den bo-
huslanska kusten. En aktér som
kommer att vara pa plats ar kera-
mikern Malin Hogberg. Hennes
keramik har uppmirksammats i
manga sammanhang.

LARS-AKE REDEEN

« Helgalvad

« Utvecklad i Sverige, byggd
i Frankrike

« Pris frdn 26 000 Euro

« Finns dven 3-20 ton samt
samt Custom Made

» Mer info: mecanorem.se

Representant Norden:

DY VIKIMARINA
PA FASTLANDET | SKARGARDEN
N.59°31'7" ©.18°30'8"



TYRESOSTOTTAN HeLGALVANISERADE BATSTOTTOR

Trapetsgdnga med stor vingmutter for enkel och snabb justering ® Varmgalvaniserad
underhallsfri topplatta av stdl (rostfri skruv/I&smutter) med integrerade snabbfésten for
sdkerhetskatting, enkel hantering med léng livsléngd e Skrovskydd av kvalitetsgummi
for basta friktion och skydd.

NYHET

TOPPLATTA AV STAL.
SKROVSKYDD AV .
GUMMI GRA EPDM.
o | LCMe
“  Motorbétsstétta
Top 310x160 mm

NYHET
TOPPLATTA AV STAL.
SKROVSKYDD AV
GUMMI GRA EPDM.

Kélstétta

Top 310x160
KS3/VHD13 P
Kélstétta
Top 310x160 mn

Gersdgad fot

Levereras LCFG
omonterad i Segelbétsstétta
kartong Top 210x210 mm

MBS SBS
Motorbdtsstétta Segelbdtsstétta
Top 310x160 mm Top 255x255 mm

For hela vart sortiment och din nérmaste aterférséljare — kontakta oss
eller ga in pa var hemsida tyresovaggan.com eller gcboathandling.com
MASKINFABRIKEN G-C AB » THULEVAGEN 18, TYRESO « TEL 08-712 50 90

?\ Tva greppunkter for

ett ergonomiskt grepp

BOATHANDLING SYSTEMS

SWEDEN

MADE IN B

I.'STAI.I- SWEDEN = mm

Ett enkelt system

fér hantering, exponering
och lcgri?g. P—
Avsedd for { |
saval butik, ' '
service som

férvaring.

Pulverlackerad.

TYRESOBOCKEN &
TYRESOVAGGAN

Pulverlackerad stal.

Stallbar och demonterbar.
{ TYRESOBOCKEN MASTKRAN
cemarkt
” Lyfthsjd ca 12
eller15 meter.
Lyftvikt max 500 kg.
Varmgalvaniserad.

MADE IN B
SWEDEN u s

Bvtomchan Akiatund J

LAT 0SS OFFERERA DITT
VARV/MARINA/BATKLUBB

)ara tid med Mirka®

Slipa med Mirka® LEROS-S och Mirka’ Galaxy.

\ ka LEROS-S har en stor slipplatta och 5 mm oscillering
o gor att du kan slipa stora ytor snabbt. Mirka Galaxy
har sjalvslipande korn och en igensattningsresistant yta

-resulterar i upp till 40% snabbare slipning jamfort
med en slipmaskin med en 150 mm stor platta.

Vill du veta mer?
Skanna koden och kontakta oss.




Bittre an forvantat,
ar ett allmiant omdome i bat-
branschen om Allt for sjon.

Med 56 626 besokare slogs inga
publikrekord. Men eftersom det
var forsta gangen som Stockholms-
missan testade att ha Oppet over
tvd langhelger pa Allt for sjon ar det
ett fullt godként resultat.

MASSLEDNINGEN KAN DARMED an-
das ut. Per dag hade Allt for sjon
drygt 7 000 besdkare och missan
ir ddrmed tillbaka pa siffrorna fran
2019. Toppen kom pa andra 16r-
dagen med 13 100 besokare.

— Nir vi lyssnar pa kunderna sa
sager de att de inte riktigt visste
vilka forvantningarna skulle vara
eftersom de ekonomiska forutsitt-
ningarna ar sa oklara, sager Hanse
Thorslund, projektledare for Allt
for sjon.

- Vi har i princip salt in nistan
halva missan till 2024 redan nu. Det
ar det bista kvittot som vi kan fa.
Den insélda ytan ar dubbelt sa stor
som vi trodde innan arets méssa.

- I princip alla utstéllare tycker
att en batmassa med fyra plus fyra
dagar var kanonbra. De fick en
ordentlig start pd méssan och dar-
efter tre dagar for aterhdmtning
och uppfoljning av kontakter.
Sedan kunde de komma tillbaka
med ny energi for fyra dagar.

- Jag véljer att se méssan positivt. Sva-
ret vi fick pa Allt for sjon ar att det finns
manga batintresserade manniskor dar
ute. Nar solen kommer och vi har pas-
serat rantepuckeln, da finns kunderna
dér, sdger Johan Klevstig pa Erlandsons

Brygga.

Det nya greppet med att arran-
gera parallella méassor ska utvirde-
ras senare. En vanlig asikt verkar
vara att Antikmassan hade fler ge-
mensamma nimnare med Allt for
sjon dn Sportfiskemdssan, som &r
starkt nischad. En annan nyhet var
att flytta tillbehorsutstallarna till B-
hallen.

- Det gjorde att det blev ett jam-
nare publiktryck i bada hallarna.
Tack vare nirheten mellan hallarna
flodade besokarna enklare fram
och tillbaka. Det dr ocksa i B-hallen
som vi har absolut flest bokade till
nésta ar.

Bland de stora utstéllarna mérk-

- Vara forvantningar var lagt stallda,
men massan blev béttre dn forvéantat.
Vi salde batar, fick in manga leads och
manga provkorningar inbokade. Bade
IRON och Highfield blev vil mottagna.
Det marks att kunderna i Stockholm
kanner till Highfield vil, sager Henrik
Pettersson pa Jarnbroderna.

tes Nimbus Group, som var riktigt
néjda med sin storsatsning. Aven
Galédrbryggan var néjda. De pre-
midrvisade Delta 48 Coupé, som
redan innan massan hade salts i tre
exemplar, tvd med inombordare
och en med utombordare.

MARINDEPAN VAR STORST raknat i
antal utstdllda batar med 36 batar i
montern.

- Det var jattekul med Allt for
sjon igen. Det overtraffade vira
forvantningar. Vi fick ett bra resul-
tat och vi det lutar &t att vi ska vara
med pd mdssan nésta gang, siger
Bjorn Sandhaag p4 Marindepén.

- Jag ér jatteglad for att alla vara
anstrangningar for att gora om méassan
har I6nat sig, sdger Hanse Thorslund,
projektledare for Allt for sjon.

- De forsta dagarna var inte
speciellt upplyftande och det var
for mycket folk péa lordagen. Kan-
ske missan ska fundera pa att ha
fritt intrdde mandag-onsdag for att
minska antalet besokare pa helgerna
och vi vill att massan staller ut fler
soptunnor och panttunnor for att vi
ska kunna vara miljomedvetna.

FLERA UTSTALLARE SAGER att Stock-
holmsmissan maste ha en bittre
16sning for besokarparkeringen.
Platserna i garaget och pa planen
utanfér  Stockholmsméssan var
proppfulla under helgerna.
LARS-AKE REDEEN

Halverat effekthbehov

Sveriges Yachtkonstruktorers
Riksforening, SYR visade i sin mon-
ter pa Allt for sjon hur man kan
formge en planande motorbat for
att tillmotesga 6nskemalet om ett
miljovanligt alternativ. Genom att
optimera alla ingdende parame-
trar mot varandra kan motstan-
det och darmed motorns effekt
minskas till halften av vad som &r
vanligt idag.

Det enda nya i konceptet ar den
i akterskeppet placerade intercep-
torn. Alla andra delar i formgiv-
ningen dr val kdnda sedan bdrjan
pa motorbatarnas utveckling.

Langsmalt slankt skrov for
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minimal vikt i relation till langden
omkring 1/3 mindre effektbehov
an normal kort och bred bat.
Langdskarpegraden, slankhets-

talet, den vagbildande langden i
relation till den totala vikten, L /
V1/3, har en mycket hog paverkan
pa batens effektivitet vid laga och

mattliga hastigheter.

Ett optimum mellan lastka-
pacitet, invandigt utrymme
och total vikt uppnas med ett
slankhetstal kring 7,0 tillsam-
mans med ett langd-bredd
forhallande kring 4,0. Detta galler
alla batar i alla 1dga och mattliga
hastigheter.

Ytterst fa av de batar som
salufors idag uppfyller dessa krav,
enligt SYR. Vanligtvis ligger slank-
hetstalet kring 4,5. Gamla tiders
Petterssonbatar har ett slank-
hetstal kring 7,5. Sarskilt pa sma
och latta batar kan slankhetstalet
variera mycket beroende pa
hogst varierande last.



Noterat

Ny teknik for att ateranvanda krympplast

Krympplast har pd manga satt
varit positivt for batbranschens
foretag och enskilda batagare. Det
ar enkelt att skydda baten med
plasten och den haller bra mot
vdader och sarskilt vind.

Mangden plast som anvands
har varit uppe till diskussion flera
ganger inte minst i batbranschen.
Brohall Marin pa Bulland® Marina i
Stockholm har genomfort ett pro-
jekt med aterbruk av krymplast
som kan leda till nya anvand-
ningsomraden. Foretaget tackte
cirka 180 batar 2022 och under
2021 téckte de 1 600 m bat.

- Det kdnns inte miljovanligt
att bara slanga krympplasten efter
anvandning utan att goéra nagot
med den. Vi har forsokt hitta na-
gon som vill ha plasten for jag vet
att man atervinner andra saker. |
samma veva horde Lovisa Ingman
av sig till mig eftersom hon
skulle gora ett examensarbete pa
Konstfack, sager Jeanette Brohall
pa Brohall Marin.

- Lovisa hade valt amnet

havsplast och miljoproblem. Hon
hamtade krymplast hos oss och
arbetade med materialet for att fa
det rent och anvénde det sedan
for att designa en stol.

Projektet fick mycket uppmark-
samhet och den stol som Lovisa
tog fram med plasten visades
forutom pé Konstfack dven pa
Méobeldesignmuseet i Frihamnen
och deras utstéllning EX-Works.

Lovisa Ingman beskriver sjalv
sitt arbete med att dteranvanda
krympplasten.

- Jag blev sa otroligt glad att
jag fick anvanda tackplasten fran
Brohadll och de var generosa och It

mig ta hur mycket jag 6nskade. Dels
for prototyparbete, dels till stolen.

Lovisa klippte bort detaljer som
inte var tackplast och klippte de
stora arken i ldanga remsor som
hon flatade samman till sits och
ryggstod.

- Vid uppvéarmning klibbar
plasten fast i sig sjalvt. Inget
annat material behovs for att
fasta den med. Jag har ocksa varit
noga med att inte fasta de tva
plastmaterialen i varandra utan
halla dem isar. Tackplasten sitter
inte fast med varme i stolens ram.
Det ar viktigt att kunna separera
tva material ifrdn varandra ur ett
atervinningsperspektiv, séger
Lovisa Ingman.

Har du kommit pa andra 16s-
ningar med teknik fran liknande
jobb som dven gdr att anvinda hér?

- Att atervinna och éteran-
vanda olika material och delar av
produkter till nagot nytt ar ingen
nyhet. Jag tror att det handlar
om att fa syn pa var vi faktiskt har
linjara materialfléden och hur vi

T —

kan anvanda skrap, avfall, restmate-
rial till nagot nytt och dérmed vénda
dessa till cirkulara livscykler.

Kan din teknik anvdndas i stérre
skala?

- Jag tror att man skulle kunna
atervinna tackplasten till att gora
en helt ny produkt. Bortsett fran
linorna som anvéands for att spanna
plasten runt batarna vid monte-
ring av tackplasten ar den sa gott
som ett monomaterial, s3 som jag
forstar det, och darmed enklare att
atervinna. Man vet ocksa var plasten
kommer ifran och vem som ar
tillverkaren. Da kan man ta reda pa
exakt vad plasten innehaller for att
uppna olika egenskaper.

Hur stor “miljévinst” tror du att
det blir?

- Brohall Marin far varje ar unge-
far 30 kubikmeter plastavfall. Om
man anvande presenningar som
kan anvandas om och om igen kom-
mer mindre krympplast att behovas
och om man kan skapa ett cirkulart
system for den tackplasten som
anvands dr det givetvis ett plus.
LARS-AKE REDEEN




Mattias Svensson.

Ny vd utsedd for
Boatsystem Group

Mattias Svensson har utsetts till
ny vd for Boatsystem Group. Han
borjar sitt nya jobb i maj 2023.

Mattias har en ingenjorsbak-
grund och har arbetat inom den
marina industrin under lang tid.
Han har varit vd for det Sverigeba-
serade belysningsforetaget Lumi-
nell Sweden tills det forvarvades
av Glamox International. Luminell
producerar belysningslésningar for
den kommersiella marinindustrin.
Mattias har dven en bakgrund inom
fordonsindustrin och har arbetat
inom forsaljning, marknadsforing
och produktutveckling.

Varumarkena Batsystem, Navi-
safe, NOA, Waterline Design,
Pivotion och Lagun ingar alla i
Boatsystem Group.

Uppdaterad farg
Awlcraft 3000 &r en nyhet fran
International Farg som kommer ut
pa marknaden under andra kvar-
talet. Det &r en uppgradering fran

Awlcraft 2000.

Den nya produkten Awlcraft 3000

anvander samma tonersystem som
anvénds for Awlgrip HDT. Den ger
en djupare och mer konsekvent
fargprestanda, samtidigt som den
behaller den langvariga, hogblanka
finishen hos Awlcraft 2000.

Systemet ar utvecklat speciellt for

wLGRIP

professionellt
bruk. Det ar
kopplat till e
AkzoNobels LR
svit av digitala

fargmatch-

ningsverktyg — i
som hjalper

dgare att hitta ratt farg for sin bat.
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Dendrygt 15m
langa och 3,99 m breda
Delta 48 Coupé fick ett
varmt mottagande vid
premidrvisningen pa Allt
for sjon 2023.

Bakom béaten stér en lika flitig
som framgangsrik kvartett med
batbyggaren Lennart Alpstal i
centrum. Han driver sedan 25 ar
battillverkning i Estland och har
lyckats na kunder 6ver hela varl-
den med sina motorbatar.

- Jagdr en av fa ‘self made”
man som ar kvar i branschen,
sdger Lennart Alpstal.

- Jag borjade bygga batar i
Norrkdping for drygt 40 ar sedan
med segelbaten Dominant 95
som jag tillverkade i hyrda lokaler
hos den lokala segelklubben. For-
marna gjordes pa Vastkusten.

Efter den tuffa starten har
utvecklingen varit snabb. Sedan
25 ar har Lennart Alpstal ett eget
varv i Estland, Luksusjaht pa 6n
Osel med cirka 100 anstillda. Dar
tillverkas batar under de egna
varumarkena Delta Powerboats
och Dahl Naval och varvet bygger
dessutom som underleverantor
segelbatsmodellerna Arcona 345,
385 och 415.

- Vi har haft en stabil produk-
tionsniva i ett tiotal ar. Framfor allt
géller det for Delta motorbatar,
som vi har byggt i cirka 20 ar.

- Delta Powerboats dr det som
vi lagger storst resurser pa. Vi pre-

Fr. v. Kalle Wessel, Lennart Alpstal, Ted och Ocke Mannerfelt pa Delta 48 Coupé vid

premiarvisningen pa Allt for sjon.

midrvisade Delta 48 Coupé med
dubbla Volvo Penta D6-440 hk
med drevdrift pa Allt for sjon, men
vi haller parallellt pa att bygga bat
nummer tva som ska forses med
dubbla Mercury V12 pa 600 hk
styck, berattar Lennart Alpstal.

Sa mycket som mojligt byggs
i kolfiber vid Luksusjaht. Det gor
batarna sa latta som mojligt, vilket
g6r dem bade starka och bransle-
effektiva.

- Den nya 48-fotaren har vi
lagt ner otroligt mycket arbete pa
under tva ar och vi har ett valdigt
nara samarbete med Volvo Penta
som motorleverantor. Men dven
utombordarbaten kraver mycket
arbete for att bygga nya formar till
batens akterparti.

Volymerna fér Delta &r max 50
bétar per ar. De modeller som séljer

bast ar Delta 26 och Delta 33, men
modellprogrammet stracker sig
upp till Delta 88 pa knappt 26 m.

- Lokalerna vi har kan ta emot
uppat 200 anstallda, men da blir
det storre risker. Vi klarar oss bra
med nuvarande storlek. Jag vill
hélla ihop det mesta sjalv med
utveckling och produktion, séager
Lennart Alpstal.

For designen samarbetar Delta
Powerboats med Mannerfelt
Design Team. Forsaljningen skots
av Kalle Wessel pa Galarbryggan
i Stockholm. Det var Goran Billing
som tillsammans med Kalle
Wessel, Lasse Modin och Bjarne
Olander drog igdng mirket Delta
Powerboats 2003. Lennart Alpstal
kom med 2005 nér hans foretag
borjade bygga Delta 32.
LARS-AKE REDEEN

Hojda anslag

| érets anslagsframstéllan och
tredrsplan presenterar Sjofartsver-
ket sina framtidsutsikter. Verket
har under flera ar féreslagit en
permanent forstarkning av ansla-
gen for att starka den egna ekono-
min. Detta skulle ge mojlighet till
en langsiktigt hallbar finansiering
och en sakrad serviceniva till
samhallet i enlighet med verkets
uppdrag. De statliga anslagen har
legat konstant 6ver langt tid.

Den statliga andelen av
myndighetens finansiering skulle
darmed uppga till att tacka de

Katarina Norén. Foto: Niclas Fasth.

kostnader som ar forknippade
med dndamalen for anslagen.
Detta &r dven nagot som dven
Statskontoret tar upp i sin nyligen
presenterade rapport om Sjofarts-

verkets verksamhets- och finansie-
ringsform. Hojningen handlar om
ungefar 240 Mkr per ar.

- De pengar vi far i anslag tacker
idag inte kostnaderna for det som
aligger oss att gora utifran bade
instruktion och regleringsbrev. Vi vill
fortydliga vad staten ska ansvara for
och foreslar att staten darmed ocksa
ta det finansieringsansvaret, sager
Katarina Norén, generaldirektor.

Sjofartsverket star infor flera stora
investeringar som behover goras.
Fritidsbatar namns inte i Sjofartsver-
kets pressinformation om anslags-
framstallan.



De tre grundarna Richard Setterwall, Fredrik Oscarson och Felix Erhardt.

Svenskt bolag ska digitalisera batbranschen

| hostas forvarvade det nystar-
tade BoatTech-bolaget Skippo na-
vigationsappen Eniro Pa Sjon med
malet att bli den ledande digitala
tjansten for nordiskt batliv. | sam-
band med uppkopet tog Skippo
in 20 Mkr i externt kapital och tar
nu ndsta steg i digitaliseringen
av batbranschen. Den nya appen
slapps till arets batsasong.

I Norden omsétter batlivet
runt 50 miljarder kr, men @nda
har branschen forblivit digitalt
eftersatt, enligt Skippo. Det finns
manga delar av batlivet som
inte &r digitaliserade och det
vill nystartade Skippo dndra pa.
Ambitionen &r att skapa tjanster
som gor batlivet enklare, roligare,

sakrare och mer hallbart sa att
batagare kan njuta av fler dagar
pa sjon.

- For att sammanfatta det valdigt
enkelt vill vi pa Skippo ge batentu-
siaster mer tid, gladje och trygghet
pa sjon. Var nya app gor det enkelt
att navigera sdkert, upptacka nya
omgivningar och fa en samlad bild
av sitt batliv. Malsattning ar att
digitalisera batlivets gemenskap
och underlétta allt fix och trix som
kommer med att dga en bat, sager
Skippos vd Fredrik Oscarson.

Det strategiska forvarvet av
Eniros navigationsapp Pa Sjon gor
att BoatTech-bolaget direkt nar
ndrmare en miljon anvandare i
Norden.
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Ar du vér nya
stlikraft?

Kr du en driven siljare med god kdnnedom om bé&t? Som
Key Account Manager pd Cremo Boats kommer du att vara
med pd vir resa att bygga varumirket i Norden och delar
av Europa. Du behver ha djupa kunskaper om bdthranschen
och vara strukturerad. Var med oss i arbetet att utveckla
nya bétar, bygga ldngsiktiga relationer med befintlign och
nya dterforsiljare - skapa minnen tillsammans med oss!

Med Gver 65 drs erfarenhet tillverkar Cremo Boats klassiska, sikra
och komfortabla fritidshatar i tdlig glasfiber i egen fabrik. Vi @r en del
av Intagakoncernen, gruppen siktar pd 150MKr i omsittning 2023.

Vid friigor, kontakta Carl-Tore Bengtsson 0340-50 63 20, carl-tore.bengtsson@intaga.se

Torpa 12, SE-432 95 Varberg, Sweden | www.cremoboats.se

Réacker inte tiden till?

- forenkla och férbéttra er annonsering med S6kBat

SokBat ér marinbranschens egen annonssajt. Vi sdger inte att SOkBat dr storre eller battre Gdn annons-
sajter som Blocket utan ett komplement som som sparar tid och ger en massa férdelar.

- Ett effektivt annonseringsverktyg

Annonsering tar tid, vi vet! Med S6kBat gdr det snabbare och enklare att annonsera pé olika platser. Du
kan publicera annonsen pd Blocket, S6kBats annonssida, er egen hemsida och Facebook med bara ett
knapptryck direkt i S6kBats annonshanteringsverktyg. Dessutom kan du enkelt skapa PDF:er direkt fréin
annonsen som kan skrivas ut och anvéndas i butik.

- Unik koppling till batdatabasen

SokBat ar kopplat till en av varldens stérsta batdatabaser med éver 11000 batmodeller! Det innebér att om
du googlar en viss badtmodell kommer S6kBat néstan alltid hogt upp bland sékresultaten. Pd S6kBdts sida
finns alla aktiva annonser sedan kopplade till den specifika batmodellen. Ett smart satt att synas lite extra
som man fér pé kdpet.

S6kBat ar snabbt, enkelt, prisvért och anvandarvénligt.
Kontakta oss p& Sweboat sé berdttar vi mer!

& SokBat.se




Batassistans over hela Iandet

Team Marin startade sin verk-
samhet 2018 och har sedan dess
arbetat inom sina tre affarsomra-
den, Batassistans, Skadeservice
och Persontransport. De har ett
rikstadckande resursnéatverk om
550 foretag som utfor olika
drenden.

Team Marin arbetar endast mot
foretag och har inte nagra tjénster
eller medlemskap direkt till
privatpersoner. Foretaget arbetar
for att skapa fler arbetstillfallen for
foretag langs vara kuster, i skar-
gardarna och de stora insjdarna.

- Dérfor anvander vi inte egna
batar i vara drenden. | Team Marins
ledningscentral hanterar vi mellan
1100 och 1400 drenden varje ar,
sager Jens Johansson, partner och
vd pa Team Marin AB.

Team Marin har samarbetsav-
tal med Atlantica, Trygg Hansa,

If, Svenska Sjo, Pantaenius och
Alandia och hjélper deras forsak-
ringstagare, drygt 180 000 med

Batassistans dygnet runt, aret om
ndr problem uppstar med baten
inom svensk sjéraddningsregion.
Bétassistansen ingar i batforsak-
ringens villkor och ar sjalvriskfri.

| Batassistansarenden hanterar
Team Marin allt ifran batbogse-
ringar, utkorning av bransle till
motorkonsultationer.

Nar det kommer till mer
komplicerade drenden dar batar
brinner, gar pa grund eller sjunker
arbetar Team Marin med alla
forsakringsbolag. | dessa drenden
samarbetar de ocksd inom
svensk sjérdddningsregion, men
genomfor ocksa drenden i mindre

vattendrag och insjéar vid behov. Johan Lindstrom (t. v.) och Jens Johansson.

- Med var tjanst Persontran- !
sport hjdlper vi foretag och andra typer av installationer i skar- | enligt dina 6nskemal och tar
myndigheter att sakert och i gards- och havsmiljé. Tack vare dem sakert till sin destination.
tidseffektivt transportera sina vart rikstdckande nétverk med i Finns det behov s& ordnar vi
medarbetare. Det kan till exempel | 550 resursféretag ger vi er exakt aven transportmedel pa desti-
vara tekniker som snabbt och smi- den hjilp nibehéver. Visertillatt |  nationen, exempelvis bil eller
digt beh6ver komma ut tillel-och |  ett anpassat fartyg for transport ATV, sdger Johan Lindstrém,
telestationer, vindkraftverk eller ! hamtar personer och utrustning ! Operativ chef.

arina
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MEDLEMSTIDNINGAR OKAR | UPPLAGA
OCH AR DE STORA VINNARNA!

BATLIV - RATT INI MALGRUPPEN!

Hir hittar du batdgare och batkopare. Vi nar en malgrupp som inte drommer om
att skaffa bat, eller en malgrupp dér spillet dr enormt (d.v.s. som i media ddr det
inte handlar om batar eller ddr de som ldser inte har bat som storsta intresse).
Darfor dr det mycket kostnadseffektivt att vara med i Bétliv. Du slipper betala for
annonsering till de som aldrig kommer att skaffa bat, eller inte &dger en bat. Batliv
ar den enda battidningen i Sverige med kontrollerad upplaga, for ndrvarande
140 700 ex per utgdva. Enligt Dagens Medias undersokning om upplagor under
coronastodstiden dr Batliv dessutom nasta dubbelt sé stor som SvD, néstan tre
ganger sa stor som Goteborgsposten och Sydsvenska Dagbladet och mer én fyra
ganger storre dn Dagens Industri.

STANGMARKET nir de riktigt vilbestillda ménniskorna som ror sig i Stock-
holms skargdrd. De som ir betalande medlemmar, Skargdrdsvinner, dr nu
uppe i15 000. Tidningen finns ocksa pa flera vilbesokta skirgardsdestinationer
samt skickas till ca 7 000 hushéll i Stockholms innerstad och i omradets
skargardskommuner.

BATBRANSCHEN ir den marknadsforingskanal du anvinder om du vill na folk
som arbetar inom branschen. Har nar du beslutsfattarna pa t e x varv, aterfor-
siljare, generalagenter, marinor med flera. Batbranschen finns att lasaisin
helhet pa Sweboats hemsida.

Marina Media Sverige IBl hjdlper dig att nd ut till branschen. Tidningen distribueras tryckt eller digitalt
Telefon: 0706-18 6161 isinhelhettill 22 000 beslutsfattare i 141 linder. Hir nar du bl a batbyggare, ater-
E-post: henrik@batmedia.se forsiljare, distributorer och tillverkare av utrustning. IBI &r verktyget om du vill

borja exportera eller 6ka exporten. IBI finns som tryckt tidning, digital tidning,

Batliv » Batbranschen o IBI o Stangmarket ¢ Batklassiker vilbesokt sajt samt ett uppskattat nyhetsbrev med det allra senaste varje vardag.
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Posttidning B
Avsandare/Returadress: SweBoat
Hammarby Allé 91

120 63 Stockholm, Sverige

victron energy

B LUE P OWEHR

Smartshunt ar en batteriévervakare med
allt-i-ett, forutom en display. Din tele-

fon agerar display istallet. Smartshunt
ansluter till appen VictronConnect pa din
telefon via Bluetooth och du kan bekvamt
|asa av alla dvervakade batteriparametrar,
som laddningsstatus, tid kvar, historisk
information och mycket mer. Finns dven
nu i IP65 utférande for riktigt tuffa miljlder.

gy
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En solcellsladdare samlar energi

fran dina solcellspaneler och lagrar
denidina batterier. Med den senaste
och snabbaste tekniken maximerar
SmartSolar energiuppsamlingen och
for den vidare pa ett intelligent satt for
att ladda batteriet fullt pa kortast mojlig
tid. SmartSolar uppratthaller batteriets
hélsa och forlanger livstiden.

MultiPlus &r, precis som namnet antyder,
en kombinerad véxelriktare/Inverter och
laddare i en enda elegant férpackning.
Dess manga funktioner inkluderar en

dkta sinusvagsvaxelriktare, adaptiv ladd-
ning, hybrid PowerAssist-teknik samt ett
flertal systemintegrerande funktioner. |
handelse att fel uppstar i uppkopplingen,
om en landstrémanslutning eller generator
kopplas ifran, aktiveras Multin som tar 6ver
stromtillforseln till de anslutna enheterna.

Det har helt nya kommunikations-
centrumet, Cerbo GX, tillater dig att
alltid ha full kontroll éver dina system,
oberoende av var du befinner dig, och
det maximerar deras prestanda. Du
ansluter enkelt via var Victron Remote
Management (VRM) portal, eller far till-
gang direkt genom att anvanda den
separata GX Touch, en MFD eller var app
Victron Connect eftersom den ar Blue-
tooth-anpassad. Det senaste nytillskottet
till GX-sortimentet kombinerar det basta
av konnektivitet och omdefinierar energi-
|6sningar pa alla satt.

www.thermoprodukter.se

ars garanti

Laddaren Blue Smart IP22 Charger &r en
ny professionell batteriladdare med inbyggd
Bluetooth. Blue Smart IP22 Charger kan
anvandas pa enheter i din verkstad och

pa motorfordon sasom (klassiska) bilar,
motorcyklar, batar och husbilar. Efter att

du har aktiverat expertlaget ar det mojligt
att med appen andra i princip alla para-
metrar och tidsbegrénsningar som

anvands av laddningsalgoritmen.

Batteriskyddet Smart BatteryProtect
kopplar ifran batteriet fran icke-vasentliga
belastningar innan det ar helt urladdat
(vilket skulle skada batteriet) eller innan det
ar otillrackligt for att starta motorn. Nar du
anvander Bluetooth for att programmera
Smart BatteryProtect kan vilka nivaer for

i- och urkoppling som helst stallas in.
Alternativt kan en av de nio férdefinierade

i- och urkopplingsnivaerna stallas in.

THERMO
PRODUKTER
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